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Introduction générale

Introduction générale

Le commerce international est caractérisé aujourd’hui par une forte expansion et une
forte croissance plus rapide que celle de la production mondiale, suite & 1’élargissement des
marchés aux dimensions régionale et méme mondiale, et au processus de mondialisation de
I"économie qui engendre ['indépendance ponssée des intéréts a I’échelle internationale!,

En effet, les échanges commerciaux entre opérateurs de différentes économics nc
cessent d’augmenter. De ce fait, les opérations de commerce international présentent un
intérét d’une grande importance, tant pour les entreprises que pour les pays.

Mais I’éloignement des commergants, les différences de langue, de lois, des
réglementations et des monnaies entre les pays, nécessitent I’intervention de certains
organismes a vocation internationaux, afin d’uniformiser certaines régles et pratiques
commerciales, financiéres, et de suivre I’évolution du commerce international. L application
de ces régles et pratiques incombe aussi aux banques.

Leurs rbles est trés importants dans la mesure ou elles ceuvrent et veillent a
I"application et au respect des régles et usances du commerce international, d’une part, et de la
réglementation du commerce extérieur et de change, d’autre part®.

Pour mener dans de bonnes conditions leurs opérations financiéres et commerciales
internationales, les importateurs et exportateurs les confient a leurs banques, celles-ci étant
réputées pour agir au compte de leurs clientéles dans le strict respect de la réglementation en
vigueur afin de se prémunir des risques éventuels (opérations de change, a 1’instabilité sociale
ou politique...etc.”

Afin de minimiser ces risques et s’adapter a 1’évolution des échanges, les banques
- n’ont pas cessé d’imaginer des techniques de paiement, de plus en plus sophistiquées visant &
sécuriser les opérateurs du commerce international, et de proposer des techniques de
couverture adaptées a chaque risque.

! Rainelli. M, 2003: « Le commerce international «un véritable tour de force» 9° édition, Paris, P.8
2 www.iccwbo.org

* Bégin. JM ; Arnaud Bernard. A, 2008: « L’essentiel des techniques bancaires », édition d’organisation, Paris,
P.266
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L’Algérie, comme tout pays, n’est pas isolée des échanges et son ouverture sur
I’économie de marché permet I'importation et I’exportation comme mesure prise dans le
cadre du commerce extérieur par la mise en ceuvre de réformes économiques et financieres
durant les années quatre-vingt-dix.*

Donc, lcg roglements des opérations du commerce extérieur & appuient sur des
techniques de paiement et de gestion des risques qui ont chacune d’elles, des avantages et des
inconvénients, leur utilisation est généralement liée a la nature des relations entre les deux
partenaires (acheteurs, vendeurs).

Parmi les techniques multiples de réglement, on trouve le crédit documentaire qui
répond généralement au désir du vendeur d’étre payé et a celui de I’acheteur de recevoir les
documents et d’en assurer la conformité avant d’effectuer le paiement. Ainsi, la question a
laquelle nous voulons apporter des éléments de réponse est de savoir dans quelle mesure ces
techniques de paiement, contribuent-ils a faciliter, sécuriser et réduire les cofits des opérations
du commerce international.

Nous tenterons aussi de répondre a une certaines questions subsidiaires telle que :

> Qu’elles sont les techniques de paiements qui sont les plus utilisées dans le commerce
international ?

» Pourquoi choisir telle technique au lieu d’une autre ? Autrement dit: quel sont les
facteurs qui contribuent dans la nature du choix ?

> Quels sont les principaux risques auxquels sont confrontés les agents économies lors de
leur opération commerciale & 1’international ?

Pour mener a bien cette recherche, nous avons opté pour une analyse descriptive et
analytique, en nous basant sur des documents et ouvrages relatifs au commerce international,
a la banque et aux risques, qui sera conjuguée a une étude empirique par le suivi d’une
opération de financement d’une opération de commerce extérieur au niveau d’une agence
bancaire.

Notre travail sera structuré en quatre chapitres. Le premier est consacré a la notion du
commerce international et des aspects techniques, le deuxiéme abordera les techniques de
réglement du commerce international, le troisiéme quant a lui, s’étalera sur les méthodes de
gestion des principaux risques produits pas une opération du commerce international. Enfin,
le quatrieme chapitre se fera comme une étude d’un cas pratique qui examinera le processus
de déroulement d’une opération d’importation au niveau de 1’agence 041 de la banque
extérieure d’ Algérie.

* Benhalima. A, 1997: « Pratiques des techniques bancaires-référence a I’ Algérie », Dahleb, Alger, P.37




507

Chapitre I : Notion de commerce

international et ses aspects

techniques




Chapitre I : Notion de commerce international et ses aspects techniques

Le commerce international est 1’ensemble des échanges de biens et services pratiqués
entre un pays et les autres économies. Il permet & un pays de consommer plus que ce qu’il ne
produit avec ses tessources propres et/ ou d’élargir ses débouchés afin d’écouler sa
production.

S’agissant de 1’ Algérie, au lendemain de 1’indépendance et particuliérement suite a la
nationalisation des banques étrangéres qui a donné naissance a des banques nationales, la
réglementation des changes, entre autres, a constitué un régime protectionniste visant a
protéger le marché national de I’influence extérieure par le biais du contrdle des changes qui a
été développé par les autorités monétaires a savoir le ministére des Finances et la banque
centrale de 1I’Algérie (BCA). Ce régime s’est traduit par la mise en place de mécanismes
destinés a assurer le contrle de toutes les opérations du commerce extérieur telles que
I’obligation de la transition des marchandises par les bureaux de douanes, la domiciliation

bancaire ... etc.

Dans ce premier chapitre, nous allons présenter deux sections, qui traiteront de la
notion sur le commerce international et le role joué par la banque, pour la premicre, et les
aspects techniques du commerce international, pour la seconde.

Section I : Notions sur le commerce international et le réle joué par la banque.
hedued iy

1- La notion sur le commerce international

Le commerce international évolue de jour en jour, et cela peut étre constaté par la
compétitivité et spécialisation de différents pays.

1.1- Définition du commerce extérieur

C’est I’ensemble des échanges de biens et services qu’une nation effectue avec le reste
du monde et qui contribuent a ’accroissement ou a la diminution du stock des ressources dans
un pays’.

1.2- La Compétitivité et spécialisation

L’analyse du commerce international permet d'évaluer les forces et les faiblesses
d’une économie.

* Annuaire statistique du commerce international, 2006, United nations publications
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1.2.1- La compétitivité

La compétitivité est I’aptitude d’une entreprise, d’un secteur ou d’une économie, a
faire face a la concurrence, aussi bien sur les plans internes que sur les plans externes. La part
de marché est la principale mesure de la compétitivité. Elle vise a maintenir sa position sur le
marché ou a en gagner de nouvelles. Il est important de distinguer une compétitivité prix
d’une compétitivité hors prix ou structurelle®.

1.2.1.1- La compétitivité prix

Elle repose sur ’aptitude d’une entreprise a proposer des produits ayant un des prix
plus faibles que ceux de la concurrence’. Elle dépend de trois éléments :

» Les cofits de production : supportés par les entreprises (salaires, charges sociales,
colit du capital, impdt, consommations intermédiaires) ;

» La  valeur des taux de change : une dépréciation de la monnaie nationale renforce
la compétitivité des produits domestiques et inversement;

» Le comportement de marge : lorsque les exportateurs acceptent de réduire leurs
marges, leurs produits deviennent plus compétitifs.

1.2.1.2- La compétitivité hors prix (ou structurelle

La compétitivité structurelle est la capacité de vendre des biens ou services pour
d’autres motifs que leur prix tel que la qualité, innovation®, ... etc.

1.2.2-La spécialisation

A la différence de la compétitivité qui désigne plutdt un résultat, la spécialisation
représente la répartition des activités productives entre les différents pays qui participent a
P’échange international. La spécialisation s’oppose ainsi & 1’autosuffisance. La notion de
spécialisation permet de caractériser le commerce extérieur d’un pays et d’apprécier sa
situation, en analysant sa position plus en moins favorable aux évolutions futures de la
demande mondiale’.

¢ Alaoui. A, 2005: « La compétitivité internationale », L harmattan, Paris, P.75-79

" Bétoine. A ; Cazorla. A, 2001: « Dictionnaire des sciences économiques », Armand Colin, Paris, P.69
# Beitoine. A ; Cazorla. A, Op.cit P.63

 Amelon. J-L ; Cardebat. J-M, 2010: « Les nouveaux défis de I’internationalisation », Bruxelles, P.42
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1.3- La Contrainte internationale

La contrainte internationale n’a de sens qu’a I’échelon macro-économique. Elle peut
étre définie comme étant la nécessité pour un pays d’équilibrer ses comptes extérieurs (la
balance des (ransactions courantes) sur une période de plusieurs années, afin d’éviter un
endettement extéricur excessif et des pressions qui pourraient s’exercer sur la valeur de sa
monnaie'’.

Lille st 4 la fois une wonliaiule de payemeul (Louver des devises pour tégler ley
importations) et une contrainte de taux de change (éviter quun déséquilibre de taux de change
conduise a une dépréciation de la monnaie nationale).

2- La banque et son réle dans le commerce international

Les opérations de banque, multiples et variées, n’intéressent d’ailleurs pas uniquement
le commergant; les banques font 1’ouverture de compte de chéques, de comptes courants,
change de monnaie, encaissement et escompte d’effets de commerce. Tous ces points
enumérés indiquent les services offerts aux commergants et aux non-commergants. D’ailleurs,
cette énumération ne donne pas une idée suffisante des services que la banque apporte au
commerce.

Ln etfet, la banque collecte & toul moment d’innombrables sommes d’importance
variable, et les préte aux entreprises qui lui offrent des garanties de solvabilité suffisantes. Car
sans les banques, chaque jour de nombreux milliards resterait inemployé.

Vu la multitude des opérations dans les banques, on distingue les banques de dépot, les
banques d’affaires et les banques de crédit.

> Les banques de dépdt ont pour but de recevoir du public des dépots a vue ou a court
terme.

»  Les banques d’affaires ont un réle essentiel dans la prise de participation, dans la
gestion et le financement des différentes entreprises. Elles ne regoivent pas de dépots a
moins d’un an.

»  Les banques de crédit sont spécialisées dans lc crédit 2 moyen ou a long terme (2 ans
minimum).

' Chentouf. T, 2008: « L’ Algérie face 4 la mondialisation », CODESRIA, Dakar, P.23
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2.1- Définition de la banque

«Sont considérées comme banque, les entreprises ou établissements qui font
profession habituelle de recevoir du public qui dépose ou retire des fonds, sous forme de
dépdls ou autrement, qu’elles emploient pour leur propre compte, en opérations d’escompte,
cn opération de crédit en opération [nuncicreyy ',

Celle definition ne prend pas compte les multiples services otterts par le banque,
mais elle précise nettement son activité essentielle. Elle joue un role d’intermédiaire entre
les détenteurs de capitaux disponibles et les personnes on besoin de fonds. La banque fait
donc le commerce d’argent et de crédit. Ces bénéfices proviennent :

»> du fait qu’elle préte les fonds collectés & des taux supérieurs a ceux auxquels elle
empreinte
»> des commissions qu’elle retient en rémunération des services rendus.

2.2- Le systéme bancaire algérien

Des les premiéres années de 1’indépendance, la réorientation du systéme bancaire
algérien fut entravée par les actions des établissements financiers et bancaires étrangers. Ces
derniers contrdlaient directement la quasi-totalité de 1’activité économique. C’est pourquoi,
les divigeants de I'Algérle, au lendemain de I'indépendance se sont attachés a se
réapproprier 1’espace économique et a reconsidérer en profondeur les circuits financiers et
les structures bancaires en vue notamment, de renforcer le pouvoir économique algérien'.

Apreés I’indépendance, seules la Banque Centrale d’Algérie, et la Caisse algérienne
de Développement qui apparaissent comme une direction du plan, par son role dans
I’établissement des programmes d’investissements publics ou d’importation, a la direction
du Trésor, par son role de gestion du budget et de la contre-valeur des aides étrangéres'*
créent respectivement le 13/12/1962 et le 07/05/1963 était en place.

Pour soutenir I’économie, trois banques primaires spécialisées furent créées en
remplacement du réseau bancaire étranger existant.

» LA BANQUE NATIONALE D’ALGERIE, créée le 13/06/1966, ayant pour mission
le financement du secteur socialiste et du secteur privé.

" Boudinot. J.C, 1978: « Technique et pratique bancaire », Edition Sirey, Paris, P.4

"> Zourdani. S, 2012: « Le financement des opérations du commerce extérieur en Algérie », Mémoire de
magistére, UMMTO, P.06

% Bl hassar. C, « Réformes et opportunités d’investissements dans le secteur bancaire algérien », Media

Bank, 06-2000, n48, Banque D’ Algérie, P.4-8
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> LE CREDIT POPULAIRE D’ALGERIE, créé le 29/12/1966, dont la mission était de
soutenir les petites et moyennes entreprises publiques et privées et le développement
de Partisanat, la péche, le tourisme et I’hotellerie.

LA BANQUE EXTERIEURED'ALGERIE, créée quant a elle, le 01/10/1967, avec
cutiiie ssion puncipdle le déveluppenenl el la prowotivn des ecliauges aved

N

’étranger”.

Les investissements a long terme sont pris en charge par la BAD et 1a CNEP dont le
role a été la collecte de 1’épargne destinée a la construction du logement'”.

Quant au TRESOR PUBLIC mis en place le 29/08/1962, son intervention était
limitée au financement des dépenses définitives de I’Etat.

La restructuration opérée en 1982, qui s’appuie sur deux principes : la spécialisation
sectorielle et la décentralisation a permis au secteur bancaire de se doter de deux nouvelles
banques :

» LA BANQUE ALGERIENNE DE DEVELOPPEMENT RURAL, issue de la BNA
créée le 13/03/1982 avec pour mission de développer et promouvoir 1’ensemble des activités
agricoles, artisanales, et agroalimentaires.

» LA BANQUE DE DE-VELOPPEMENT LOCAL, issu quant a elle, de la
restructuration du CPA, a été créée le 01/07/1982. Elle a été chargée du financement des
collectivités locales et de I’artisanat traditionnel.

Avec la réforme du systéme bancaire et I’introduction de 1’autonomie des entreprises
(loi 88.01 du 12/01/1988)'°, d’autres mesures sont venues renforcer et dynamiser le systéme
bancaire, notamment :

= ]aliberté de domiciliation des entreprises.
= une plus grande responsabilisation des banques dans 1’octroi des
crédits.

La 101 90.10 sur la monnaie et le crédit promulgué le 14/04/1990 est venue
consolider des réformes introduites, en donnant aux banques les moyens de répondre
efficacement aux exigences de la transition vers I’économie de marché'”.

' Pascallon. P, 1970: « Le systéme bancaire et monétaire algérien », revue banque, n° 289, P.876

!> Benhalima. A, op.cit P.4-27

'® Loi n° 88-01 du 12 janvier 1988 relative a I’orientation des entreprises publiques économiques. Entre autres
dispositions, les EPE sont restructurées sous la forme juridique de sociétés par actions ou & responsabilité limitée

17 w .
Inspiré www.bank-of-algéria.com.
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2.3- Le réle de la banque dans le commerce international'®

L’objet principal de la banque est de faciliter et de developper les rappoﬂs

economlques du pays avec d’autres pays du monde entre autres.

Pour ce faire, la banque doit également aux entreprises nationales un service central
de renseignements commerciaux susceptibles de leur permettre de travailler dans les
meilleures conditions compte tenue de la conjoncture infernationale

industrialisés concemant dlfferentes b1 anches d acthlte allant des 1ndustrles alimentaires
aux complexes métalliques, mécaniques et pétrochimiques ... etc. En participant aussi a tout
systéme ou institution d’assurances crédit pour les_opérations avec I’étranger et peut-étre
chargée méme d’en assurer la gestion et le contrdle.

Pour favoriser la réalisation de la promotion du commerce extérieur, la banque peut
avec ’accord du ministére des Finances créer des succursales agences ou filiales a
r etranger ouy prendre des pamclpatlons dans les sometes ex1stantes

Elle peut également étre autorisée, par décision conjointe du ministére des Finances
et du ministere de commerce a prendre a 1’étranger des participations dans des entreprises
destinées a promouvoir I’expansion du commerce algérien.

Elle peut, enfin, établir ou gérer des magasins généraux et méme d’effectuer toutes
acquisitions, toutes locations ou autres opérations mobiliéres ou immobiliéres nécessitées
par I’activité de la société ou les mesures sociales en faveur de son personnel.

Section 2 : Certains aspects techniques du commerce international

1- Le contrat commercial®

La mise en ceuvre d’une opération d’exportation ou d’importation exige le
consentement des deux parties (acheteur et Vendeur)-éet accord se matérialise en général
par un contrat de vente, qui a pour but de répartir les frais et risques entre le vendeur et
Pacheten™T a rédaction dn contrar est primardiale, car elle facilite les échanges et surtout,
évite les contestations. Le contrat de vente internationale est régi par des différentes régles
dont I"objectit est d"harmoniser et faciliter les échanges internationaux.

'8 Chentouf. T, Op.cité, P.155

¥ CNUDCI, 2011: commission des nations unies pour le droit commercial international, New York
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1.1- La convention de Vienne

La Convention de Vienne, élaborée sous 1’égide des Nations Unies, réglemente les
échanges internationaux de marchandises. Signée en avril 1980, elle compte aujourd’hui 65
pays signataires. Elle s’applique exclusivement en cas de problémes liés a la formation du
conlral de vente el réglemente les droits et obligations des parties contractantes. Cowmple
tenu des problémes posés par le choix du droit applicable, cette convention permet de
choisir un droit neutre,

L’application de la convention de Vienne dépend entiérement de la volonté des deux
parties. Les entreprises peuvent soit 1’exclure totalement, soit I’appliquer partiellement. En
tout état de cause, les entreprises qui désirent développer une activité internationale doivent
prendre connaissance du systéme juridique du pays ciblé et de la Convention de Vienne.

1.2- Définition

C’est un acte juridique plurilatéral générateur d’obligations. Les contrats utilisés
dans le commerce extérieur sont généralement des contrats qui mettent des obligations
réciproques a la charge des parties.

C’est aussi, une rencontre volontaire qui met en accord les contractants sur plusieurs
clauses, il est constitué de plusieurs éléments, il doit contenir une offre et une acceptation
avec une modalité¢ de mise en ceuvre expresse (avec détail et précision).

Donc, Pour que le contrat se réalise, il faut que les deux parties aboutissent a un
consentement. L.’accord des parties contractantes dépend de I’offre, des conditions générales
de vente et de 1’acceptation.

1.3- Les clauses du contrat™®
Le tableau suivant récapitule les principales clauses liées au contrat.

Tableau n° 01 : Les principales clauses liées au contrat

| CLAUSES

- identifier les contractants (acheteur/vendeur): nom des sociétés, raisons

| Les contractants |
’ sociales, adresses détaillées et le nom des représentants respectifs.

Nature du | - définir I’objet du contrat (produit ou service).

contrat |- décrire les aspects techniques, la quantité, le volume, le poids et

2 Convention des nations unies sur le contrat de vente international de marchandises 2014
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éventuellement le mode d’emballage, car 1’acheteur peut émettre des
; exigences.
i
Prix et modes de | - Déterminer le prix en dinars ou en autres devises étrangeres
paiement - Le prix est accompagné de I’incoterm qui détermine la répartition des
frais de transport, des droits de douane, de 1’assurance et le moment du |
transfert de propriété.
- Le prix de la marchandise sera détaillé (prix unitaire et total).
- Prévoir un mode de réglement qui assure une sécurité maximalc au |
vendeur.
- Les versements d’acompte garantissent la commande.
- En cas de crédit documentaire, le vendeur note la demande d’ouverture. |
- Enfin si la 1égislation le permet, une clause de réserve de propriété peut |
étre insérée dans le contrat.
Les modalités de | - Déterminer le mode transport en cohérence avec la nature de la |
transport marchandise, la destination, et 1a sécurité. ’

-En fonction de I’incoterm, les obligations respectives des parties
contractantes sont précisées.

Les modalités de | -Déterminer la date, le lieu de chargement et de livraison.

Hraisan -Définir les délais en fonction de I’entrée en vigueur du contrat : le

respect des délais de livraison est |'une des obligations majeures du
vendeur, il faut prévoir et imposer les pénalités de retard a I’avance. .

La force majeure | Indiquer le cas de force majeure pour les événements imprévisibles. En |
principe, il faut éviter d’accepter le cas de force majeure invoqué par
I’acheteur dans la mesure ot il ne I'impose pas.

| Définir les engagements des deux parties en matiére de garantie. EX :
la caution de restitution d’acompte pour le vendeur.

Les garanties

La juridiction -Déterminer le droit applicable pour le réglement des différends. (Droit |
en cas de litige | algérien ..)
-Le droit frangais a titre d’exemple n’est pas toujours la meilleure ;"
solution, car il est trés protecteur de I’acheteur. Par contre, si le choix se |
tourne vers le droit de I’acheteur, il faut obligatoirement le maitriser.

{

Source : Convention des Nations unies sur le contrat de vente international de marchandises
2- Domiciliation bancaire

Dans le cadre du contréle de change en Algérie et en vertu du réglement n° 92-12 du
14/08/1991, la banque d’Algérie a rendu la domiciliation préalable obligatoire a la
réalisation de toute transaction commerciale, quelle que soit sa nature (importation,
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exportation) avec 1’étranger. Donc, chaque opération d’import-export des biens ou services
doit étre soumise & une opération de domiciliation.

2.1- Définition?!

Flle consiste en in acte A immatriculation of de déclaration ’nne apération avee un
étranger. Elle ne constitue pas un engagement irrévocable de réalisation, puisqu’aucune
geriture comptable n'est initide a ce niveau de Uaitement (ouvetture), saul pour le
preabésmmnd chae oo s e gl e o peomtin (oot o it
pour les opérations économiques) de domiciliation et de la T.V.A. Elle sert a la prévision du
panier de devises a décaisser.

2.2- Cadre réglementaire*
Le traitement des opérations de domiciliation repose sur les textes suivants :

»  Reéglement de la BA n° 91.12 relatif a la domiciliation des importations.

» Réglement de la BA n°91.13 relatif a la domiciliation des exportations hors
hydrocarbure.

»  Reglement dela BA n°95.07 du 23/12/1995 relatif au contréle de changes.

»  Reglement de la BA n° 07.01 du 03/02/2007 relatif a ’exercice du contrble de change.

2.3- Conditions préalables a la domiciliation

Avant de procéder a la domiciliation il faut S’assurer que I’importateur dispose d’un
registre de commerce et de son numéro d’identification fiscale et qu’il n’est pas sous ’effet
d’une mesure de suspension de domiciliation au titre de toute opération du commerce
extérieur et enfin il disposé¢ d’une bonne surface financiere et/ou de garantie de solvabilité a
I’exclusion des remises documentaires dites « franco de paiement» C’est-a-dire sans frais

a payer pour le destinataire.

Il faut aussi, s’assurer que le produit n’est pas frappé par des mesures restrictives ou
d’interdiction et qu’il coincide avec ’activité de I’importateur et qu’il soit conforme aux
normes de conformité et de qualité édictée par la 1égislation et la réglementation en vigueur

a la date d’importation soit couvert.

! Article N° 646 du code civil Algérien
2 Revue éditée par la BEA N°11, novembre 2008, P.9
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2.4- Les étapes de la Domiciliation des importations®

D’aprés la réglementation 07.01 du 03/02/2007 de la banque d’Algérie la
domiciliation est obligatoire a toute opération d’importation suivant les étapes ci-dessous :

A- L’ouverture du dossier de domiciliation

L’ouverture du dossier de domiciliation, qui est considéré comme un acte par lequel
une banque devient responsable auprés de 1’autorité des changes (la banque d’Algérie)**.
Afin de réaliser cette opération, le client doit présenter a la banque ce qui suit:

> Une demande d’ouverture d’un dossier de domiciliation d’importation qui doit
comporter la signature de I’importateur, la date de son établissement, le nom ou la raison
sociale de I’importateur et son numéro de compte auprés de la banque ainsi que les conditions
relatives aux marchandises (lettre d’instruction).

> Un support de la transaction qui peut étre soit, un contrat commercial, une facture pro
forma, un bon ou lettre de commande, un devis ...

» Une déclaration d’engagement en quatre (4) exemplaires, ou I’attestation des imp6ts.
> Un engagement d’importation, ¢’est la demande d’ouverture de la domiciliation.

Aprés la réception des documents précités, le chargé de la domiciliation procéde a
leur vérification en matiére de conformité et s’assure que le produit n’est pas prohibé. Une
fois ces documents vérifient et reconnus conformes, il ouvre un dossier de domiciliation sur
le systtme DELTA V8, puis il enregistre 1’opération sur un «registre des dossiers
d’importation domiciliéen, et ceci tout on lui attribuant un numéro de domiciliation qui a été
donné par le systéme aprés la saisie qui a été faite. Ensuite il ouvre une fiche de contréle. La
procédure d’ouverture se fait comme suit :

A-  Attribution d’un numéro de domiciliation®

Le banquier attribue un numéro d’immatriculation pour chaque dossier d’importation
est apposé la griffe de domiciliation sur le support de la transaction, demande d’ouverture
du dossier de domiciliation (engagement de domiciliation), et aussi sur la déclaration
d’engagement.

23 N
Documents propres a la BCA

24 o 8 . v.3 . ; X , .
Les opérations du commerce extérieur sont régies pas un nouveau réglement de la banque d’Algérie

«réglement 07.01 du 03.02.2007» ce réglement défini de principe de convertibilité du dinar algérien pour les
transactions internationales courantes et les régles applicables en matiére de transfert vers I’étranger. L’article 30
stipule que la domiciliation consiste on I’ouverture d’un dossier qui donne lieux a [’attribution d’un numéro de
domiciliation par I’intermédiaire agrée et doit contenir I’ensemble des documents relatifs a I’opération.

% Documents propres 4 la BEA.
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Le numéro de domiciliation est codifié par la note n° 53 du 27/11/2000 de la banque
d’Algérie, il comporte 21 caractéres (18chiffres et 3lettres).

La griffe de domiciliation se présente comme suit :

Banque extérieure d’Algérie

Agence de Bgjain

A B C D E F G H

e Case A : deux chiffres indiquant le code de la wilaya;

e Case B : deux chiffres indiquant le code d’agrément;

e Case C: deux chiffres indiquant le code d’agrément guichet;

e Case D : quatre chiffres indiquant I’année de domiciliation;

e Case E : un chiffre indiquant le semestre;

e (Case F : deux chiffres indiquant la nature du contrat (10, 01, ...);

e Case G : cinq chiffres représentant le numéro d’ordre chronologique des dossiers de
domiciliation ouvert durant un méme semestre |

e Case H : Le code la monnaie utilisé dans la transaction commerciale représentée par
trois lettres (exemple EUR).

B- KEtablissement d’une fiche de contréle

Pour chaque opération de domiciliation, on consacre une fiche de contréle
réglementaire, dont le but est la gestion et le suivi du dossier domicilié depuis son ouverture
jusqu’a son apurement. De ce fait, elle doit étre remplie soigneusement de fagon a faire
apparaitre les renseignements aussi complets que possible. Cette fiche est destinée a abriter
tous les documents inhérents a 1’opération au fur et 2 mesure de leurs arrivées.

C- Prélévement de la commission de domiciliation

Deés la saisie informatique de 1’opération, le systéme débite automatiquement le
compte du client du montant de la commission de la domiciliation qui est fixé, selon les
conditions bancaires pour les opérations d’importation 4 2000 DA en plus de 17% de TVA a
collecter pour I’administration fiscale avec date de valeur le jour méme de la domiciliation.

L’enregistrement comptable du prélevement de la commission de domiciliation:

DEBIT: COMPTE CLIENT EN DZD 2.755,00 DA
CREDIT: COMMISSIONS SUR COMMERCE EXTERIEUR 2.000,00DA |
CREDIT : TVA COLLECTEE 340,00 DA
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Remarque:

Toutes les entreprises, Algériennes sont soumises a cette commission sur le commerce
extérieur qui est de 2000,00 DA, sauf la SONATRACH et la SONELGAZ lors de la
domiciliation de leurs opérations d’importation, on leurs préléve une commission de 1500 DA
pour chaque opération.

2.4.1- La gestion du dossier de domiciliation

Cette phase s’étale entre la date d’ouverture du dossier et celle de son apurement.
Durant cette période le banquier doit suivre de prés des dossiers pour les compléter afin de
pouvoir les apurer. Ainsi, il doit s’assurer et controler le réglement financier de 1’opération
d’importation.

A- Le contrdle du dossier

La fiche de controle est établie justement a cet effet. Ainsi, comme indiqué, tous les
dossiers doivent faire I’objet de :

e Une vérification au sixiéme mois;
e Un inventaire au huitiéme mois;
e Un établissement d’un bilan au neuviéme mois;

e Une décision de la banque au dixieéme mois (apurement)
Les documents qui seront collectés, vérifiés et contrdlés durant cette phase sont :

e la facture définitive qui sera nommée le document commercial.

e le document douanier, appelé aussi le (D10).

e Document financier : la formule de prélévement des devises annotée par la direction
des opérations avec ’étranger (D.O.E).

C’est surla  base de ces documents que le banquier va procéder a J’apurement  des
dossiers de domiciliation.

B- Le réglement financier

Les banques domiciliataires ne peuvent procéder au transfert du paiement qu’apres
réception de I’ensemble des documents, attestant 1’expédition des marchandises a destination
exclusive du territoire national ainsi que les factures y relatives. Toutefois, des acomptes
peuvent étre faits (réalisés) dans la limite de 15% du montant global du contrat, sous réserve
de I’établissement d’une caution de restitution par la banque de 1’exportateur en faveur de la
banque du client.
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Remargque :

A 1'arrivée des marchandises, le banquier reproduit le cachet de domiciliation sur la
facture définitive pour que I’importateur puisse prendre possession de la marchandise.

2.4.2- Apurements du dossier de domiciliation

Les textes en vigueur mettent a la charge de chaque banque des dates fixes pour
déclarer les dossiers de domiciliation au controle de change, I’apurement des dossiers de
domiciliation signifie pour la banque de 1’assurance de la conformité et de la régularité de la
transaction commerciale selon la réglementation bancaire et des changes en vigueur. Plusieurs
cas peuvent se présenter a ce niveau :

A- Le dossier apuré

Ce sont les dossiers dans lesquels on trouve trois documents (commercial, douanier et
financier) et qui sont d’égales de valeur. On classe également dans cette catégorie les dossiers
inutilisés ou annulés. La déclaration de ces dossiers se fait sur un imprimé spécial a la banque
d’Algérie.

B- Dossier en insuffisance de réglement

3 5 5 s 8 . \ g 26
Dans ce cas, le flux physique est inférieur au flux financier ¢’est-a-dire (VNT™ <
VD?"), les dossiers de domiciliations se présentent sous cette forme dans les cas suivants :

5

» le document financier (le F4 ou le préiévement de la devise) est d’un montant inférieur
a celui du document douanier (le D10)

> Les dossiers de domiciliation ne sont déclarés, mais pas transmis a la banque
d’Algérie.

» La rentrée du D10 et non de celle de F4 ...

C- Dossier en excédent de réglements

Le flux physique est supérieur au flux financier. Les dossiers de domiciliations se
présentent sous cette forme dans les cas suivants:

» Le transfert de fonds a été fait, mais le dédouanement de la marchandise n’est pas
réalisé.
» Le montant de transfert est supérieur a celui du document douanier.

6 o
% Valeur nette transférée.

2T Valeur dédouanée.
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Remarque:

T.es dossiers apurés, sont déclarés a la hanque d’Algérie et conservée au niveau de la
banque domiciliataire a la disposition de la banque d’Algérie pendant cinq ans a partir de la
date d’apurement et les dossiers en insuffisance de réglement seront transmis au service
contentienx de 1a hanqne, ponr les dossiers en excedant de reglement ils seront fransmis au
service du controle des changes,

2.5- Domiciliation des exportations®

Comme pour les importations, les exportations doivent faire 1’objet de domiciliation,
au niveau de la banque, pour nous permettre le suivi du rapatriement des fonds de 1’étranger.

L’obligation de domiciliation pour toutes opérations d’exportation de biens ou services
impose des régles édictées et mises en vigueur, au méme titre que des importations.

2.5.1-Etapes de domiciliation

Le dossier de domiciliation présenté par le client exportateur doit comporter les
mémes documents que ceux des importateurs. Le client doit en outre, présenter une carte
d’exportateur ou une carte d’artisan.

Le traitement d’un dossier de domiciliation a ’exportation se fait en trois phases ;
d’ouverture, la phase de gestion et de suivi, et enfin la phase d’apurement.

A- L’ouverture du dossier de domiciliation

L’ouverture d’un dossier de domiciliation d’exportation dépend de la présentation par
le client, des documents suivants :

-Une demande d’ouverture du dossier de domiciliation qui comportera les références de
I’acheteur, le tarif douanier, la nature du produit, le cachet et la signature de I’exportateur.

-Un contrat commercial ou une facture commerciale (définitive)

A la réceplion de ces documents, le préposé a la dowiciliation vérifie leur conformité. Une
fois ces documents vérifiés et reconnus conformes, il ouvre la domiciliation sur le systéme
DELTA V8, puis il enregistre 1’opération sur «un répertoire des dossiers d’exportations
domiciliésy» attribue un numéro de domiciliation, et ouvre une fiche de contréle.

28 ez e 5 3 = N
Revue de la société interbancaire de formation, 2017 : « les instruments de réglement du commerce
extérieur »
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B- Attribution d’un numéro de domiciliation

Le banquier attribue un numéro d’immatriculation pour chaque dossier d’exportation
et appose la griffe de domiciliation sur le support de la transaction.

La grille de domiciliation se présente commc suit :

Banque extérieure d’ Algérie

Agence de Bejaia

A: deux chiffres qui correspondent au lieu d’implantation de la banque déterminé par le code

de la wilaya, exemple: 06

B : deux chiffres qui correspondent au code au code d’agrément de la banque, exemple: 01
C : deux chiffres qui correspondent au code au code d’agrément du guichet, exemple: 03
D : quatre chitfres qui correspondent & l“année, exemple: 2007

E : un chiffre qui correspond au trimestre, exemple: 3

F : deux lettres qui indiquent le mode de réalisation (CT pour le court terme et MT pour le

long terme)

G: cing chiffres qui indiquent le numéro d’ordre chronologique des dossiers de domiciliation
ouverts durant le méme trimestre reporté sur le répertoire des dossiers d’exportation.

H - trois lettres correspondant au code monnaie selon les nonnes ISO, exemple : DZD pour les

dinars algérien.
C- Etablissement d’une fiche de contrdle

Le banquier doit établir une fiche de contréle pour les mémes fins développées dans la
sous-section précédente. Cette fiche est destinée a abriter toutes les piéces afférentes a la

domiciliation.
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D- prélévement des commissions de domiciliation

Aprés la saisie informatique, le systéme débite le client du montant des commissions
qui est de 2000,00 DA plus 17 % de la TVA. L’enregistrement comptable du prélevement de
la commission de domiciliation ;

DEBIT: COMPTE CLIENT EN DZD 2.170,00 DA
CREDIT: COMMISSIONS SUR COMMERCE EXTERIEUR 2.000,00 DA
CREDIT : TVA COLLECTEE 340,00 DA

La période de gestion se situe, comme dans le cas des importations, entre la date
d’ouverture et la date d’apurement du dossier. Durant cette période, 1’agence domiciliataire
opére un suivi et intervient, en cas de besoin, auprés de son client pour complément
d’information  ou pour réclamer des documents, éventuellement manquants, qu’elle devra
ajouter au dossier de domiciliation.

2.5.2- La gestion du dossier de domiciliation

Cette phase s’étale entre la date d’ouverture du dossier et celle de son apurement.
Durant cette période de banquier doit suivre de prés des dossiers pour les compléter afin de
pouvoir les apurer. Ainsi il doit s’assurer de contréler le réglement financier de I’opération
d’importation.

2.5.3- Apurement du dossier de domiciliation

Le chargé de 1’opération doit s’assurer, pour chaque dossier, de 1’existence de
’original du contrat commercial, du document douanier (D10) ainsi que d’exemplaire de la
formule 4, condition indispensable a la réalisation de I’apurement.

Ensuite, intervient I’étape de la vérification, ou le chargé de 1’opération confronte les
montants portés dans chaque document. Il peut se retrouver tace a trois cas :

A- le premier cas : le dossier apuré : lorsque le montant net rapatrié est égale a la valeur
dédouanée; 1’exportation a été réalisée dans le délai et montant rapatrié.

B- Le deuxiéme cas : dossier en insuffisance de réglement: la valeur dédouanée est
inférieure au montant rapatrié.

C- Le troisiéme cas : dossier en excédent de réglements : lorsque la valeur dédouanée est
inférieur au montant rapatrié.
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Un compte rendu doit étre rendu de I’apurement et adressé a 1’intention de la banque
d’Algérie, selon un calendrier bien fixe:

¢ Le 28/02 pour les dossiers ouverts durant le troisiéme trimestre de 1’année écoulée.
o Le31/05 pour les dosslers ouverts durant le quatriéme wimestre de année ecoulée.
e Le 31/08 pour les dossiers ouverts durant le premier trimestre de ’année en cours.

e Le 30/11 pour les dossiers ouverts durant le deuxiéme trimestre de I’année en cours.

Remarque:

Les dossiers de domiciliation qui sont déclarés doivent étre conservés avec tous les
justificatifs appropriés au niveau de 1’agence domiciliaire pour étre mis a la disposition du
contrble des changes ou tout autre organe de controle externe pendant une durée de cing ans.
Il est important de souligner que ’exportateur peut bénéficier, s’il le désire, d’une
rétrocession en devises a hauteur de 50% du produit rapatrié dans les délais réglementaires.
Cette rétrocession est versée dans son «compte devise-personne morale» avec possibilité
d’utiliser ces fonds pour le développement de ses activités d’exportation.

Il peut également individualiser 20% de la part rétrocédée en la versant dans son
«compte devises exportateur» dont I’utilisation est laissée a la totale discrétion de
I’exportateur.

La domiciliation, procédure impérative et préalable a toute opération de commerce
avec I’étranger, n’est en fait qu’un moyen administratif imposé par 1’autorité monétaire
(banque d’Algérie) afin d’assurer le controle des flux financiers provenant ou a destination de
Iétranger et d’écarter le risque de fuite des capitaux. C’est dans ce cadre que celle-ci a
désigné les banques commerciales comme intermédiaires, en leur attribuant 1’agrément
d’accompagner les agents économiques dans leurs opérations avec 1’extérieur.

3- Les incoterms

L’éloignement des commercants, la différence des langues, des lois, des
réglementations et des monnaies entre les pays nécessite 1’intervention de certains organismes
internationale, tel que la chambre de commerce international (la CCI). Afin d’unifier les
régles el pratdques coununerciales et fnanciéres el sulvee 'évolution du commerce
international. En vue d’éviter les confusions, les incertitudes et les erreurs d’interprétation, la
CCI a normalisé les usages (pratiques) en mettant au point un langage codifi¢ appelé
«incotermsy contraction de «international commercial terms»®.

* www.objectif-import-export.fr/fr/export/fiches-export/incoterms-2010
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3.1- Définition>®

Les incoterms sont des termes contractuels normalisés, permettant aux parties
contractantes de se référer 4 un jeu de régles préétablies, pouvant étre intégrées dans les
contrats. Ils précisent a quelle étape est transférée la responsabilité du vendeur a [’acheteur.

Les incoterms visent a uniformiser les termes commerciaux les plus utilisés dans le
commerce international en détinissant par un terme umique, nterprétable d'une fagon
identique par tout le monde d’une relation donnée entre un client et un fournisseur. Ils
représentent un langage commun a la disposition des commergants de langues et de pratiques
commerciales différentes.

Le choix d’un incoterm résulte de la négociation commerciale, mais aussi des
capacités organisationnelles des entreprises et de facteurs extérieurs telles que les habitudes
de marchés et les pratiques des entreprises concurrentes.

3.2- Roles des incoterms

Ils déterminent les obligations réciproques du vendeur et de I’acheteur dans le cadre
d’un contrat d’achat/vente internationale et précisent leurs responsabilités respectives, mais ne
définissent pas le moment ou est transféré la propriété, cependant, ils fixent le partage des
colits et la division des risques, mais aussi précisent la partie qui établira les formalités
documentaires.

3.3- Structure des incoterms™"
Les termes de vente sont de quatre groupes :

Groupe E: la mise a disposition des marchandises se fait dans les locaux du vendeur. Ce
groupe contient le terme EXW.

Groupe F: la livraison se fait a un transporteur désigné par 1’acheteur il contient les termes
suivantes : FCA, FAS, FOB.

Groupe C : conclusion du contrat de transport sans prendre des risques de la marchandise
postéricurc a I’embarquement ou a I’envoi, dont les termes suivantes : CFR, CIF, CIP, CPT.

Groupe D : le vendeur doit assurer tous les coiits et les risques de la marchandise jusqu’au
pays de destination, ils sont: DAT, DAP, DDP.

¥ Loth. D, 2009 : « I'essentiel des techniques du commerce international », publibook, Paris, P.14

31 . . »
www.international-pratique.com/Incoterms.
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3.3-1 Les incoterms 2010

Cette derniére version a introduit quelques modifications portant principalement sur la
suppression de quatre incoterms DEQ (rendu a quai) et le DAF (rendu a la frontiére)
remplacer par le DAT (rendu au terminal), et DES (rendu au navire) et DUU (rendu non
dédouané remplacer par le DAP (rendu au lieu de destination).

3.3-2 Classements des incoterms par mode de transport
Tout mode de transport (maritime inclus) : EXW, FCA, CPT, CIP, DAT*, DAP*, DDP ;
Pour le transport fluvial et maritime : FAS, FOB, CFR, CIF.

DAT* et DAP peuvent étre utilisés dans un seul ou plusieurs types de transport.
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3.4- classification des incoterms selon les charges et mode de transport

Tableau n° 02 : Répartition des cofits selon I’incoterm négocié dans le contrat
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Al Q
exwi Vv ] A TATATA LAl AT A A A A 1 P
FAS | V | V [V |V |A | A|A | A |A A a A 1 M
|
FCA [ VIV VIV /] A[A]A]|A[A]|A A 1 p
FOB [V [V [V [V I[VI]A[A]|A[A]| A A 1 M
'CFR | V [V [V [V [V [V |A A [|A ]| A A 1 M |
|
CT [ VIV [V IV [VIVIA[A][A]A A 1 P |
CF [V [V [V [V IV [V Vv ]a[a[aAa|[A]1l M |
i
cP | v v v v I Vv Vv IV /[A]A]A A [ 1 P
f
DAT |V [V Vv [ Vv [V [V v ][V [A | A A 2 P
DAP [V [V [V [V [V VvV ]|V ]A]|A A 2 M
DDP [V [V [V IV [V IV ]V [V ][V ]V v 2 P
Seurce: Elaboré par les auteurs a partir des documents de la BEA

A : alacharge de I’acheteur (2): vente a I’arrivée

V :alacharge du vendeur (1) : vente au départ
* . non obligatoire

Le recours a ’usage des incoterms dans le commerce extérieur est une nécessité afin

de déterminer le risque, son transfert et les responsabilités entre les différentes Parties

intervenantes.
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Le bon fonctionnement d’une transaction commerciale internationale nécessite
I’établissement des différents documents exigés par les intervenants.

Nous concluons qu’une opération de commerce extérieur est un processus complexe
qui nécessite plusienrs intervenants et plusienrs moyens pour la réaliser, mais elle participe
réellement a la satisfaction des demandes locales ainsi qu’a 1’amélioration du niveau de
production qui va nous permettre de promouvoir notre exportation.



» ‘\'E\N

e

Chapitre II : Techniques de paiements \ &

du commerce international



Chapitre II : Techniques de paiement du commerce international

Dans une opération de commerce international, I’exportateur s’engage a exporter des
biens ou des services en contrepartie de I’engagement de 1’acheteur de payer un prix convenu,
a partir de ces engagements, naissent des intéréts pour chaque une des deux parties :

L’exportateur souliaile élre payé le plutdt possible, voire avant méme 1’expédition de
la marchandise, tandis que I’importateur souhaite des prix réduits et un paiement reporté au
plus tard possible.

Le rapprochement entre ces intéréts contradictoires doit étre recherché a travers la
négociation entre I’acheteur et le vendeur jusqu’a avoir un accord équilibré. Cette négociation
porte essentiellement sur les conditions financiéres & mettre en place qui sont dépendantes du
niveau de la concurrence et de ’environnement des parties. En tout état de cause elles
subissent trés généralement le rapport de force entre les parties.

3  Dans le souci de clarifier ces techniques de paiements, ce chapitre a été structuré en
gialre points, relatifs au crédit documentaire, a la remise ou I’encaissement documentaire, et a
I’encaissement simple.

Section I : Le crédit documentaire

Du fait de I’éloignement géographique, de la méconnaissance, des différences
linguistiques et réglementaires, les contractants ont du mal a se faire confiance. Le vendeur
veut étre payé avant d’expédier la marchandise, 1’acheteur, de son c6té, veut s’assurer de la
conformité de I’expédition avant de régler la facture.

Les intéréts des deux parties étant divergents, I’introduction d’un intermédiaire (une
banque généralement) afin de rassurer et de satisfaire les deux parties est nécessaire.’

La technique de paiement la plus élaborée et la plus adéquate dans ce cas est "/e crédit
documentaire”.

*2Begin. J-M ; Bemard. A, 2008 : « Iessentiel des techniques bancaires, Edition d’organisation », Paris, P.262
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1. Définition™
Le crédit documentaire est un mode de réglement régi par les RUU 600, Tl est trés
utilisé dans le commerce international, en raison du degré de sécurité qu’il présente pour les
contractants, appelé aussi lettre de crédit c’est un engagement écrit pris par la banque
(émettrice), conformément aux instructions données par un acheteur (donneur d’ordre) ; en
faveur d’un vendeur (bénéficiaire) de lui, versez un montant dans un délai prescrit et contre

remise de docnment déterminé

Cet engagement n’a de valeur que dans la mesure ou le vendeur bénéficiaire remet les
” Lot s : 3
documents déterminés contractuellement et reconnus conformes par la banque notificatrice. 2

2- Les intervenants"
Le crédit documentaire fait généralement intervenir quatre parties qui sont :

2.1- Le donneur d’ordre

Il s’agit de I’importateur qui donne a sa banque des instructions d’ouverture du crédit
documentaire en faveur de son fournisseur (exportateur) en précisant les documents qu’il
exige et le mode de réalisation du crédit documentaire.

2.2- La banque émettrice

C’est la banque de 1’acheteur qui procéde a I’ouverture et 1’émission du crédit
documentaire sur instruction de son client.

2.3- La banque notificatrice

C’est la banque correspondante de la banque émettrice dans le pays du vendeur ou
dans un autre pays ou elle a une filiale.

Elle est chargée de notifier a I’exportateur 1’ouverture du crédit documentaire en sa
faveur. Lorsque cette banque s’engage a payer ’exportateur a I’échéance convenue, elle est
dénommée banque confirmatrice.

3 Limoges. I, 2006: « le commerce international «surpassez vos frontiéres», I’univers du livre, Paris, P.235
34 Régles et usances uniforme relatives aux crédits documentaires, révision 2007, publication ICC n° 600
33 Bouyakoub. F, 2003: « L’entreprise et le financement bancaire », édition Casbah, Algérie, P 263

3 Legrand. G ; Martini. H, 2006 : « Management du commerce international 2° édition », Dunod, Paris, P.153
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2.4- Le bénéficiaire

1l s’agit de I’exportateur, qui bénéficie de I’engagement bancaire.

3-Les différents types du crédit documentaire
Sclon le degré de sécurité croissant pour I’exportateur et de cofit plus élevé pour
Pimportateur, le crédit documentaire peut-&tre soit :

3.1- Crédit irrévocable

Ce type de crédit documentaire constitue un engagement ferme et irrévocable de la
banque émettrice vis-a-vis de 1’exportateur d’effectuer ou de faire effectuer le reglement
contre la présentation, par ce dernier, des documents conformes aux instructions de
I’importateur.

Lorsque le crédit documentaire est irrévocable, il ne peut étre annulé ou amendé
quavec I’accord conjoint de la banque émettrice et du bénéficiaire®, ce qui fait que ce crédit
documentaire est moins souple pour I’importateur et plus sfir pour I’exportateur. Néanmoins
I’exportateur supporte les risques de :

e changement de politique de transferts de devises vers I’étranger ;
e force majeur non stipulé explicitement dans le contrat ;
e cessation de paiement du pays de I’importateur

3.2- Crédit irrévocable et confirmé

Ce crédit assure a I’exportateur un double engagement de paiement, celui de la banque
émettrice et celui d’une banque dans le pays de I’exportateur (banque confirmatrice), qui est
généralement la banque notificatrice™.

Cette confirmation est demandée soit par la banque émettrice sur instructions de
I’importateur, soit sollicitée par ’exportateur auprés d’une banque de son pays.

Ce crédit est le plus sir, car il couvre les risques de non-transfert, les risques
politiques, tout en réduisant les délais de paiement. Il constitue, cependant, la forme la plus
coiiteuse pour 1’importateur.

37 Article2, des régles et usances uniformes, (RUU600) de la chambre de commerce international

3 Article 10.b des RUU 600
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4- Modes de réalisation du crédit documentaire
Les crédits documentaires différent selon leurs modalités de fonctionnement.

Le réglentent se Lait suil par paiewent au complant, soil par paiement différé, soit par
acceptation de traites ou par négociation, et ce conformément & !’article 10-a des RUUY
rclatif aux crédits documentaires qui stipule que "fout crédit doit claivement indiquer s'il est
réalisable par paiement & vue, par paiement différé, par acceptation ou par négociation”.

4.1- Crédit documentaire réalisable par paiement a vue

« C’est la forme la plus usitée, le paiement au bénéficiaire au lieu des présentation des
documents prescrits, on tient compte toutefois d’un délai (trés court) pour vérification des
documents par la banque. »* Cette banque peut étre la banque émetirice, la banque
notificatrice ou toute autre banque remplissant les conditions précitées.

4.2- Crédit réalisable par paiement différé

Dans ce cas, la banque désignée s’engage par écrit a payer 1’exportateur, a 1’échéance
prévue dans le crédit, dés la présentation des documents requis.

4.3- Crédit réalisable par acceptation

Pour ce cas, I’exportateur qui accorde a I’importateur des délais de paiement préfére se
prémunir contre les éventuels risques en exigeant aussitot la contrepartie de sa créance sous la
forme d’une traite mobilisable tirée sur la banque émettrice, confirmatrice ou encore tout
autre banque. Cette forme de crédit implique 1’acceptation de la traite des la présentation des
documents et le paiement a 1’échéance fixée.

4.4- Crédit réalisable par négociation

En fonction de ses considérations propres, I’exportateur souhaite parfois le paiement
avant 1’arrivée a échéance de la traite. Il devra recourir dans ce cas a la négociation de sa
traite, avec la bangue., en vue d’aboutir a ’escompte de cette derniére. L’exportateur
bénéficiera alors du paiement par anticipation qui inclue des déductions d’intéréts négociés
avec la banque.

Pour mettre en ceuvre ce type de crédit, ’exportateur remet a la banque notificatrice

¥ RUU : Régles et Usances uniformes relatives aux crédits documentaires

O{ * Legrand. G ; Martini. H, 1993 : « management du commerce international », aubin, Paris, P.193
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les documents accompagnés d’une traite tirés sur la banque émettrice. Si le crédit
documentaire est irrévocable, la banque notificatrice vérifie les documents et transmet le
dossier a la banque émettrice. Cette derniére négocie la traite et envoie le réglement a la
banque notiticatrice qui procéde a son tour au paiement de 1’exportateur, cependant s1 le creédit
documentaire est irrévocable et confirmé, la banque notificatrice vérifie les documents,
négocie la traite et procéde au paiement de I’exportateur. Elle transmet par la suite tous les
documents a la banque émettrice dans le but d’étre remboursée a 1’échéance prévue dans la
traite.

5- Caractéristiques du crédit documentaire™
Compte tenu de son importance et de sa fréquence d’utilisation, le crédit
documentaire fait 1’objet des "Régles et Usances uniformes" (RUU) édictées par "la Chambre
de Commerce international" (CCI)**"

Ces régles précisent les obligations et responsabilités de chaque partie, les documents
utilisés, les formes du crédit documentaire, car il posséde la particularité¢ d’étre a la fois un
arrangement bancaire pour le réglement des transactions commerciales internationales, un
gage de sécurité pour les parties, et un instrument de crédit par signature accordé par la
banque a son client importateur lorsqu’il provisionne 1’opération.

Par contre lorsque I’opération est financée par la banque, 1’importateur bénéficie en
plus du crédit par signature, d’un crédit direct pour la période comprise entre la date de
paiement du fournisseur par la banque et la date du paiement par 1’importateur a I’arrivée des
marchandises.

Il aussi considéré comme un engagement conditionnel c’est-a-dire une garantie de
paiement pour I’exportateur, a condition de respecter les clauses et conditions du crédit et une
garantie pour 1’acheteur, quant a 1’accomplissement par le vendeur de ses obligations
contractuelles, puisque c¢’est un mode de paiement fondé sur la circulation des documents et
non pas sur celle de la marchandise. Les banques vérifient donc la conformité des documents
par rapport aux instructions de 1’importateur sans avoir a authentifier la véracité¢ des mentions
portées sur ces documents concernant I’expédition de la marchandise.

» Le crédit documentaire est 1ié d’une part au contrat (la vente internationale) dont il refléte
el assute le paiciieul, oul eu Elanl daulie parl, jutidiquenent indépeudant de ve wontiat. Lu
effet, sa nature exclusivement documentaire garantit une exécution technique par les

41 Spis i . » . N
Revue de la société interbancaire de formation, 2017 : «les instruments de réglement du commerce

extérieur »

2 RUU, Op.cit - publication n® 600
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banques de leurs obligations sans avoir a se soucier des relations entre les partenaires.
Cette implication, par les documents, lui confére donc le caractére d’indépendance.

»  Toute opération de crédit documentaire est basée sur "une demande d’ouverture de
crédit documentaire " exprimée par I’importateur. Cette demande conticnt cn général les
indications suivantes :

e Le nom et I’adresse du bénéficiaire (vendeur) ;

e Le montant du crédit ;

e Le type de crédit : irrévocable, irrévocable et confirmé, transférable ou non

e Le mode de réalisation ;

e La désignation du tiré des éventuels effets et leur date d’échéance ;

e La description sommaire des marchandises mentionnant entre autres les quantités, les
prix, la qualité, les prix unitaires le cas échéant ;

e Lemode de paiement du fret (a I’avance ou non) ;

e Laliste des documents exigés ainsi que 1’incoterm a utiliser.

e Lelieu et la date limite d’embarquement, d’expédition ou de prise en charge ;

e La date et le lieu de validité du crédit ;

e Le type de crédit (transférable ou non transférable) ;

e Le mode de transmission du crédit : par avion, par télégramme ou télex, pli cartable...

Pour le réglement des litiges entre les parties d’un crédit documentaire, la CCI propose
depuis 1997 un systéme innovateur, basé sur une expertise indépendante, impartiale et rapide.
Ce systéme est appelé "DOCDEX" : (Documentary Crédit Dispute Résolution Expertise). Ces
régles sont publiées dans la brochure n° 577 de la CCI et ne sont applicables qu’aux
différends qui concernent I’application des régles de la CCL

6- Autre mode de réalisation **

Il se peut que pour des raisons de trésorerie ou de disponibilité 1’exportateur
(bénéficiaire) ne puisse pas satisfaire les besoins de I'importateur (donneur d’ordre). Dans
ce cas ce dernier insérera a I’ouverture du crédit une mention spécifique.

6.1-Le crédit renouvelable "revolving"

Pour obtenir des prix avantageux, il se peut que 'importateur commande une quantité
de marchandise dépassant les besoins du moment que la livraison soit échelonné sur une
période déterminée.

“ Bemet-rollande. L, 2008 : « principes de technique bancaire », dunod, Paris, P.359
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Dans ce cas, 'importateur peut faire émettre un crédit documentaire renouvelable,
d’un montant couvrant la contre valeur de la livraison partielle. Il est ada pté a la situation ou
a la livraison successive prévue dans le contrat. Le paiement est alors effectué par le crédit
automatiquement renouvelable qui couvre la valeur de chaque tranche.

6.1. Le crédit "red clause"

Ce credil a ele appelé amnst a cause de la clause qui élail menhionnée a 1'ongme, 4

I"encre rouge, afin d’attirer 1’attention sur la particularité de ce crédit.

Cette clause, qui est insérée a la demande du donneur d’ordre (importateur) par sa
banque, en précisant le montant de ’avance autorisée. Dans certain cas, ce montant peut étre
égale a la totalité du crédit, I’importateur (donneur d’ordre) a intérét a ce que I’acompte soit
garanti par une banque exigent en contre partie une garantie de restitution d’acompte.

6.2. Le crédit documentaire "transférable"

Suivant 1’article 38 RUU 600, le crédit documentaire transférable est une autorisation
donnée a I’exportateur (par ’importateur) en vue de transférer de crédit partiellement ou en
totalité a un ou plusieurs tiers fournisseurs (exportateur) résidant a I’ étranger.

L’exportateur étant quelquefois un intermédiaire ne disposant pas des marchandises
commandées par I’importateur, ou il ne dispose pas également de fonds nécessaires pour
fabriquer cette derniére, demande a celui-ci d’ouvrir en sa faveur un crédit documentaire
transférable. Cette clause permettra au banquier négociateur (banquier de I’exportateur) de
transférer le bénéfici¢re du crédit au tiers fournisseur.

6.3. le crédit "back-to-back"

Dans le cas ou le donneur d’ordre refuserait d’ouvrir un crédit documentaire
transférable ou bien lorsque le bénéficiaire (qui n’est pas lui-méme le fournisseur) ne
souhaiterait pas faire connaitre a son client qu’il va sous- traiter sa commande, il est conseillé
a I’exportateur d’utiliser un crédit "back-to-back".

Selon la conception de ce crédit " adossé" deux crédits indépendants sont mis en place
«un crédit principal » sur ordre de I'importateur en faveur de I’exportateur (premier
bénéficiaire) et «un crédit adossé » demandé par ’exportateur en faveur du fournisseur
(second bénéficiaire

La banque notificatrice dans le premier crédit devient ipso facto la banque émettrice
des crédits en faveur de sous-traitants. Le paiement du crédit principal assure celui du crédit
adossé. De ce fait, il est fréquent de voir le délai de paiement du crédit adossé supérieur a
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celui du crédit principal. Contrairement au crédit transférable, le crédit back- to- back n’est
pas traité par les RUU600, car il s’agit d’'un montage de deux crédits documentaires
juridiquement indépendants bien qu’ile concernent la méme affaire.

; £ - £ .44
7 Déroulement et mécanisme d’une opération de crédit documentaire
Une opération de crédit documentaire se déroule comme suit :

» L’acheteur et le vendeur concluent un contrat commercial, dans lequel ils prévoient le
crédit documentaire comme technique de paiement.

» L’acheteur (donneur d’ordre) demande a sa banque (banque émettrice) d’ouvrir un crédit
documentaire en faveur du vendeur (bénéficiaire) sur la base d’un ensemble d’instructions
précises.

» La banque émettrice ouvre le crédit en transmettant la lettre d’émission a une banque
située habituellement dans le pays du vendeur afin que cette derniére notifie, avec ou sans sa
confirmation, le crédit documentaire au bénéficiaire.

» La banque notificatrice (ou éventuellement confirmatrice) informe le vendeur de
I’émission du crédit documentaire.

» Dés que le vendeur est avisé du crédit et qu’il est assuré de pouvoir respecter les
instructions qui y figurent, il procéde a I’expédition des marchandises.

» Le vendeur transmet tous les documents exigés dans les conditions du crédit (y compris
ceux attestant 1’expédition des marchandises) a la banque désignée

> A la réception des documents d’expédition, la banque désignée vérifie leur conformité Si
ces documents satisfont aux conditions du crédit la banque réglera alors le vendeur dans la
forme prévue au crédit (paiement, acceptation ou négociation).

» La banque désignée, s’il ne s’agit pas de la banque émettrice, transmet tous les documents
a la banque émettrice.

» La banque émettrice vérifie a son tour les documents. S’ils sont conformes aux conditions
du crédit elle rembourse, de la fagon convenue, la banque qui a effectué le paiement du
bénéficiaire (la banque désignée).

» La banque émettrice remet les documents a 1’acheteur aprés satisfaction par ce dernier des
modalités de réglement convenues entre eux.

» L’acheteur est alors en mesure de prendre livraison des marchandises en documents de
transport au transporteur.

* Documents propres a la BEA
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Figure n° 01 : schéma représentatif d’un de crédit documentaire
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Source : données de la BEA

(1) L’importateur et I’exportateur concluent le contrat commercial.

(2) L’importateur sollicite 1’ouverture du crédit documentaire auprés de sa banque

(3) La banque émettrice ouvre le crédit documentaire et ordonne a son correspondant de le
notifier et éventuellement le confirmer.

(4) La banque notificatrice informe le vendeur de I’ouverture du crédit en sa faveur.

(5) L’exportateur expédie la marchandise.

(6) L’exportateur remet les documents a la banque désignée.

(7) La banque désignée (généralement la banque notificatrice) vérifie la conformité des
documents ef régle exportatenr.

(8) Labanque désignée transmet les documents a la banque émettrice.

(9) Labanque émettrice régle la banque désignée (notificatrice dans ce cas).

(10) Labanque émettrice remet les documents a 1’acheteur.

(10”) L’acheteur procéde au réglement suivant les modalités convenues.

(11) L’acheteur prend livraison des marchandises grace aux documents de transport.
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8- Avantages et inconvénients des crédits documentaires
Le crédit documentaire offre des avantages incontestables :

o Une sécurité satisfaisante en cas de crédit documentaire irrévocable et une sécurité
totale si le crédit est irrévocable et confirmé.
e Une facilité de recouvrement des créances sur [’étranger.

Il comporte néanmoins quelques inconvénients majeurs :

e Lourdeur, complexité et formalisme rigoureux de la procédure.
e Mauvaise perception de la technique par I’acheteur qui manifeste parfois une défiance.
e Cherté de son coiit surtout lorsqu’il s’agit d’un montant de crédit important.

9- Risques existants dans une opération de crédit documentaire
Dans une opération de crédit documentaire, chaque intervenant est exposé a un certain
nombre de risques :

» La banque émettrice est exposée au risque d’insolvabilité de son client (car elle s’engage a
payer 1’exportateur).

» La banque du vendeur, quant 2 elle, encourt un risque de nature différente selon qu’elie
appose sa conformité ou qu’elle se limite a I’instruction de simple notification du crédit. En
étant simplement notificatrice, son risque financier serait nul, car elle n’aurait pas
I’engagement de payer.

Par contre si elle venait a étre confirmatrice, elle engagerait sa responsabilité sur deux
aspects :

e D’aspect financier : puisqu’elle couvre le risque d’insolvabilité de la banque émettrice, le
risque de non-transfert et le risque pays.

o Paspect technique : dans la mesure ou elle couvre le risque lié a 1’acceptation de
documents contenant des réserves non détectées par elle. Dans ces cas de figure, la banque
émettrice risque de conditionner le remboursement par la levée de ces réserves.

¢ Le vendeur encourt un risque de contrepartie, pouvant résulter du risque pays, sur la
banque émettrice dans le cas ou le crédit ne serait pas confirmé.

e Pour P’acheteur, le risque est 1ié a la conformité de la marchandise. Le réglement étant
basé sur la conformité des documents, des produits en apparence conformes peuvent s avérer
de qualité inférieure.

Afin de pallier ce risque, I’acheteur peut recourir a une garantie de bonne exécution
(chapitre3). De plus, il a également la faculté de déléguer des experts internes ou externes
pour contréler la marchandise avant son expédition.




Chapitre II : Techniques de paiement du commerce international

Dans le cas ou les contractants ont de bonnes relations d’affaires, ils peuvent faire face
aux inconvénients de cette technique, notamment la cherté, la lourdeur, la complexité et le
formalisme rigoureux, en utilisant la remise (’encaissement) documentaire.

Section IT : L’encaissement documentaire
L’encaissement documentaire intervient lorsque :

« 1y aune conliance et de bunnes telativus d'allaiies eulie les patleuaiies.

o [D’exportateur a des fournisseurs dans le pays de son client (il se sert du réglement de son
client pour payer ses propres fournisseurs afin d’éviter le risque de change).

e la situation politique, économique et monétaire du pays de I’importateur est stable

e la marchandise peut facilement étre revendue sur place en cas de désistement de
PPimportateur.

e I'importateur la possibilité d’inspecter la marchandise avant de procéder au réglement, la
technique de paiement recommandée est "la remise documentaire”.

1- Définition
L’encaissement documentaire ou la remise documentaire est une technique de
réglement par laquelle un exportateur mandate sa banque pour recueillir, par ’intermédiaire
d’une autre banque.

Le paiement ou [’acceptation par 1’acheteur au moment de la présentation des
documents afférents a la marchandise.*’

Le terme «encaissement documentaire» peut signifier soit des documents
commerciaux accompagnés de documents financiers, ou des documents commerciaux non
accompagnés de documents financiers*®.

2-  Les intervenants”’

La remise documentaire fait généralement intervenir les parties suivantes :

= Bouyakoub. F, 2003 : « I'entreprise et le financement bancaire », casbah, alger, P.263
“6 Article 2.d. des RUU relatives aux encaissements. Publication CCI n°® 522. Paris. Révision de 1995

O{ * Legrand, G ; Martini, H, 2007 : « commerce international », dunod, Paris, P.153
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2.1- Le donneur d’ordre

L’exportateur, créancier du montant dfi par I’acheteur. L opération d’encaissement se
déclenche, a son initiative, dés qu’il donne mandat a sa banque.

2.2- Labanque remettante
C’est la banque de I’exportateur. Elle exécute ses instructions d’encaissement en
remettant les documents a son correspondant dans le pays de I’acheteur afin de recouvrer la
créance.

2.3- La banque chargée de I’encaissement

C’est une banque correspondante de la banque remettante. La banque chargée de
I’encaissement doit se trouver dans le pays de I’acheteur.

2.4- La banque présentatrice : (banque de I’acheteur)

C’est la banque qui présente les documents a I’acheteur contre réglement du montant.
Si I’acheteur dispose d’un compte aupres de la banque chargée de I’encaissement, la banque
présentatrice sera confondue avec cette derniére. Si I’acheteur ne dispose pas d’un compte
dans la banque chargée de ’encaissement, la banque présentatrice (la banque de I’acheteur)
pegpoil Teedglement cn sonbpeliv s dosooents pooe Te oompte de 1a bangque ¢hargée de
I’encaissement.

2.5- Le tiré

C’est I’importateur qui est parti redevable du montant, & qui la présentation des
documents doit étre faite contre paiement ou acceptation d*une ou plusieurs traites.

3- Formes de réalisation
La remise documentaire se réalise suivant plusieurs formes.*®

3.1- Document contre paiement : (documents against payment ; D/P)

La banque présentatrice informe 1’acheteur de la réception des documents et ne les lui
remet que contre le paiement immédiat de la somme due.

3.2- Documents contre acceptation : (documents against acceptance ; D/A)

La banque présentatrice informe 1’acheteur de la réception des documents et ne les hui
remet que s’il donne acceptation de la ou des traites jointes a ces documents.

8 Legrand, G ; Martini, H, 2008 : « commerce international 2° édition », dunod, Paris, P.163
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La remise contre acceptation peut étre & vue ou avec un reglement différé.
3.3- Document contre acceptation et aval

} Pour pallicr le risque d’insolvabilité de Pimportateur ct disposer d’unc garantio do
reglement, I’exportateur, en plus de I’acceptation des traites par son client, peut exiger un aval
de la banque de I"importateur sur ces traites.

3.4-Document contre lettre d’engagement

Le paiement dans ce cas se caractérise par 1’engagement du client & payer la somme
due. Cet engagement se matérialise par la rédaction d’une lettre d’engagement.

Pour éviter toute fausse interprétation de cette lettre d’engagement, il est recommandé
d’exiger de la banque remettante un modéle de texte de cette lettre, que la banque chargée de
I’encaissement doit soumettre pour acceptation par le tiré. Cette forme de réalisation n’est pas
pratiquée par les banques algériennes.

4. Caractéristiques d’une remise documentaire

L’encaissement documentaire est régi, sauf convention expresse, par les Reégles
uniformes de la CCI relatives aux encaissements, dans leur derniére version (voir publication
n° 522). Ces régles reprennent les dispositions générales, la présentation, le paiement, les
responsabilités, les commissions et intéréts...

Il y alieu de noter les observations suivantes :

» Les régles uniformes relatives aux encaissements s’appliquent & un encaissement par la
volonté des contractants. Dans ce cas elles doivent étre incorporées dans le texte de
I’ordre de 1’encaissement.

» Une banque qui regoit un ordre d’encaissement est libre de ne pas le traiter, mais elle est
dans I’obligation d’informer sans retard la partie qui lui a confié 1’encaissement.

Le devoir d’une banque dans une opération d’encaissement se limite a exécuter les
instructions regucs par son mandant ct vérifier que les documents regus ont I’apparence de
ceux énumérés dans I’ordre d’encaissement en signalant, sans retard, tout document manquant
a la partie qui lui a transmis 1’ordre d’encaissement.

Toutefois, lorsque la formule de réglement par acceptation et aval est retenue, la
banque présentatrice se trouvera engagée a payer le montant dii par le client défaillant par
conséquent, I’exportateur ne doit jamais expédier sa marchandise directement a 1’adresse
d’une banque sans 1’accord préalable de celle-ci.
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e Dans le cas échéant, la banque n’a aucune obligation de prendre livraison de la
marchandise. Il appartient a I’expéditeur d’assumer la responsabilité et les risques y afférents.

L’ordre d’encaissement doit contenir les informations suivantes :
les coordonnées complétes des banques remettante ct présentatrice ;
les coordonnées complétes du donneur d’ordre et du tiré ;
le(s) montant(s) a encaisser et dans quelle(s) monnaie(s) ;
la liste des documents joints et le nombre d’exemplaires pour chacun |

NN N NN

les termes et conditions selon lesquels le paiement doit €tre obtenu ;
les frais et intéréts a encaisser ;
le mode de paiement ;

N T

la démarche a suivre en cas de non-paiement ou de non-respect des instructions.

9 Aspects pratiques et schéma général

. 7oty . . . ., 49
Le dénouement d’une opération d’encaissement documentaire se fait comme suit :

e Les contractants concluent le contrat commercial en définissant les conditions de paiement;
o L’exportateur expédie la marchandise a la destination convenue et fait établir les
documents de transport (généralement a I’ordre de la banque présentatrice) avec les autres
documents prévus contractuellement.

o Il remet les documents a la banque remettante ainsi que 1’ordre d’encaissement appelé
également "lettre d’instruction”. Celle-ci est établie sur instruction du donneur d’ordre.

o La banque remettante transmet les documents et la lettre d’instruction a la banque chargée
de ’encaissement :

o Sila banque chargée de ’encaissement est également la banque de I’acheteur (la banque
présentatrice), elle remet les documents a I’acheteur contre reglement.

e Dans la négative, la banque chargée de I’encaissement mandate une banque tierce, dans
laquelle I’acheteur dispose d’un compte, qui devient alors la banque présentatrice, pour
lui remettre les documents contre le réglement prévu. S’agissant d’un encaissement pour
compte il sera bien entendu reversé a la banque chargée de 1’encaissement suivant les

procédures requises.

o  Cette derniére procédera a son tour au réglement de la banque remettante.
e La banque remettante effectue enfin le paiement de I’exportateur

* Legrand, G ; Martini, H, Op-cit, P.132-133
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Figure n° 2 : Schéma représentatif d’une remise documentaire
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Expédition de 1a marchandise.

Réception des documents attestant 1’expédition des marchandises.
Remise des documents et de la lettre d’instructions.

Transmission des documents et de la lettre d’instructions.
Présentation du dossier documentaire.

Paiement ou remise des effets acceptés ou éventuellement avalisés.
Présentation des documents pour prendre la marchandise.
Paiement ou remise des effets acceptés ou éventuellement avalisés.

(10) Paiement ou remise des effets acceptés ou éventuellement avalisés.
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6. Avantages et inconvénients de la remise documentaire
La remise documentaire présente plusieurs avantages a savoir :

o la simplicité et la souplesse de la procédure ;

= lc cofit bancaire cst minime (moins onéreux qu’un crédit documentaire) ;

 la remise documentaire est moins formaliste, moins rigoureuse sur le plan des documents
et des dates par rapport au crédit documentaire

o le vendeur est assuré que ’acheteur ne peut prendre possession de la marchandise sans
avoir réglé a la banque le montant de la facture ;

e l’acheteur est assuré, grice aux documents, que le vendeur a effectué ses obligations ;

o les banques premment moins de risques, puisque cette opération n’implique pas
I’engagement financier des banques, sauf dans le cas d’une remise documentaire contre
acceptation et aval ;

Cette opération comporte néanmoins des inconvénients liés en particulier a :

o une insuffisance de garantie, pour I’importateur, sur la qualité de la marchandise ;

o la faible protection des banques (elles ne s’engagent pas a payer) ;

e un risque majeur pour 1’exportateur qui pourrait surgir si I’importateur venait a refuser le
retrait de la marchandise. Un tel événement entralnerait sans aucun doute des frais
supplémentaires (frais d’entreposage, de réexpédition de la marchandise, etc.) pour
I’exportateur. Selon la nature et la valeur de cette marchandise, il peut étre amené a la vendre
sur place a moindre prix (risque commercial).

Pour se prémunir contre ce risque, 1’exportateur peut négocier avec son client un
acompte, afin de couvrir les frais éventuels de retour et de stockage :

e un risque de non-paiement encouru par ’exportateur. Dans le cas d’une remise
documentaire contre acceptation, aprés libération de la marchandise 1’exportateur ne dispose,
comme garantie, que de la traite acceptée par 1’importateur.

Il encourt donc le risque de non-paiement pour cause de faillite ou d’insolvabilité
momentanée de I’importateur, voire méme le risque politique. Pour limiter ces risques, il est
recommandé de rechercher 1’aval de la banque de I’importateur et/ou recourir aux assurances.

L’encaissement documentaire, comme nous 1’avons déja dit, peut étre caractérisé par
un simple encaissement de documents financiers non accompagnés de documents
commerciaux, nous parlons alors d’un encaissement simple qui sous-entend une confiance
totale entre les partenaires. C’est ce que fera I’objet de la prochaine section.
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Section III : L encaissement simple

Le crédit documentaire et I’encaissement documentaire sont les techniques de
paiements les plus usitées dans le commerce international compte tenu le degré de sécurité
qu’elles apportent aux opérateurs, Toutefois, lorsqu’il y a une confiance totale entre 1’acheteur
et le vendeur, aucun formalisme n’est nécessaire pour effectuer leur transaction. Ils optent
généralement pour la technique d’encaissement simple.

1. Définition

C’est une technique de reglement utilisée entre partenaires entretenant des relations
étroites, pour des raisons de souplesse, d’économie de temps et de frais. Le terme
«encaissement simple » vise un encaissement de documents financiers non accompagnés de
documents commerciaux.”® Il est entendu par documents financiers, les instruments de
paiement tels que : chéques, billets a ordre, lettres de change, etc.

2. Déroulement de ’opération

Tout d’abord, I’acheteur et le vendeur concluent un contrat commercial dans lequel ils
prévoient le réglement par encaissement simple. Avant tout paiement, 1’acheteur regoit de la
part du vendeur la marchandise accompagnée des documents d’expédition, en son nom, pour
lui permettre d’en prendre possession auprés du transporteur, a la réception de la marchandise,
I’acheteur ordonne le transfert du réglement a sa banque pour le compte du vendeur.

Donc, le réglement du vendeur par cette technique n’est en aucun cas conditionné par
la remise a la banque de documents destinés a prouver qu’il a rempli ses obligations
concernant I’expédition de la marchandise. Notons, par ailleurs, que cette technique n’engage
pas la responsabilité¢ des banques, car ces derniéres n’agissant qu’a titre d’intermédiaire pour
faciliter I’opération.

Remarque

Cette pratique d’encaissement libre est réservée en Algérie uniquement aux personnes
morales (par référence a la note /1/VG’" du 25.03.2002 de la Banque d’Algérie). Les
personnes physiques sont par conséquent exclues du champ d’application.

Y RUU de la CCI relative aux encaissements Pub CCT, brochure n° 522.
>l VG : vice-gouverneur, M. Touati.
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3. Avantages et inconvénients

Au vu de sa simplicité, I’encaissement simple repose sur critére fondamental qui est la
confiance totale.

3.1. Avantages
Cette opération se caractérise par la simplicité de la procédure, la modération des
cofits, la rapidité, et la souplesse. L’encaissement simple n’intégre pas un formalisme
rigoureux, il permet a I’acheteur par exemple de ne pas payer jusqu’a la réception de la
marchandise.

3.2. Inconvénients

Cette opération renferme deux inconvénients de taille. Elle apporte peu d’assurance a
I’exportateur qui est exposé au risque de non-paiement puisque 1’acheteur prend possession
des biens avant de payer. De plus, en n’étant pas basée sur des documents, elle ne prévoit
aucune garantie pour se couvrir contre le non-paiement.

Pour y remédier, 1’exportateur peut opter pour la souscription d’assurance-crédit qui
lui garantisse une indemnisation en cas d’incident de paiement. En Algérie, conformément au
réglement de la BA n°91.12 du 14/08/1991, relatif a la domiciliation des importations dans
les articles 12-13, tout transfert a destination de 1’étranger est conditionné par la présentation
de documents a la banque, selon le cas.

A~ Pour les marchandises

Le paiement ou le transfert s’effectue sur la base des factures définitives et des
documents attestant 1’expédition des marchandises a destination exclusive du territoire
douanier national ou des documents douaniers «de mise a la consommation des
marchandises» (D.3 ou D.10 exemplaire banque)

B- Pour les services

Le transfert s’effectue sur la base des factures visées par I’importateur résident
accompagné des «attestations de services faits » y afférents, ainsi que toute autre piéce requise
en la mati¢re et/ou par le contrat. Par ailleurs, la banque peut procéder aux versements
d’avance (acomptes) dans la mesure ou cclles-ci sont prévucs au contrat commercial, ¢t ce,
dans la limite de 15% du montant de ’opération. Tout dépassement de ce seuil doil obtenir
I’autorisation particuliere de la Banque d’ Algérie.

D’autres techniques de paiements internationaux existent, mais qui ne sont pas
applicables en Algérie tels que le paiement en espéce ou le contre remboursement.
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» Le paiement en espéces

Ce paiement est prohibé par la réglementation des changes en Algérie (obligation de
passer par le canal bancaire pour le rapatriement des fonds), sauf pour ce qui concerne
’exportation de poissons frais et crustacés. Note de la B.A n® 01-93 du 24.02.1993%%

» Le contre remboursement

«Le conlre remboursement congiste 4 ne livier la marchandise que contre son
paiement, 1’encaissement étant confi¢ aux transporteurs ou transitaires. Cette technique
s’utilise pour des opérations de faible montant. Le réglement peut s effectuer soit en espéces,
soit par chéque ou par acceptation de traite ». >

A travers ce chapitre, sont mises en évidence les différences que présentent les
techniques de paiement suivant le niveau de sécurité garanti dans le recouvrement des fonds.
C’est ainsi que les plus siires sont les plus difficiles a mettre en place et les plus coiiteuses.

Le choix d’une technique ou d’une autre repose sur donc sur la relation entre acheteur
et vendeur (nouvelle, ancienne, entreprises connues ou non, des renseignements de la
notoriété sur leur prospect...), mais aussi avoir des renseignements sur le pays de 1’acheteur
pour estimer le risque politique (événement politique, catastrophe naturelle, risque de non-
transfert.), les usages en matiere de paiement dans le pays de I’acheteur (habitudes de
paiements, moyens de paiement les plus utilisés). Cela peut donc renseignés de la trésorerie
des deux parties contractantes et les garanties bancaires mutuelles.

Donc, une préférence d’une technique ou d’une autre ne peut étre fondée, car chacune
d’entre elles s’applique a une situation bien précise. Néanmoins, les deux parties doivent &tre
vigilantes concernant quelques points a savoir :

v L’exportateur doit s’assurer que la réglementation du pays ou s’effectue le paiement
(Ie pays de I’acheteur généralement) ne restreigne pas le transfert de devises.

v S’assurer de la volonté de son vis-a-vis quant a la répartition des risques et des frais, si
elle coincide avec celle proposée par I’incoterm choisi.

v S’assurer que les licences d’import/export et les autorisations administratives ont été
obtenues.

v L’exportateur doit se renseigner sur I’intégrité de I’acheteur, sur ses actifs disponibles

32 www.bank-of-algeria.dz/html/legist10

*Legrand. G ; Martini. H, Op-cit. P.52
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et sur le respect de ses engagements en matiére de paiement dans des opérations

similaires dans le passé.

v' L’importateur doit se renseigner sur le respect du vendeur des termes de livraison
(délais, conformité.) dans des opérations similaires dans le passé ;

v" Envisager le recours aux banques en cas de méconnaissance entre les partenaires et en
I"absence de sttelés approprices alin de s'assuer des exéoutivns (éciprogques des

parties.

Les contractants peuvent aussi stipuler dans leur contrat des clauses
concernant :

v" Les termes de paiement : lieu, montant, étendue et monnaie de paiement ;
v' L’instrument de paiement a utiliser (le virement par SWIFT de préférence en raison de ses

avantages) ;
v' Latechnique de paiement a retenir, et si elle est documentaire, contre quel document ;

v Le droit applicable au paiement ainsi que la juridiction compétente.

Dans le chapitre qui suit, nous allons voir les différentes techniques de

gestion des principaux risques qui concernant commerce international.




e

Chapitre 111 : Gestion des risques liés al
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Chapitre III : Gestion des risques liés au commerce international

Dans le précédent chapitre, nous avons examiné les techniques de paiement les plus
utilisées dans le commerce international en exposant, pour chacune d’elles, les principaux
risques encourus par les deux parties au contrat qui doivent faire preuve de vigilance voire
de méliance mutuelle pour préserver leurs intéréts réciproques. Les principaux risques
auxquels doit faire face ’exportateur sont liés a la phase de paicment (tisque de non-
paiement et risque de change).

Dans le chapitre qui suit, nous allons traiter uniquement ces deux risques en raison de
leur importance sans évoquer les autres risques liés aux phases de prospection et de
fabrication. De son c6té, ["acheteur est plutét confronté au risque lié a la marchandise
(conformité, respect des délais de livraison...), auquel s’ajoute le risque de change.

En conséquence, il est important maintenant d’identifier ces risques, de mesurer leur
ampleur et d’énumérer les différentes techniques envisagées pour les gérer. C’est I’objet du
chapitre qui suit.

Section I : La gestion du risque lié a la conformité des marchandises

Le développement de la concurrence entre les exportateurs a rendu les exigences des
acheteurs de plus en plus importantes. Dans le temps, les importateurs exigeaient des
vendeurs des dépots de fonds afin de s’assurer du remboursement des acomptes versés et du
paiement des indemnités.

Néanmoins ces dépots avaient un trés sérieux inconvénient pour les exportateurs, en
étant un poids sur leurs trésoreries par une longue et coiiteuse mobilisation de fonds, d’autant
plus que les acheteurs se permettaient de s approprier et de refuser leur restitution au vendeur,
sur leur simple évaluation que ce dernier a mal exécuté ses obligations.

Afin de remédier a ces problémes, il fallait trouver une solution qui soit la plus
sécurisante pour I’acheteur et moins contraignant et cofiteux pour le vendeur, c’est ainsi
que sont apparues "les garanties bancaires a 1’international" qui permettent de sécuriser les
acheteurs quant a la bonne exécution par les exportateurs de leurs engagements contractuels .

1. Distinction entre le cautionnement et la garantie™

Le terme caution est souvent utilis¢ a tort en mati¢re des garantics internationales,
donc il y a lieu de différencier entre une garantie et un cautionnement a travers leurs
définitions.

> Documents propres a la BEA
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1.1. Le cautionnement

W traditionnellement, se porter «caution» consiste & affecter la totalité du patrimoine
d’un tiers a la garantie d’une seule ou de I’ensemble des dettes d’un débiteur. Le
cautionnement qui est une garantie personnelle a un caractére accessoire par rapport a
I"obligation principale qu’elle garantit.

"Le cautionnement est un contrat par lequel une personne garantit |’exécution
d'une obligarion, cn §'chgageant envers le créancier a satisfaire a cette obligation s le
débiteur n’y satisfait pas lui-méme ... La caution ne peut étre tenue a plus que I’obligation
principale qu’elle garantit c'est-a-dire que le cautionnement tombe si [’obligation principale

i 5
tombe >

Le cautionnement est donc un engagement par lequel une personne (caution) est
tenue de payer une somme déterminée en faveur d’une autre personne (bénéficiaire) en cas
de défaillance du donneur d’ordre®®. Cette option a les particularités suivantes :

v' Il a un caractére accessoire par rapport a I’obligation principale (exécution du
contrat commercial) ;

v 1l permet & la caution (la banque) d’opposer aux créanciers les exceptions tirées
du contrat ;

v 1l est juridiquement régi par le Code civil.

1.2. La garantie®’

Afin de remédier a I’inconvénient du cautionnement et étre payé immédiatement,
on peut faire appel aux "garanties bancaires". C’est I’engagement pris par un tiers dit
«garant» de payer un montant au bénéficiaire de cet engagement (importateur) dans le cas ot
le donneur d’ordre (exportateur) ne respecterait pas les termes de son contrat.

La garantie se distingue par son caractere principal et irrévocable et par son caractére
d’engagement autonome et indépendant de I’obligation principale. Elle est régie par les
dispositions des regles uniformes de la chambre de commerce international.

> Article 648 du code civil Algérien.
*% Bernet-rolland, L, 2008 : « principe de technique bancaire », dunod, Paris, P.183

*7 Bernet-rolland, L, Op-cit, P.185
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La garantie peut étre a premiere demande (inconditionnelle) payable deés son appel en
jeu par le bénéficiaire sans fourniture d’aucun motif et sans tenir compte de 1’opposition
éventuelle du donneur d’ordre. Elle peut étre aussi documentaire (conditionnelle) payable sur
présentation de documents cités dans 1’acte de garantie.

2. Modes et modalités d’émission®
1l faut faire la distinction entre deux modes d’émission :
2.1. La mise en place d’une garantie directe

L’exportateur donne ordre a sa banque d’émettre directement une garantie en faveur
du bénéficiaire qui est I'importateur.

2.2. La mise en place d’une garantie indirecte

Il s’agit d’une garantie qui met en place un contre garant (correspondant a 1’étranger)
vis-a-vis de la banque locale ou émettrice de la garantie a lui rembourser sur sa premiére
demande sans opposition, quel que soit le motif.

Flgure n°03 : Mise en place d’une garantie directe

(
f; Exportateur , z Exportateur }
. (Donneur d’ordre) 3- ‘ (Bénéficiaire)
| i
Banque de
I’exportateur

(1)Contrat commercial

(2) Demande de garantie + mandat
sous forme de lettre d’ordre
(3)Accord de garantie

. (4)Envoie de la lettre de garantie

. (engagement de la banque)

Source : Donnés de 1a BEA

¥ Documents propres de la BEA
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Figure n°04: Mise en place d’une garantie indirecte

Exportateur

Exportateur Exportateur
(Donneur d'ordre) ]’- (1) ‘ (Béueliciaite)

II

N

)

/,/ - I \ { 'm“ o \\!
! Banque de , f Banque de |
! ’exportateur i - 3) -! I’importateur !
| i
, (Contre garant) (Garant) x
; |

/4m , 4= )

(1)Contrat commercial

(2) Demande de garantie + mandat sous forme
de lettre d’ordre

(3)Demande de garantie

(4)Accord de garantie

(5) Envoie de la lettre de garantie
(engagement de la banque)

\ Y
Source : Donnés de la BEA.

3. Les principales sortes de garanties™

La pratique du commerce international a permis a plusieurs types de garanties de se
développer. Correspondant chacune d’entre elles & une phase du déroulement d’une
opération commerciale. Elles peuvent étre en taveur de I’acheteur, du vendeur ou d’un tiers.
Nous allons nous intéresser dans cette section uniquement aux garanties mises en place en
faveur des acheteurs.

* Rives-Lange. J-L ; Contamine-Raynaud. M, 1990 :« Droit bancaire », Dalloz, Paris, P.940
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3.1. La garantie de soumission (bid bond)

Elle est mise en place par la banque du vendeur (contre garant), dans le cadre
d’un appel d’offre ou d’adjudication. Elle permet & I’émetteur de I’appel d’offres (acheteur
€t le bénéficlaire de la garantie) de s’assurer du sérieux de l'ottre présentée par le
soumissiownaite, du wainticn de son offie sans risque de retrait pendant 1a période de
I’cxgmcn, de son aptitude & conclure et 4 signer le contrat.

Cette garantie entre en vigueur a I’ouverture des plis pour une durée de validité de
6 mois et son montant ne dépasse pas 5% du montant de I’offre soumissionnée. Dans le cas
ou le soumissionnaire est retenu, la garantie se libére a la signature du contrat et la mise en
place d’autres contrats, mais dans le cas contraire, la garantie est libérée a la fin de la
période d’examen des offres.

3.2. La garantie de restitutions d’avance

Les conditions de paiement de commandes a I’exportation prévoient généralement
que I’acheteur doit verser un acompte.

Cependant, I’acheteur ne versera 1’avance (ou 1’acompte) prévue que s’il regoit une
garantie de restitution d’avance destinée a lui assurer le remboursement ou la restitution de
tout ou d’une partie de cette avance en cas ou I’exportateur ne remplirait pas ses engagements
contractuels. Son montant correspond a celui de I’acompte qui varie en général entre 5 et
15%. Elle entre en vigueur au versement de [’acompte et s’éteint a la livraison de 1’objet du
contrat.

3.3. La garantie de bonne exécution

Appelé également « garantie de bonne fin », est I’engagement pris par la banque
contre garante, sur demande du vendeur, & payer au bénéficiaire le montant garanti, au cas ou
ce vendeur ne s’acquitterait pas de ses obligations contractuelles par rapport a la qualité ou
la quantité des biens fournis ou prestations réalisées.

En général, cette garantie ne dépasse pas 10% de la valeur du contrat. Elle entre en
vigueur dés son émission qui arrive suite a la garantie de soumission qui est libérée a la
signature du contrat. Cette garantie cesse lors de la réception définitive (accomplissement des
obligations contractuelles par le vendeur). Néanmoins, elle peut étre amortie a hauteur de
50% a la réception provisoire.
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3.4. La garantie de retenue de garantie®

Appelée aussi «garantie de dispense de retenue de garantie », elle permet a
I’exportateur de recevoir le paiement de la partie du prix contractuel que 1’acheteur aurait di
retenir a titre de garantie afin de s’assurer de tout éventuelle mauvaise exécution. Cette
mauvaise exéeution peut étre constatée par la livraison de fournitures ou de prestations non
conformes aux stipulations contractuelles.

Lo montant de octte garantic rcprésente généralement 109 sur la valcur du contrat.
Elle prend le relais de la garantie de bonne exécution, elle intervient donc pendant la période
d’essai qui se situe entre la réception provisoire et la réception définitive, c’est a dire a la fin
de I’exécution parfaite des obligations du donneur d’ordre.

Remarque®

La mise en place d’une garantie nécessite une gestion du dossier approprié jusqu’a
avoir une main levée. En effet, toute garantie doit avoir une durée limitée dans le temps
afin d’épargner des commissions inutiles a la banque de I’exportateur (sauf interdiction faite
par la réglementation de I’un des deux pays). Cette limitation de la durée se concrétise par
une main levée qui se fait selon plusieurs modalités, soit par :

v' L’expiration du délai de validité ;

v Laréclamation de la main levée formelle du bénéficiaire ;
v Le retour de 1’acte de garantie ;

v Laréalisation de la mise en jeu.

Section II: La gestion du risque de non-paiement (Risque de ’exportateur)

Exporter avec succés des marchandises ou des services hors de son pays ne
représente pas une opération commerciale réussie, il faudra encore sécuriser le paiement du
prix et se prémunir contre le "risque de non-paiement" (risque crédit).

Pour se faire, D’exportateur doit réfléchir a une politique de gestion du risque
crédit sur la base d’une analyse (évaluation) des différents déterminants de ce dernier risque,

en exposant les différentes formes qu’il peut avoir.

% Destexhe. C, 2005 : « Contrat de vente international », edipro, Liége, P.98

%! Guide législatif de la CNUDCI sur les opérations de garanties, 2011
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1. Identification du risque

Le risque de crédit ou de non-paiement est un risque auquel sont exposés les
exportateurs aprés livraison de leurs marchandises. Il peut se matérialiser sous les formes
suivantes®®:

1.1. Risque commercial

Ce risque est lié a la solvabilité¢ et/ou au comportement de [’acheteur (faillite,
difficultés de trésorerie...).

1.2. Risque pays (risque politique)
Ce risque peut étre engendré soit par :

» Le risque politique (au sens strict) : qui est un risque 1ié a des événements indépendants

de la volonté¢ de I’acheteur qui empéchent le paiement. Ces événements peuvent
survenir de la situation économique ou politique du pays de I’acheteur ou d’un
événement naturel (catastrophe naturelle, guerre, changement politique...).

» Le risque de non-transfert qui provient des événements politiques ou économiques

dans le pays ou hors du pays de I’acheteur, qui empéchent ou retardent le transfert des
fonds, veirsés par le débiteur.
» Le risque bancaire qui est lié a la solvabilité de la banque de I’acheteur (faillite de la

banque...).

2. Lvaluation du risque®
Le degré du risque de non-paiement est en fonction de plusieurs paramétres.
2.1. La répartition du chiffre d’affaires

Le premier ¢élément important dans 1’appréciation de I’intensité du risque de non-
paiement est la répartition du chiffre d’affaires de ’exportateur sur les clients et/ou les
pays. In effet la concentration de ccs ventes sur un petit nombre de clients amplifie le
risque, du fait que la défaillance de 1’un d’entre eux peut entrainer la liquidation de son
entreprise.

2 Loth. D, 2009 : « L’Essentiel des techniques du commerce international », publibook, Paris, P.102

% Loth, D, Op.cite, P.106
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2.2. Les caractéristiques de ’acheteur

La mesure du risque de non-paiement se base aussi sur les caractéristiques des
clients, car ces derniéres influencent la probabilité de non-paiement. Parmi les critéres de
ocotto évaluation, on trouve !

» L’ancienneté du client
Lorsqu’il s’agit de I’ancienne clientéle, I’intensité du risque est fonction du nombre
d’incidents de paiement répertorié, donc lors de 1’évaluation il taudra tenir compte de ces
incidents afin de pouvoir contrdler et gérer ce risque.

Tandis qu’une nouvelle clientéle augmente le risque de non-paiement sauf s’il
s’agit d’un client ayant une bonne réputation connue mondialement.

» Sa localisation

Méme si ’exportateur choisit soigneusement ses clients, il court toutefois, le risque de
ne pas pouvoir percevoir le paiement de ses exportations. Ce risque provient du risque
politique (catastrophe naturelle, non-transfert des devises...).

L

» Son statut
L’acheteur peut étre une entreprise privée ou publique. Pour le premier cas, le
risque peut-étre soit commercial 1ié a la défaillance financiére de 1’acheteur.

Soit politique 1ié¢ & des catastrophes naturelles, & des événements politiques ou a des
problémes de transfert de devises. Dans le second cas, le risque sur cet acheteur est toujours
politique, du fait que cette entreprise appartient a 1’Etat qui ne peut étre mis en faillite.

2.3. L’échéance de paiement

Plus le délai de paiement accordé & I’acheteur n’est important, plus le risque de
non-paiement ou de non-recouvrement des créances augmente. En effet, la probabilité de
survenance d’un événement commercial ou politique, pouvant empécher le paiement,
augmente dans le temps.

3. Gestion du risque de non-paiement

Apres avoir identifié et évalué le risque de crédit en étudiant tous les partenaires qui
influent sur son intensité, il y a lieu de le gérer, en suivant plusieurs démarches.
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3.1. La prévention du risque®

Sur la base de I"information économique et financiére, ’exportateur peut détecter les
mauvais clients.

» Nouveaux clients
S’agissant de nouveaux clients, I’exportateur procéde a une recherche
d’informations fiables sur ses acheteurs étrangers en faisant une recherche autonome auprés
des conseillers du commerce international, des clubs d’exportations ou des syndicats
professionnels. ..

Néanmoins, I’hétérogénéité des sources et I’absence de contrle de fiabilité des
informations rendent les informations non fiables, ce qui fait que I’exportateur recherchera
les informations par I’intermédiaire d’un organisme d’assurance ou des sociétés spécialisées
de renseignements commerciaux.

> Anciens clients
Pour les clients connus, il y a lieu de faire une mise a jour de dossiers de chaque client
en effectuant un suivi des comptes client, du déroulement des paiements et des informations
relatives a la santé financiére du client (a travers la presse, les rapports des agents ou des
exportateurs du méme secteur). Il y a aussi un suivi du risque politique qui se base sur
des facteurs politiques et d’autres, économiques.

3.2- Le transfert du risque de non-paiement
Afin de se prémunir du risque de non-paiement il existe des société spécialisées parmi
elles celles qui suivent :

A- Le recours aux assurances

Le risque de non-paiement peut étre transféré aux compagnies d’assurances.
L’exportateur a donc la possibilité de couvrir son risque de non-paiement par la souscription
d’assurance auprés des assureurs crédit, qui présentent des gammes de polices
d’assurance- crédit, contre paiement d’une prime d’assurance.®

8 Amelon. J-L, Cardebat. J-M, 2010 : «les nouveaux défis de I’internationalisation », de boeck, Bruxelles,

P257

65 Loubergé. H, Maurer.P, 1985 : « Financement et assurance des crédits 4 I’exportation », droz, Genéve, P.48




Chapitre III : Gestion des risques liés au commerce international

En Algérie par exemple, la CAGEX (Compagnie algérienne d’assurance et de
garantie des exportations) offre aux exportateurs algériens deux types de polices
d’assurance.

> Les polices globales
Ces polices sont destinées a couvrir les problémes des ventes de biens de
consommation et les prestations de services payables a court terme. ""La police est globale,
saul dérogation prévue aux (conditions particulieres), dans le sens ol 1'assuré sengape a
soumettre a la compagnie d’assurance la totalité des opérations d’exportation a ’exclusion
de celles dont le paiement intervient par crédit documentaire irrévocable et confirmé en

Algérie ou par anticipation"®,

» Les polices individuelles

Elles concernent aussi les biens de consommation et les prestations de services
payables a court terme. Elles sont délivrées opération par opération et non pas pour un
ensemble d’opérations d’un exportateur. La quantité garantie par une police globale ou une
police individuelle correspond & 80 % du montant de la créance garantie au titre du risque
commercial, et a 90 % du montant de la créance garantie au titre du risque politique, de
catastrophe naturelle et de non-transfert.

B- Le recours aux sociétés d’affacturage

Les exportateurs peuvent aussi recourir aux sociétés d’affacturage afin de se couvrir
a 100 % du risque de non-paiement. Les sociétés d’affacturage assurent non seulement les
financements des exportations, mais aussi elles permettent aux exportateurs d’alléger leur
trésorerie, de gérer les comptes clients et de recouvrer les créances tout en leur prélevant
des commissions liées 4 ce financement.®’

C. Le recours aux banques (les garanties en faveur de ’exportateur)®®

Les garanties mises en place dans le commerce international sont dans leur majorité,
émises en faveur des acheteurs. Toutefois, les exportateurs peuvent parfois exiger de
leurs acheteurs des garanties, afin de s’assurer de la couverture du paiement.

66
. www.cagex.dz/procedure.

67 Legrand. G ; H. Martini, 2008 : « commerce international 2° édition », dunod, Paris, P.177

% Documents propre 4 la BEA
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» La garantie de paiement

C’est I’engagement pris par la banque garante (banque de I’importateur) a rembourser
ou a garantir le paiement du montant du contrat dans le cas ou 1’acheteur serait défaillant a
échéance. Son montant correspond a tout ou & une partie du montant du contrat.

Cette garantie entre en vigueur a la date de son émission et reste valable jusqu’a
la date prévue pour lc paicment, augmentée d’un délai afin de pouvoir constater I’impay¢ par

I"itnpuildleu.

> La lettre de crédit "stand-by"
Les lettres de crédit stand-by sont nées de I'interdiction faite aux banques
américaines de se porter garante ou cautions des obligations d’un tiers, activité réservée
uniquement aux compagnies d’assurance et aux sociétés de cautionnement.

La lettre de crédit stand-by est un instrument hybride. Elle emprunte, d’un coté a la
garantie bancaire a premiére demande (garantie indépendante) sa fonction de garantie
personnelle soumise a ses propres termes, ainsi que la forme de sa demande au paiement (la
lettre de crédit "stand-by" est souvent accompagnée d’une attestation indiquant que le
fournisseur a livré les marchandises alors que 1’acheteur a failli 4 son obligation de paiement
a échéance).”

D’un autre cOté, cette lettre emprunte au crédit documentaire sa forme (sa structure et
son contenu sont ceux d’un crédit documentaire : en faisant intervenir la banque en tant
que confirmatrice au lieu de contre garante) et ses termes de paiement (a vue, différé, par
acceptation ou par négociation). Elle est soumise aux "Régles et Usances Uniformes relatives
aux crédits documentaires (brochure n°600 de la CCI).

Notons que lorsque le degré du risque est important, les compagnies d’assurance, les
sociétés d’affacturage ainsi que les banques n’acceptent pas d’assumer ce risque.

3.3. Auto couverture du risque (par I’entreprise elle-méme)

La couverture du risque de mnon-paiement peul élre assurée par ’enlreprise
exportatrice elle-méme en choisissant de manier réfléchit les instruments et les techniques de
paiement, en prévoyant une clause de réserve de propriété dans le contrat commercial et
en amortissant le choc éventuel causé par le non-paiement en utilisant des mesures
comptables.

% Legrand. G ; Hubert. M, Op.cit, P.156
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3.3. 1- Le choix des instruments et techniques de paiement

Le risque crédit a une relation étroite avec les techniques de paiement choisies. En
effet, plus la technique est sécurisante plus le cofit est élevé et plus la procédure est
complexe.

3.3. 2- La clause de reserve de propriété

"La clauge de résorvo do propriété prévoil la suspension du transfert de propriété
n70

de la marchandise jusqu’au paiement intégral du prix convenu"”’.
Cette clause permet a ’exportateur de revendiquer la marchandise dans le cas ot le
débiteur ne pourrait honorer son engagement pour une raison ou une autre.

3.3. 3- Les mesures comptables

"L’entreprise n’a pas toujours la possibilité d’utiliser les instruments de son choix. Il
en résulte que parfois elle est amenée a assumer un risque résiduel par une dotation aux
provisions pour clients douteux ou par une affectation des résultats en réserves pour
autoassurance.”’ Le but de cette technique réside essentiellement dans I’amortissement des
chocs provoqués par le non-paiement des créances sur la trésorerie.

Section III : La gestion du risque de change (Risque de I’acheteur et du vendeur)

Toute entreprise effectuant des opérations commerciales ou financiéres facturées dans
des devises étrangéres est confrontée & un risque lié a la variation de la parité entre les
monnaies (monnaie de facturation et monnaie de référence’®). Il s’agit du "risque de
change".

Nous pouvons donc définir le risque de change comme étant 1’éventualité de voir la
rentabilité de I’établissement affectée par les variations des taux de change. Une variation de
quelques points du cours de change peut avoir une incidence favorable, nulle ou méme
défavorable qui peut remettre en question la rentabilité de ’opération traitée.

Donc lors de la négociation d’un contrat commercial, une fois que la monnaie de
facturation des transactions a été choisie, les deux parlies conlraclantes se trouvent face au

7 Benammar. J-M, 1995: « Techniques du commerce international », techniplus, Paris, P.56
" Corine. P, « Commerce international », dunod, Paris, 2002, P.74

7 St-pierre. J, 2004 : « la gestion du risque », pug, Québec, P.145-147
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risque de change. Il devient alors nécessaire pour chacun d’évaluer ce dernier et de le gérer
par la suite.

1. Lo wmissunee du risque de change

La transaction internationale se caractérise généralement par les phases suivantes:
offre d’un catalogue, la commande, la facturation, I’expédition et le paiement.

Durant ces différentes périodes, on ne peut parler du risque certain de change (risque
¢conomique de change) qu’une fois le contrat commercial soit signé. C’est-a-dire que
I’entreprise connait la devise retenue, le montant du contrat et souvent les délais de paiement
et de livraison.

2. Les différentes stratégies a adopter face au risque de change”
Face au risque de change, trois stratégies peuvent étre suivies :
2.1. La non-couverture du risque

L’entreprise reporte 1’ensemble des conséquences financiéres de ce risque a 1’époque
ou il est concrétisé, soit comme étant une stratégie, soit par méconnaissance du risque
encours

2.2. La couverture systémique

Elle consiste & se protéger automatiquement dés qu’une créance ou une dette en
devise apparait. Monnaie de référence (de comptabilisation) qui est généralement assimilé a
la monnaie nationale.

2.3. La couverture sélective

C’est a dire selon le cas en question, I’entreprise prend la décision de couvrir ou
non la position ouverte, en tenant compte du niveau d’acceptation du risque, de
I’anticipation des parties de taux et des positions de I’entreprise.

La mise en ceuvre d’une gestion du risque de change par une couverture systémique
ou sélective, fait supporter I’entreprise un coiit relativement modeste. S’il n’y a pas de
couverture, il y a toujours possibilité pour qu’une perte, susceptible d’induire de graves
difficultés financiéres, se réalise.

™ Bouchelat. S, 2003 : « le commerce international, paiement, financement et risques y afférant, mémoire de fin

d’étude, école supérieure des banques, P.90
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De plus I’économie mondiale se caractérise par le flottement des devises et par les
grandes fluctuations des cours des monnaies, donc la gestion du risque de change devient
une nécessité et non pas un choix.

La gestion du risque de change a pour objectif de minimiser, au moindre coit
possible, les pertes de change susceptibles d’affecter la rentabilit¢ de I"opération traitée. Elle
commence par la détermination et la surveillance permanente de la position de change.

3. La position de change™

La position de change (assiette du risque) est constituée par ’existence, dans le
patrimoine de 1’entreprise (importatrice ou exportatrice), d’un ensemble d’avoir et
d’engagements libellés en monnaies différentes de la monnaie de référence de cette
entreprise. Cette position peut-étre soit

Fermée ou nulle, si les engagements sont égaux aux avoirs; ouverte, s’il y a différence.
Cette derniére est appelée "lomgue" si les créances en devises excédent les dettes et
"courte" dans le cas contraire.

Une fois la position nette déterminée, il y a lieu d’évaluer le degré de probabilité de
la réalisation effective d’une perte de change, pour voir si réellement il y a lieu de se couvrir
du risque de change.

4. Les instruments de gestion et de couverture du risque de change

Lorsqu’une partie (acheteur ou vendeur) se trouve exposée au risque de change,
elle peut opter pour une méthode de couverture, interne ou externe, consistant a réduire ou
a annuler sa position en devise (longue ou courte).

4.1. Méthodes internes de couverture du risque de change”

Il s’agit des méthodes que I’entreprise met en place, en utilisant des techniques
propres a elle afin de réduire ’exposition au risque.

A. Le choix de la monnaie de facturation

» La facturation en monnaie nationale : elle permet d’éliminer I’exposition au risque
de change, que ce soit pour I’importateur ou pour 1’exportateur.

7 Legrand, G ; Martini, H, Op.cit, P.202

3 Garsuault. P ; Priami. S, 1999 : « les opérations bancaires & I’international », banque-éditeur, Paris, P.94
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Mais, il faut bien s’assurer que le contrat ne contient pas une clause de correction
de prix indexé sur une devise de référence. Néanmoins, les intéréts opposés des contractants
ainsi que la nature de certains produits rendent la facturation en monnaie nationale trés
difficile ou méme impossible. Il y a lieu donc de facturer en une autre devise.

> La facturation en une monnaie étrangére: dans ce cas, I’importateur préfére une

by

facturation dans une devise faible, ayant une tendance a se déprécier par rapport & sa
monnaic nationale. De son c¢6té I’exportateur prélére une lacturation dans une devise
[utle, ayaul une tendatice & s apprécler par tappott 4 4 monnaie nationale.
La facturation en plusieurs monnaies: cette facturation a un but de diversification, du
moment que les monnaies ne s’apprécient (ne se déprécient) pas toutes en méme temps.
Sauf que dans ce cas il y a un inconvénient concernant la lourdeur de la gestion des frais.

B. Le termaillage (leads and lags)™

\

C’est une procédure qui sert a diminuer le risque de change, en modifiant
(retarder ou avancer) les délais de paiement des importations ou des exportations afin de
profiter de 1’évolution favorable des cours.

Les paiements accélérés sont dits : "leads" tandis que les paiements retardés sont
appelés : "lags".

Toutefois, pour utiliser cette technique, ’opérateur doit comparer le gain de change
anticipé et I’éventuel cofit qu’il supporte suite aux modifications des délais de réglement.

C. La compensation

C’est un outil utilisé par les groupes internationaux. Il est basé sur I’utilisation des
techniques de compensation des positions de change débitrices ou créditrices réciproques des
différentes entités d’un groupe multinational pour réduire les montants en devises a couvrir.

Drabord, cet outil ou ce compte centralisateur est obtenu en utilisant un tableau
multientrées ou une matrice reprenant pour chaque filiale, les dettes et les créances
converties tous en une seule monnaie. Ensuite, il y a lieu d’établir la situation nette globale
de chaque filiale : (3’Créances - Y Dettes).

Enfin, a partir, de ces soldes, chaque filiale sera créditée ou débitée de sa position
nette dans la monnaie utilisée ou dans sa monnaie de référence au lieu d’effectuer tous
les paiements bilatéraux.”’

6 Bourdariat. 1, 2011 : « le commerce international », [’harmattan, Paris, P.74

N Krugman. P ; Obstfeld. M, 2003 : « économie international 4° édition », de boeck, Bruxelles, P.390
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D. Clauses de change contractuelles”

Le risque de change a une relation étroite avec la volatilité des monnaies. De ce
fait les contractants peuvent inclurent dans leur contrat des clauses permettant d’adapter le
prix de vente a I’évolution du cours des devises, parmi ces clauses, nous pouvons citer :

3 la clause fixe
Cette clause stipule que dans le contrat la monnaie de facturation est prise sur la base
d’un cours fixe, quel que soit le jour du paiement.

> la clause d’adaptation des prix proportionnels aux fluctuations de change
Cette clause stipule que les fluctuations du cours de la devise de facturation se
répercutent sur les prix. Afin de faciliter la compréhension de cette clause, nous allons
illustrer ce point par un exemple :

Un exportateur algérien conclut un contrat de 100 000 dollars américains (USD)
¢quivalent a 10 000 000 dinars algériens (DZD) : (1 USD = 100 DZD le jour de la
conclusion du contrat).

Cet exportateur veut avoir 10 000 000 DZD quel que soit le cours du dollar le jour
du paiement, alors il s’entend avec son client pour inclure cette clause :

v Si le cours passe 2 1 USD = 102 DZD le jour du paiement, 1’importateur paye 10 000
000 DZD * 1 USD /102 DZD = 98 039.215 USD = 10 000 000 DZD.

v Si le cours passe a : 1 USD = 98 DZD I'importateur paye 10 000 000 DZD * 1 USD / 98
DZD = 102 040.816 USD = 10 000 000 DZD. Dans ce cas la facturation est faite en
dollar américain, mais cette clause nous raméne a un cas comme si la facturation était
faite en dinar algérien.

» La clause multidevise

Cette clause permet d’exprimer le montant du contrat en plusieurs devises avec la
possibilité pour I"une des deux parties, fixée a ’avance, de choisir a 1’échéance la monnaie
de réglement.

Ces différentes clauses couvrent bien 1’opérateur du risque de change, néanmoins,
elles sont souvent trés difficiles a négocier.

8 Krugman. P ; Obstfeld. M, Op.cit, P.392
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4.2. Techniques externes de couverture du risque de change79

Nous pouvons les scinder en deux principaux groupes : des techniques externes
classiques (avances en devises, couverture a terme, recours aux compagnies d’assurances) et
de nonvelles techniques (les futures, les ewaps, les optiong),

A. Les avances en devises

C’est une technique de financement et de couverture contre le risque de change pour
Pexportateur. Ce dernier emprunte des devises auprés de sa banque (du montant de la
créance qu’il détient sur son client étranger majoré du montant des intéréts de cet emprunt et
pour la méme échéance). 1l convertit ce montant en monnaie locale au cours spot.  Cet
emprunt sera remboursé, a échéance, par les devises transférées par ’acheteur, via sa
banque (les intéréts seront remboursés par 1’exportateur lui-méme).

B. La couverture a terme (forwards)

Cette opération est basée sur un échange de gré a gré. Elle consiste en la
conclusion du contrat aujourd’hui en fixant le cours a adapter, avec livraison a une date
convenue (a terme).

C. Couverture par recours aux compagnies d’assurances

Les compagnies d’assurance proposent plusieurs polices d’assurance contre le risque
de change. A titre d’exemple, nous pouvons citer le cas de la COFACE (France) qui
propose les polices d’assurance pour couvrir des flux réguliers et autres pour des opérations
ponctuelles.

Pour la compagnie d’assurance algérienne "CAGEX", elle ne couvre pas encore le
risque de change

D. Les futures sur devises®

Les futures sont des contrats aux termes desquels les opérateurs s’engagent a
acheter ou a vendre une quantité de devises, a un cours et 4 une échéance fixés a I’avance.

Nous pouvons faire ressortir quelques caractéristiques des futures :

” Pasco. C, 2002 : « Commerce international », dunod, Paris, P.94

¥ oth. D, 2009 : « I'essentiel des techniques du commerce international », publibook, Paris, P.103
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> Contrairement aux contrats de change a terme (les forwards), les contrats de futures sur
devises sont négociés sur des marchés organisés, localisés 4 un endroit et standardisés en
termes de montant et de date d’échéance.

» Les cotations dans les marchés des futures sur devises sont établies a la cride et
localisées dans une bourse. Contrairement aux marchés de change dans lesquels il y
a un cours acheleur et un cours vendeur pour les marchés des futures il n’existe qu’un
seul cours coté.

» Sur ces marchés on parle de "position longne" pour nn achetenr de futures et de
"position courte" pour un vendeur de futures.

Les avantages que comporte cette technique sont :

v" La couverture du risque de change ;
v" L’acheteur ou le vendeur peut annuler sa position par une opération inverse.
En revanche, cette technique présente quelques inconvénients :

v" vu la standardisation des montants le contrat est généralement en sus ou en sous-
couverture ;

¥" Ces contrats ne concernent qu’un nombre limité de devises :

v Comme les échéances sont aussi standardisées, elles peuvent ne pas correspondre
aux délais accordés par les fournisseurs aux clients.

E. Les swaps81

Une opération de swap est un échange de deux préts (ou emprunt) simultanés
exprim¢é dans des devises différentes, un échange au comptant et un autre a terme. Cette
transaction peut étre soit un swap de change (cambiste), de taux, ou de devises.

» Le swap de change (cambiste)

C’est une opération de vente (d’achat) au comptant (au cours spot) de devises, suivie
de ’opération inverse a I’échéance du contrat, au cours de change & terme ou a un
autre cours convenu a I’avance. Cette opération est réalisée a court terme. Exemple:

Cours spot : EUR/USD 0.9912
Cours a terme (2 mois) : EUR/USD 0.9805

v Le cambiste swap de la banque "X" achéte 1 000 000 EUR & un autre cambiste
de la banque "Y" en payant 991 200 USD.

& Krugman, P ; Obstfeld, M, Op.cit, P385
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e
v A terme le cambiste de la banque "X" vendra les 1 000 000 EUR en recevant 980 500
USD.
» Les swaps de taux
Cette opération consiste a échanger, sur une base de taux différente et pendant une
période déterminée, les conditions d’emprunt (charges financiéres de leur endettement) entre
deux parties.

»  Les swaps de devises
C’est un contrat de gré a gré qui se base sur un échange entre deux parties d’un
emprunt en une devise pour un autre en une autre devise.

Dans ce cas nous parlons d’échange du principal et des intéréts.
Exemple :

Un contrat de swap conclu entre un opérateur frangais et sa banque. L’opérateur s’engage a
emprunter des USD a 1 % contre le prét des EUR a 2%.

Le montant : 10 000 000 USD
Le cours spot EUR/USD : 0.9800

Alors le premier jour, 1’entreprise bénéficie d’un emprunt de 10 000 000 USD, en payant a
sa banque 10 204 081.63 EUR (10 000 000 / 0.9800).

A échéance de chaque coupon, la banque recevra 10 000 000 * I % = 100 000
USD et fournira a I’entreprise 10 000 000 / 0.9800 * 2 % = 204 081.63 EUR

A T’échéance du contrat (2 la date de maturité), la banque reversera les 10 204
081.63 EUR au client qui & son tour payera les 10 000 000 USD a cette derniére.

Si a échéance le cours du dollar devient EUR/USD : 0.9702 I’entreprise réalisera
une plus valus du moment qu’elle remboursera son emprunt (10 000 000 USD) par 10 204
081.63 EUR et non pas par 10 307 153.16 EUR (10 000 000 / 0.9702). Donc
I’entreprise est couverte du risque de change. Et si le cours passe a EUR/USD : 1.0101,
dans ce cas I’entreprise aura un manque a gagner, car elle paye 10 204 081.63 EUR au lieu
de 9 900 009.9 EUR, mais elle est toujours couverte du risque de change.

Les principaux avantages que présentent les swaps sont :

» Les swaps ne sont pas inscrits au bilan (opérations hors bilan), ce qui implique qu’il n’y
a pas d’alourdissement de la structure financiére de 1’utilisateur. Toutefois, ils sont
réintégrés dans les dettes et les préts 4 hauteur de 10 % du montant du swap.

63

L
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»1ls n’y a pas de risque de contrepartie lorsqu’il y a utilisation de cette technique. Sauf
que le risque de change qui est souvent estimé a 10 % du montant du contrat persiste,
c’est ce qui explique d’ailleurs la réintégration des swaps a hauteur de 10 % dans le
bilan.

»Les contrats de swap étant de gré a gré, il y a donc une adéquation aux besoins des
opérateurs.

»Nous pouvons aussi ajouter que le swap des devises est une couverture du risque
de change along terme.

Néanmoins, cette technique n’échappe pas aux inconvénients a savoir ; la nécessité
d’un suivi, la complexité de I’opération, et I’éventuelle persistance du risque de change, dans
le cas de défaillance du vis-a-vis.

F. Les options de change®

Une option sur devise est un contrat qui donne a son acheteur (I’acheteur de I’option)
le droit et non I’obligation d’acheter ou de vendre une quantité de devises, a un prix (prix
d’exercice ou le Strike) et & une date convenue (maturité), moyennant le paiement d’une
prime (premium). Quant au vendeur, il est soumis a la décision de I’acheteur, en contrepartie

il regoit la prime.

Donc pour I’acheteur la perte maximale correspond au montant de la prime et le gain
est illimité. Tandis que le vendeur, son gain maximal correspond au montant de la prime,
alors que théoriquement sa perte est illimitée.

» Types d’options
Nous pouvons distinguer les options soit :

v options d’achat « call», I’acheteur d’une option «call» a le droit d’acheter la
monnaie de référence ;
v' options de vente «put », I"achctcur d’unc option «put » a le droit de vendre la

monnaie de référence.

B Legrand. G; Martini. H, 2008 : « commerce international 2° editon », dunod, Paris, P.207
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Tableau n° 03 : Type d’option

Achat d’une é Anticipation | Venle d’une Anticipation
option wcall | liaussidie @ uplivn wedllys Laissiere M
* Achat d’une § Aulicipation | Vente d’une  Anticipation |
option «put» % baissiére ; option « put » haussiére
| i

Soit :

v" Options européennes, 1’acheteur d’une option de ce type ne peut exercer son droit
d’acheter ou de vendre [’actif sous-jacent (la monnaie de référence) qu’a
échéance de cette derniére.

v" Options américaines, 1’acheteur de ce type d’option, peut exercer son droit
d’acheter ou de vendre la monnaie de référence a tout moment jusqu’a échéance de
cette option.

Soit :

v Options négociables, il s’agit de contrats standardisés en termes de date
d’échéance, de montant et de prix d’exercice, nous les retrouvons sur les marchés
organisés.

v" Options non négociables, ce sont des contrats trés souples en termes de montants,
de dates d’échéances et de prix d’exercice, nous les retrouvons sur les marchés de
gré a gré.

> Caractéristiques des options

Le Strike (prix d’exercice d’une option) est le cours de change que le détenteur
de I’option obtiendra s’il décide de 1’exercer, a chaque prix d’exercice correspond une prime,
exprimée en pourcentage du prix d’exercice. Cette prime représente le colit d’achat de
I’option. La date d’exercice d’une option est la date a laquelle le détenteur utilise son droit,
une fois I"opération négociée, ’acheteur peut dénouer son opération soit par :

v" D’exercice de son droit si le prix de I’option est plus intéresse que le prix du marché.
v' Le non-exercice de son droit si le prix de I’option est moins intéresse que le
prix du marché.
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> La cotation
Tableau n°04 : Cotation de la monnaie

Call Put

Strike < spot (a terme) In the money Out of the money

|
i
I
|
|
|
t

- Strike > spot (2 terme) ' Out of the money In the money

- Strike = spot (4 terme) |

At the money | Atthemoney |

In the money : I’exercice de 1’option permet a son détenteur de réaliser des gains.
At the money : I’exercice ne conduit ni 4 un gain ni a une perte.

Out of the money : I’exercice de cette option engendre une perte.

Dans ce chapitre nous avons essayé de passer en revue les principaux risques
rencontrés et les méthodes de couvertures les plus couramment utilisées. S’agissant de
"importateur, il doit veiller & la conformité de la marchandise commandée par rapport aux
stipulations convenues dans le contrat de vente. Les couvertures préventives peuvent étre
résumées par 1’'une des solutions suivantes :

> Demander des garanties bancaires a son fournisseur.

» Retenir, comme technique de paiement, le crédit documentaire en raison du degré de
sécurité qu’il présente pour les deux parties au contrat.

> Exiger I’inspection de la marchandise avant son expédition (quantité et qualité)

Le vendeur, quant & lui, risque de subir des contretemps liés au paiement. On dit
alors qu’il est confronté au risque de non-paiement auquel il doit faire face, soit en le
transférant aux sociétés d’assurances, d’affacturages. .., ou alors en se couvrant soi-méme en
optant pour un choix judicieux des instruments et des techniques de paiement.

Par ailleurs, la volatilit¢ des cours de change oblige acheteurs et vendeurs a se
préoccuper davantage de la couverture du risque de change grice aux techniques
internes ou externes précitées. Pour le cas de 1’Algérie, les opérateurs ne disposent pas de
techniquos do oouvorture aussi cfficaces ct font recours I plus souvent au choia de la
monnaie de facturation et tentent d’agir sur les délais de paiement. Devant ces méthodes
assez intuitives qui sont loin d’étre satisfaisantes, 1’instauration d’autres techniques plus
modernes s’aveére indispensable.
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Chapitre IV : Le processus de déroulement d’une opération d’importation

Nous avons vu dans la premiére partie de ce travail la notion du commerce
international et le role auquel contribuent la banque, les principales techniques de paiement a
I’international on faisant apparaitre pour chaque une d’elles le contexte d’utilisation dans un
but précis et les principaux risques auxquels les agents économiques font face. Cette
deuxiéme partie sera consacrée an cas de 1a hanque extérienre ° Alpérie pour une opération
de crédit documentaire a travers laquelle nous donnerons une présentation sur son historique,
el son vrganisme.
‘Ft‘h%eizw‘(:

Section I : Processus de déroulement d’une opération d’importation dans au sein de la BEA.

Plusieurs banques algériennes utilisent dans leurs opérations d’importations la
technique du crédit documentaire qui donne une certaine sécurité aux agents économiques
parmi elles la Banque Extérieure d’Algérie.

1. Historique et organisation générale de la BEA
1.1. Création et historique de la BEA

La banque extérieure d’Algérie (BEA) fut la quatriéme banque a étre crée le 1%
octobre 1967 par ordonnance n° 67-204 sous la forme d’une société nationale avec un capital
de départ de 20millions de dinars algériens constituer par une dotation entiérement souscrite
par I’état ,en reprise des activités du crédit lyonnais .

Dans le cadre de parachévement du processus de nationalisation du systéme bancaire
algérien; La BEA a pris successivement les activités des banques étrangéres exercant en
Algérie celle de société générale dans la situation du 31 décembre 1967 puis de Barclays Bank
Limited au 30 avril puis du crédit du nord et de la banque industrielle de I’Algérie et de la
méditerranée (BIAM) dans leurs situations au 31 mai 1968.

Depuis 1970 la Banque Extérieur D’ Algérie s’est vu confier la totalité de 1’opération
bancaire des grandes sociétés industrielles nationales avec I’étranger. Aprés vingt un ans
d’existence, la Banque Extérieur D’Algérie est la premiére institution bancaire a devenir
autonome selon les dispositions de la loi n° 88-01 du 12 Janvier 1988.

En effet depuis le 05 février 1989, la BEA s’est transformée en société par actions, en
gardant globalement le méme objet que celui fixé par I’ordonnance du 1% octobre 1967.

Son capital a ét¢ fixé & un (1) milliard de dinars et peut étre augmente en une ou
plusieurs fois par la création d’actions nouvelles dont les conditions sont arrétées par
I’assemblé général extraordinaire des actions et exécuté par le conseil d’administration
spécialement habilité a cet effet :
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> En 1991, le capital a été augmenté de 600 six cents millions de dinars passant ainsi &
un milliard six cents milles Dinard (1.600.00.00DZD) en Mars 1996, le capital de la BEA est
pass€ a cing milliards six cents milles (5.600.000.000) aprés la dissolution des fonds de
participation, le capital demenre propriété de |’ Etat,

> Le capital de la BEA n’a cessé de croitre en 2000 a vingt-quatre milliards cing
millions (24.500.000.000DA) en septembre 2001 aprés un remboursement fait par le trésor
public en détention des créances détenues par la REA. En 2011, 24000 nouvelles actions de
méme montant que les anciennes entiérement libérées et attribuées gratuitement a I’Etat.

» La qualité du portefeuille de la banque connait une tendance continue a I’amélioration,
avec en 2012 une masse de bilan 2.308 milliards de dinars et un produit net de 44.5 milliards
de dinars en croissance de 9,6%. Deuxiéme plus grande banque en Afrique du nord et
huitiéme sur le continent africain, la BEA est présente a ’international a travers plusieurs
filiales et participation en Europe, a I’Emirat Arabe-Unie et au Luxembourg avec un bénéfice
net de 33.4 milliards de dinars en 2015.

1.2. Mission et tiches de la BEA

L’objet principal de la BEA est de faciliter et de développer les rapports économiques
de I’ Algérie avec d’autres pays dans le cadre de la planification nationale.

Pour ce faire, la BEA doit également aux entreprises algériennes un service central de
renseignements commerciaux susceptibles de leur permettre dans les meilleures conditions de
se développer contenu de la conjoncture internationale.

La BEA doit également aider a promouvoir les exportations de produits industrialisés.
Concernant les différentes branches d’activité allant des industries alimentaires aux
complexes métalliques, mécaniques et pétrochimiques.

La BEA participe a tout systéme ou institution d’assurances crédit pour les opérations
avec I’étranger et peut étre chargée d’en assurer la gestion et le contrdle.

Pour favoriser la réalisation de son objet, elle peut avec raccord du ministére des
Finances de créer des succursales, agences ou filiales a 1’étranger ou y prendre des
participations dans la société existante.

Elle peut également étre autorisée par décision conjointe du ministére des Finances et
du ministére de commerce & prendre il I’étranger des participations dans des entreprises
destinées a promouvoir I’expansion du commerce algérien.
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Elle peut mobiliser tous crédits notamment du commerce extérieur relevant des autres
institutions bancaires publiques, mobiliser auprés d’autres établissements tout financement
qu’elle aura elle-méme consentis.

Dans le cadre de la réglementation en vigueur, elle peut exécuter toutes opérations
bancaires intérieures comptables avec son sujet. Elle peut enfin établir ou gérer des magasins
genéraux et méme d’effectuer toutes acquisitions, toutes locations ou autres opérations
mobiliéres vu inunobilieres néeessitées par I'activité de la société.

1.3.0rganisation générale de la BEA

La B.E.A, juste aprés sa création en 1967, été dirigé par un président directeur général
(PDG) assisté par un directeur adjoint et trois conseillés chargés de la gestion, de ’application
de la politique de la banque et sa présentation a 1’égard des tiers.

Actuellement, la BEA est administrée par un « conseil d’administration » composé de
onze (11) membres, dont deux représentants les travailleurs, suite a la décision réglementaire
N° 01 du 02/01/1996%, 1a banque est organisée autour de cinq fonctions dominantes; a
savoir :

la fonction d’engagement ;

e la fonction finance et développement ;
e la fonction internationale ;

e lafonction secrétariat général ;

e la fonction contréle.

2-  Présentation de ’Agence 041 et le service du commerce extérieur
2.1- Présentation de I’agence 041

L’agence est la devanture de la banque, la premiére image qu’on se fait d’elle, bonne
ou mauvaise juste ou erronée, trouve sa source a ce niveau.

L’agence de BEA 41 est une agence, créée le 26 septembre 2007. Elle est placée sous
I"autorité d’un directeur d’agence et est rattachée hiérarchiquement a sa direction régionale
conformément a la configuration du réseau.

* Décision réglementaire du 02/0/1996 et instruction du 29/1/1994 relative a la fixation des régles
présidentielles de gestions des banques et établissements financiers
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L’agence BEA 041 est sise 8 BT C3 ZONE INDUSTRIELLE IHEDADDENE
BEJAIA.

Figure n° 05 : L’organigramme de ’agence 041
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Source : Données de la BEA

2.2- Présentation du Service commerce extérieur

L’accentuation marquée de la concurrence bancaire avec 1’avénement de nouveaux
intervenants et I’ouverture du commerce extérieur, d’une maniére générale la transformation
de plus en plus radicale de I’environnement économique, a amené la banque a introduire de
nouvelles structures dans son organisation et a élaborer de nouveaux organigrammes de son
réseau, ceci en vue de faire face aux exigences de 1’environnement concurrentiel devenu une
donnée incontournable pour la banque, ces exigences auraient poussé la BEA a adopter une
organisation visant une bonne répartition des taches de maniére a faciliter le travail, renforcer
son efficacité et faciliter le controle.
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Le service commerce extérieur occupe une place trés importante au sein de 1’agence, il
est chargé d’exécuter la panoplie d’opérations qui découlent d’une transaction commerciale
engagée par le client avec 1’étranger, ses préoccupations majeures restent principalement la
sécurité et la rentabilité.

22,1 Role du service commeree cxtéricur

Lec service commerce extérieur, appelé également le service étranger, est chargé de
réaliser, gérer, et de superviser toutes les opérations qui matérialisent les relations du banquier
avec sa clientele et/ou avec ses correspondants essentiellement dans le cadre du commerce
extérieur.

Ce service est appelé a effectuer les missions suivantes :

e La domiciliation de toutes les opérations d’importation et d’exportation initiée par la
clientele ;

e Traiter les opérations du crédit documentaire et de la remise documentaire ;

e Effectuer le fonctionnement de change manuel ;

o Etablir des statistiques pour la hiérarchie ;

e Transmettre a la Banque d’Algérie les comptes rendus des dossiers d’import-export ;

o La gestion des contrats et I’octroi des différentes garanties ;

e L’ouverture et la gestion des comptes spéciaux.

N. B. Ces opérations doivent obligatoirement faire 1’objet d’un agrément de la Banque

d’Algérie.

2.2.2- Organisation du service commerce extérieur

L’organisation du service étranger différe d’une agence a une autre selon ’intensité de
la clientéle et le volume des opérations effectuées. Leur exécution exige une certaine
spécialisation par poste de travail. Le service étranger de 1’agence BEA 41, afin de satisfaire
sa clientéle, est organisé selon 1’organigramme suivant :
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Figure n° 06 : Organisation du service commerce extérieur
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2.2.3- Relations du service commerce extérieur

Dans le cadre de 1’exécution des missions qui lui sont dévolues, le service étranger
entretient des relations étroites avec une multitude de partenaires. On distingue des relations
internes et externes a I’organisme auquel il se rattache.

A. Relation interne
- Les relations fonctionnelles :

Elles consistent en son rattachement aux autres services de ’agence tels que le service
caisse et crédit. Le premier lui est indispensable pour la comptabilisation des provisions et
commissions, les transferts ainsi que les opérations de change manuel, quant au second, il lui
permet Ioctroi de crédits par signature (caution et aval), I’ouverture de lignes de crédit pour
le financement des contrats et marchés ainsi que les garanties bancaires usuelles dans le
commerce extérieur.

- relations hiérarchiques :

Le service étranger est sous la direction du chef de service qui lui-méme est soumis a
la supervision du directeur d’agence. Ce service est en liaison permanente avec la direction
des opérations avec 1"étranger marqué par 1’échange fréquent d’informations et documents.

N. B. Toute action qui met en relation 1’agence avec ses correspondants étrangers doit
transiter par cette direction.
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B. Les relations externes
Le service étranger collabore avec d’autres institutions a savoir les institutions suivantes

- La banque d’Algérie: le service doit appliquer toutes les directives (réglements,
Instructions, listes d’interdits 4 la domiciliation... etc.) que lui communiquent les services de
la banque d’Algérie.
~ Le ministere du Commerce: pour les dispositions prévues pour les opérations
d'importation et d’exportation, notamment 1’obtention des produits autorise ou prohibés a
faire I’objet d’une transaction commerciale avec 1’étranger.
= Le ministére des Finances : pour la mise en place de lignes de crédits extérieurs au
profit des importateurs.
= I’administration des douanes: pour le contrdle des flux, physiques relatifs aux
opérations du commerce extérieur.
- les correspondants étrangers : pour le traitement de la plupart des opérations

En guise de conclusion, le service du commerce extérieur qui est considéré comme la
fenétre de 1a banque vers I’extérieur joue un réle important dans 1’organisation de la banque et
dans le développement des relations avec I’étranger.

Il est donc important de veiller 4 la bonne organisation de ce service tout en
fournissant la meilleure prestation au client parallélement a 1’&volution prodigieuse que
connait le commerce international.

Section I : Le processus de déroulement d’une opération d’importation au niveau de
I’agence BEA 041.

Il s’agit dans notre exemple, d’un suivi d’une opération d’importation par crédit
documentaire irrévocable et confirmé avec transport maritime type CFR payable & vue en
Grece.

1- La présentation du contrat

Ce contrat, est conclu contre un importateur algérien, gérant d’une entreprise de
peinture batiment et maintenance industrielle, résidente a Bejaia et un fournisseur de matiére
premiére Grece. L’Objet de cette opération consiste en une importation d’ABRASIF POUR
SABLAGE (silicatc de fer) pour les transformer dans le cadre d’une activité agréée.

Le contrat est signé le 13/02/2017 (voir la facture commerciale ; (annexe n° 01) entre
les deux parties. Et prévoit que la livraison de la marchandise doit s’effectuer au plus tard le
21/02/2017 (voir la chemise du dossier financier : (annexe n° 02) ou « BEA 530 », dans la
facture commerciale sont indiqués les renseignements suivants
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v le prix de ces marchandises étant fixe a un montant de 132 000 EUR :
v la marchandise doit étre expédiée au port de Bejaia ;
v les conditions de paiement : paiement par crédit documentaire a vue.

2- L’ouverture du dossier de domiciliation

Avant toute procédurc de domiciliation Ic client doit passer par lc site internet de la
banque atin de s'inscrire pour une prédomiciliation (annexe n® 03) qui sera véritiée pas la
DCE (Direction du Commerce extérieur) qui pourra étre soit acceptée soit rejeté, dans si celle-
ci est acceptée, elle devra étre imprimée avec la confirmation d’un rendez-vous fixer par la
banque (annexe n°03bis) en vertu de la nouvelle réglementation en vigueur depuis mars 2016,
qui entre dans le champ d’application de la loi 07.01 du 03/02/2007.

En plus des documents de prédomiciliation, I’importateur doit présenter les documents
suivants au préposé de la domiciliation :

> La demande de domiciliation import (annexe N° 04) en date du 15/12/2016 ;
> La déclaration d’engagement (annexe n° 05) ;

> Engagement (annexe n° 06) ;

» La facture pro forma datée du 05/12/2016 (annexe n° 07) ;

Ces cinq documents contiennent tous le renseignement nécessaire pour la réalisation
de la domiciliation sur le systéme informatique afin que ce denier ne la rejette pas.

Parmi ces renseignements, on trouve ce qui suit :

- Raison sociale de I’importateur ainsi que son numéro de compte «l’importateur X» ;
- Le nom de I’exportateur grec : «I’exportateur Y» ;

- L’objet de 1’opération qui est la transformation ;

- Le tarif douanier : 2618000000.

- N° de la facture pro forma et sa date de sa création : n° 55 du 05/12/2016.

- Lieu de provenance de la marchandise : Gréce ;

- Lc Montan cn devise : 132 000 CUR ;

- Le terme de vente : CFR DE BEJAIA ...etc.

Enfin, le cachet et signature de I’importateur qui marque son engagement.
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NB : Ie banquier avant d’accepter 1’ouverture d’un dossier de domiciliation s’est assuré que :

- Le client posséde un compte courant chez la BEA ;
- Le client posséde un registre de commerce ;

- Le client présente aussi un récépissé fiscal.

A réception des documents sustentionngs, le préposé a la domiciliation vérifie leurs

conformités et s’assure que le produit n’est pas prohibé.

Une fois ces documents vérifiés et reconnus conformes, il procéde a 1’enregistrement
de I’opération sur «un répertoire des dossiers d’importations domiciliés» et lui attribue un
numéro de domiciliation (060302 2016 4 10 00037 EUR). 1l ouvre une fiche de controle et
procédée a la saisie de domiciliation sur le systéme informatique (DELTA v8), qui se
matérialise a la fin de la validation par un bordereau d’ouverture de la domiciliation (annexe
n° 08). Le lendemain de 1’ouverture sur le systéme, un imprimé (avis de débit) est édité
automatiquement.

Sur cet AVIS de débit sont mentionnés les frais réels de la domiciliation imputes au
compte de I’importateur, qui sont les suivants : (annexe n° 09)

Débit : de compte client en DZD | 2.574,00 DZD
Crédit : commission sur commerce extérieur 2.200,00 DZD
Crédit : TVA collectée 374,00 DZD

Ces frais sont aussi portés au bas du bordereau d’ouverture de domiciliation comme
suit : « Nous débiterons votre compte N° xxxxxxxx-xx de 2.574,00 DZD ».

La domiciliation de cette opération d’importation consiste a son immatriculation, afin
d’assurer son suivi physique et financier, en lui attribuant le numéro (060302 2016 4 10
00037 EUR), avec le cachet suivant :
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BANQUE EXTERIEURE D’ALGERIE
AGENCE BEJAIA 41
BDL KRIM BELKACEM BEJAIA

060302  |2016 |4 |10 00037  |EUR

Ces derniers identifient 1’opération et doit apparaitre au moins sur deux factures pro
forma dont I’original permettra a la banque domiciliataire la confection du dossier de
domiciliation et une copie remise a ’importateur et lui serra demander a I’ouverture du
Credoc.

Remarque :

Le banquier doit classer les dossiers d’ouverture de domiciliation dans 'imprimer
référence « BEA5.256 » dénommée « fiche de contrdle » modéle F. DI (annexe n°® 10) qui
porte les mentions suivantes :

- La désiguation de 1"ageuce . BEA agence de Bejaia 41,
- Le N° de domiciliation 060302 2016 4 10 00037 EUR ;
- Le nom et adresse de I’importateur ainsi que 1’exportateur ;

- Le montant en devise et la contre-valeur en dinars de la marchandise ...etc ;

- La banque a procédé¢ a la domiciliation sur systéme le 18/12/2016 ; bordereau d’ouverture de
la domiciliation le confirme (annexe n° 08)

3- La gestion du dossier de domiciliation

Dans cette phase sont réalisées les deux principales étapes du déroulement du crédit
documentaire qui sont les suivantes :

3.1- L’ouverture du Credoc

Deés réception de la facture pro forma, I’importateur sollicite sa banque pour ouvrir un
crédit documentaire en faveur de I’exportateur.
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3.1.1- L’ouverture Credoc au niveau de I’agence BEA 041

Au lerme du contrat conclu entre I'importateur et I’exportateur, ce dernier a exigé
d’étre payé par Credoc irrévocable et confirme a vue.

Le banquier procéde a I’ouverture du dossier du Credoc sur le systéme DELTA v8 en
faveur de Dexportateur y a la dewaude de Uiwpotlaleur x qui remplit une demande
d’ouverture du Credoc (annexe n” 11) 4 laquelle il joint 1a fachire pro forma déja domicilide |
et fourni une provision a 110% du montant de la facture.

Sur la demande d’ouverture du Credoc, on trouve les mentions suivantes :

© Identification de I’importateur : le nom de I’importateur (raison sociale). son numéro
de compte ;

® Le type de Credoc (irrévocable) ;

° Identification de I’exportateur ; le nom de I’exportateur ; le nom de sa banque,

o Le montant en devise soit : 132,000 EUR ;

o Le terme de vente CFR port de Bejaia (Algérie) ;

e Le nom de la banque domiciliataire a la I’import (BEA, Agence de Bejaia 041) ;
° Lieu de paiement (payable en GRECE) ;
° Les différents documents exiger, qui sont facture commerciale en 05 exemplaire, jeu

de connaissement «clean on board » en 03 exemplaire a I’ordre de BEA, certificat d’origine
délivré par la chambre de commerce (Gréce), bordereau de colisage en 03 exemplaire.

o Le numéro de la facture pro forma et sa date : N° 55 du 05/12/2016 ;

° Port d’embarquement : Gréce

° Transbordement : autorisé

° Expédition partielle : interdite ;

° Port de destination : port de Bejaia ;
° Frais en dehors de I’ Algérie ; a la charge de I’exportateur ;
° En fin la signature du service d’engagement de la hanque.

Remarque :

Le Credoc a une durée de validité de 60 jours a compter de la date d’ouverture, sans

numéro de domiciliation, on ne peut pas procéder a I’ouverture du Credoc

L’ouverture du Credoc faite le 18/12/2016, est concrétisée par un borderean
d’ouverture du Credoc (annexe n° 12) et un avis de débit (annexe n° 13) édité par le systéme
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le lendemain de ’ouverture. Le bordereau précité indique toutes les taxes relevées a
I’ouverture du Credoc en plus des mentions suivantes :

1. Le numéro du Credoc : ICD16000011 ;

2. Letype de Credoc ; Credoc vue

3. Le montant en devise qui est de 132,000 EUR contre-valeur en dinars, plus le TX de
chango.

4. Nous débiterons votre compte du 18/12/2016 de 50.366,85 DZD

Commission d’ouverture Credoc : 3.000,00 DZD
Commission d’engagement prov 100% 38.548,59 DZD
Frais Swift : 1.500,00 DZD
TVAal17%: 7.318,00 DZD

Ce qui donne un total de 50.366,85 DZD par le débit du compte de I’importateur (voir
avis débit annexe n° 12).

A noter que :

La commission d’engagement est de 2,5% si le crédit est totalement provisionné
(100%) et de 6,5 % si le crédit n’est pas provisionneé.

3.1.2- Emission du Credoc :

L’émission du Credoc est faite au niveau de 1’agence 041 de la BEA ; et aussi au
niveau de la direction des opérations avec 1’étranger (DOE) de la BEA sise a Alger.

A- Au niveau de ’agence

Apres I"ouverture du Credoc sur le systtme DELTA v8 qui lui attribue un numéro de
référence, et sa validation, la DOE est informée automatiquement de 1’opération traitée par la
lettre d’instruction qui mentionne toute clause et condition du contrat par un message Swift
MT 700 (annexe n° 14).

B- Au niveau de la « DOE » :

A réception de la lettre d’instruction de I’agence BEA 04let aprés le contrdle de
donnée, la D.O.E se charge de I’ouverture du Credoc a son niveau et contacte sa banque
correspondante étrangére qui est la BANQUE DU MAGHREB ARAB POUR
L’INVESTISSEMENT ET LE COMMERCE, sis a ALGER, sur le systéeme Swift a son tour

ey

| -
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avec un message MT 700 (lettre d’instruction) (Annexe n° 15), lui demandant I’ouverture du
Credoc en faveur de I’exportateur grec en mentionnant toutes les clauses et conditions du
contrat.

Cette derniére accuse réception a la DOE avec un message Swift MT 730 (annexe
n° 16), et ajoute sa confirmation a I’exportateur Y par ’intermédiaire de APHA BANK
(CRBAGRAA).

A noter que la BANQUE EXTERIEURE D’ALGERIE n’ayant pas de compte auprés
de la banque. grecque échangera avec la DEUTSCHE BANK (banque allemande) qui sera sa

correspondante, aussi ’exportateur a la réception de la copie d’ouverture par la ING
BELGIUM (banque belge).

Aprés certain message échanger entre les différentes banques intervenantes qui se sa
mise d’accord, la BMAIC répond a I’agence 041 pour I’informer de la mise en place du
Credoc, et 1a DOE le lui confirme par message format libre tout en lui nommant la banque
correspondante, pour qu’elle puisse I’attribuer a son dossier la chemise du dossier fi nuancier
(annexe n° 02), comportant tous les renseignements concernant I’ouverture du Credoc.

3.2- Réalisation du Credoc

Des, réception de la copie d’ouverture par le fournisseur et vérin fi cation de sa
conformité avec le contrat commercial, il devrait expédier les marchandises au port de
destination, puis remettre les documents exigés et justifiant son expédition de la marchandise
a sa banque, qui le paye aprés leur vérification, et les transmet ensuite a la B E A par courrier.

Mais, dans notre cas I’exportateur n’a pas pu expédier 1a marchandise dans le délai de
validité du Credoc c’est-a-dire avant 1 e 31/01/2017. C’est ce qui a poussé I’importateur a
procédé a la modification du Credoc en reportant la date ultime d’envoi de la marchandise au
15/02/2017avec une Demande de prolongation de délais (annexe n ° 17), par un Swift
type 707 envoyer par la BEA 041 a la DOE (annexe n° 18) puis cette derniére le transfert a
son tour a la BMAIC (annexe n° 19), cette modification a entrainé des frais qui sont portés
dans le bordereau de modification de Credoc (annexe n° 20).

Les frais de modification du Credoc sont les suivants :

Com modification 3000, 00 DZD
Swift mod 0,00 DZD

Taxes 570, 00 DZD

Vi

-

A\
)

/ (z/il
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A P’acceptation de la prorogation, I’exportateur y a constaté qu’il ne pouvait pas
concrétiser 1’opération dans le délai de validité de la lettre de crédit prévu initialement pour le
21/02/2017, par la suite ’importateur x a adressé une lettre de modification a la BEA 041
dont I’objet est de prolonger la date au 10/03/2017 (annexe n°21), cette derniére a
communiqué un Swift de modification 707 a la DOE qui elle a son tour le transmet a la
BMAIC (aunexe n°23), celle deuxieme modification a entrainé les frais porter dans le
bordereau de modification (annexe n° 24) :

Com modification 3000, 00 DZD
Swift mod 0,00 DZD
Taxe 570, 00 DZD

A T’acceptation de la prorogation, I’exportateur y a expédié la marchandise, entre-temps la
BEA 041 a regu un Swift de paiement 754 de la BMAIC (annexe n° 25), mais a la réception
des documents la BEA 041 constatent des irrégularités :

» 04 factures commerciales aux lieux de 05 ;
» Connaissement original 2/3 aux lieux de 3/3 ;
» EURI document scanné aux lieux de I’original ;

Et informe I’importateur x des réserves retenues, tout en communiquant a avis de refus
a la BMAIC par un Swift 734 (annexe n° 26) afin de ne pas débiter leur compte.

Aprés avoir pris connaissance des réserves la BMAIC s’est abstenue de débité le compte
de la BEA 041 et a avisé I’exportateur x des réserves retenues, aprés avoir pris connaissance
du message, ce dernier a remis les documents manquants a sa banque qui les envoient afin de
procéder au paiement.

L’importateur étant pressé de dédouaner sa marchandise, contact son transitaire qui lui
informe qu’il peut dédouaner sa marchandise avec le EUR1 scanner, par la suite adresse une
lettre de levée de réserve a sa banque (annexe n° 27) en attendant ’arriver de I’original avant
I’échéance du délai. La BEA 041 communique un message format libre 799 (annexe n° 28) a
la BMAIC pour I’autoriser a débilé son copte aupres de la DEUTSCIIE BANK.

Lors du réglement de I’opération par I’importateur X, qui s’est acquitté des frais par le
débit de son compte (avis de débit, annexe n° 29) :
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Com de réglement 23.222,94 DZD
Taxe 7.353,93 DZD
Montant de la transaction 15.481.963,20 DZD

Finalement, I’importateur muni de son connaissement et de la facture commerciale
domioilice, ge presente aux services des dédouancs ct a retiré sa marchandise (4/03/2017, voir
la déclaration en douane (annexe n° 30).

Remarque :

La DOE n’a pay¢ la banque confirmatrice qu’apres I’arrivée des documents et avoir
Vérifier si le reste des documents est conformes. Ce transfert de fonds s’est matérialisé par le
formulaire de prélévement de la devise ou « 1 a formule 4 » (annexe n° 31) qui a été effectué
15/03/2017 par la DOE avec le Swift (annexe32).

4- Apurement du dossier de domiciliation

Il consiste pour I’agence domiciliaire a s’assurer de la conformité et de la régularité
d’exécution de I’opération suivant la réglementation des échanges en vigueur, et ce jusqu’a la
réalisation physique et financiére de 1’opération

Pour ce faire, I’agence fait un inventaire au huitiéme mois d’ouverture ¢’est-a-dire le
mois de décembre des documents suivant, la facture définitive, le document douanier, et la
formule de réglement.

C’est juste une vérification d’existence physique de ces trois documents exigés parla
réglementation.

Le guichet domiciliaire a constater que le dossier est complet. Il procéde directement a
I’établissement du bilan qui consiste en la vérification de la valeur dédouanée dans le D 10 et
de celle de la facture commerciale ou la formule de réglement.

11 constate la conformité des valeurs et il déclare le dossier apuré.

NB :

Le dossier est archivé par la banque extérieure d’Algérie durant cinq ans et demi 2 la
disposition de la banque centrale d’ Algérie pour d’éventuelles vérifications.
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Enfin, nous concluons que le crédit documentaire est complexe, couteux, mais offre
une bonne sécurité, les deux contractants. Il demeure I’instrument idéal dans les relations
entre les importateurs et les exportateurs puisqu’il concilie des deux parties. L exportateur a
I’assurance d’obtenir le réglement des marchandises fournies, s’il respecte 1’exigence de son
client. L importateur est certain que ce réglement ne se fera que contre la remise des
documents prévus, sous la forme qu’il a souhaité.




Conclusion généphlle



Conclusion

L’Algérie a D’instar des autres pays en développement, et dans le cadre de son
adhésion aux institutions internationales s’est engagée, ente autre, a libéraliser son commerce
extérieur. C’est ainsi que sur le plan réglementaire, la Banque d’Algérie a été amenée a mettre
en place des textes appropriés permettant de concrétiser la libéralisation du commerce

exlérieur.

D’autre part, les banques se sont vues confier un réle important a jouer en la maticre,
grace a leurs réseaux d’agences et de correspondants. Elles sont en mesure de fournir a leur
clientele toute précision nécessaire sur les partenaires avec lesquelles ils sont susceptibles de
traiter, et ceci grace au service du commerce extérieur, que nous avons essayé de présenter,
tout le long de notre étude.

Le service du commerce extérieur joue un role tres important dans 1’économie de tout
pays s’ouvrant a I’extérieur et opérant avec des partenaires étrangers. Pour cela, le service doit
étre organisé de telle fagon a répondre aux exigences des agents économiques activant dans le
domaine du commerce extérieur.

11 doit, donc, proposer une multitude de services a la clientéle tout en veillant au bon
respect de la réglementation. Ainsi, nous avons vu la procédure de domiciliation qui est un
préalable a toutes opérations d’Importation ou d’exportation afin de métre dans un cadre
juridique 1égal.

Concernant le réglement financier, nous avons développé la technique du crédit
documentaire qui constitue la technique de paiement la plus sure. Avec ses différentes formes,
il apporte a I’exportateur 1’assurance d’étre payée, et a I’importateur, 1’assurance d’avoir la
marchandise conformément aux clauses du contrat commercial.

Nous avons, aussi, développé la technique de remise documentaire. Qui est une
technique, de réglement plus souple et moins coiiteux que celle du crédit documentaire. Cette
technique est utilisée uniquement dans les relations de confiance, car elle ne pressent pas
I’assurance d’un bon dénouement de 1’opération.

Dans cette optique le banquier doit avoir des connaissances suffisantes dans le
domaine pour mieux servir la clientéle et mieux appliquer les régles du commerce
international, surtout que la responsabilité de la banque peut étre engagée.

Finalement le choix des techniques de paiement se fait selon des critéres conclus entre
I’importateur et I’exportateur selon leurs exigences afin de réaliser leurs objectifs.

Les autres opérations du commerce international, telles que la gestion des risques liés
au paiement, la marchandise et a la variation du taux de change, sont aussi de la méme




Conclusion

importance que les opérations citées précédemment. Pour cela, le systéme bancaire est appelé
a les développer de plus en plus, car elles constituent une source de devises et de capitaux
pour la banque et par conséquent pour 1’économie.

Enfin, le processus de mondialisation, I’ouverture de notre pays a 1’économie de
marché el ses mulliples tentatives d’adhésion a 'OMC, et Dinstallation des banques
étrangeres en Algérie devront inviter les banques algériennes a étre plus efficaces et plus
compétitives en développant la qualité de leurs services avec une bonne réorganisation de
leurs structures, une modernisation de leurs procédures et une meilleure qualitication de leurs
personnels.




Bibliograph




Bibliographie

Bibliographie

I

L OUVRAGES

Alaoui. A, 2005 : « la compétitivité internationale », I’Harmattan, Paris.

Amelon. J-L ; Cardebat. J-M, 2010 : « les nouveaux défis de I’internationalisation », De Boeck,
Bruxclles.

Degin.J-M, Bernard. A, 2008 | « "esseuliel des tecluigues baucaites », Tdition d’Organisation,
Paris.

Beitoine. A ; Cazorla. A, 2001 : « dictionnaire des sciences économiques », Armand Colin,
Paris.

Benhalima. A, 1997 : « pratiques des techniques bancaires-référence a 1’Algérie », Dahleb,
Alger.

Bernet-Rolland. L, 2008 : « principe des techniques bancaires 25° », Edition, Dunod, Paris.
Boudariat. J, 2011 : « le commerce international », I’Harmattan, Paris.

Boudinot. A ; Frabot. J-C, « technique et pratique bancaire », Sirey, 1978.

Destexhe. C, 2005 : « contrat de vente international », Edipro, Liége.

Grugman. P, Ostfeld. M, 2003 : « économie internationale 4° édition », De Boeck, Bruxelles.
Limoges. I, 2006 : « le commerce international, surpassez vos frontiéres », Paris, I’Univers du
livre.

Loubergé. H ; Maurer. P, 1985 : « Financement et assurance des crédits a l'exportation », Droz,
Geneve.

Pasco. C, 2002 : « commerce international », Dunod, Paris.

Rainelli. M, 2003 : « le commerce international, un véritable tour de force 9° édition », Paris.

Rives-Lange. J-L, Contamine-Raynaud. M, 1990 : « droit bancaire », Dalloz, Paris.
MEMOIRES

Zourdani. S, 2012 : «financement des opérations du commerce extérieur en Algérie »,
Mémoire de magistere, UMMTO.
Bouchelat. S, 2003 « le commerce international, paiement, financement et risques y afférant »,

mémoire de fin d’étude, école supérieure des banques.



Bibliographie

ITI. Textes Réglementaires

— Article 10.b des RUU 600, révision de 2007.

— Article 2 des RUU 600, révision de 2007.

— Article 3 la police globale, CAGEX.

— Le teglement 07.01 du 03/02/2007 relalif a la convertibilité de la mounaie nativnale pout les
(runguotiony internationnles cournntes ot les régles upplicables en muticre de translarts vers
I’étranger liées a ces transactions, ainsi que les droits et les obligations des opérateurs du
commerce extérieur et des intermédiaires agréés en la matiére.

— Le réglement n°88-01 du 12/01/1988 relatif a I’orientation des entreprises économiques

~ publiques.

— Le reglement n°91.12 du 14/08/1991 relatif a la domiciliation des importations.

— Le reglement n°91.13 du 14/08/1991 relatif a la domiciliation des exportations hors
hydrocarbure.

— Le réglement n°95.07 du 23/12/1995 relatif au contréle de change en Algérie.

— Note n°53 du 27/11/2000 de la banque d’Algérie relatif a la codification des numéros de
domiciliation.

— RUU de la CClI relative aux encaissements Pub CCT, brochure n°® 522.

IV. ARTICLES: FQ‘T{_&« ﬁA»@{m

— Affaki.G ; Rour. J-S ; Cattani. C; Bourque. J-F, 2002 « Financements et garanties dans le
commerce international », Centre du commerce international, Genéve.

— Annuaire statistique du commerce international, united nations publications, 2006.

— EL HASSAR. C, réformes et opportunités d’investissements dans le secteur bancaire algérien,
Media Bank, 06-2000, n°48, Banque D’ Algérie.

— Rapport des conventions des nations unies pour le développement du commerce international,
2011.

— Rapport des conventions des nations unies sur le contrat de vente international de marchandise.

— Revue éditée par la BEA n°11, novembre, 2003.

— St-pierre. J, 2004 : « la gestion du risque », Quq, Québec.

— Chentouf. T, 2008 : « I’ Algerie face a la mondialisation », codesria, dakar



Bibliographie
e e e T e B R i

V. documents et presse:

— Article 6.1.8 d’unidroit, institue international pour I"unification du droit privé.

— Document de la banque extérieure d’Algérie, les échanges transfrontaliers, 2017

— Document de la banque extérieure d’Algérie, les techniques de financements, les opérations
documentaires, 2017

— Document de la banque extérieure d’Algerie, les techniques de paiements a I'mternational,
2017

— Revue de la société interbancaire de formation, 2017 : «les instruments de réglement du

commerce extérieur
VI.SITES INTERNET :

—  www.bank-of-algeria.com

- www.bea.dz

—  www.cagex.dz/procedure

—  www.iccwbo.org

— www.objectif-import-export.fr/fr/export/fiches-export/incoterms-2010

— www.international-pratique.com/Incoterms.






Conclusion
e e e e e e T e e D e e e A e S o)

Liste des Tableaux :

| N° | Intitulé | Page
1 | Les principales clauses liées au contrat .09
|2 | Tableau des incoterms | 22
5 3 | Type d’option ; 66
j 4 E La cotation ; 67
Liste des Figures :
| N° | Intitulé | N | Page
% 1 i Schéma d’une opération de crédit documentaire | 33
|2 ' Schéma d’une opération de remise documentaire |38
| 3 | Lamise en place d’une garantie directe |48
|4 | La mise en place d’une garantie indirecte |49
| 5 | Organigramme de I’agence 041 - T
6 | Organigramme du servie commerce extérieur [ 72







Annexes
e T B e O e S S i

Annexe n°01 : Facture commerciale

Mwpnéxre # 04

FACTURE No 13 GRS |3 February 2017

Qté DESIGNATION - |PUHT | MONTANT

CFR PORT DE BEJAIA (INCOTERMS 2010}

ABRASIF POUR SABLAGE

QUANTITE: lS(M) TONNES

PREX UNITAIRE 88,00 EUROS

MONTANT TOTAL CFR PORT DE BEJATA,

132.000,00 EUR

SUIVANT FACTURE PROFORMA N 55 DU 051222016
1500
Tonnes ABRASIF POUR SABLAGE (Silicate de Fen 88.00 132.600.00

MONTANT TOTAL CFR PORT DE BEIAIA INCOTERMS € 132.000,00
2010

MERCHANDISE ORIGINE GRECE PROVENANCE GRECE
{ PAIEMENT PAR CREDIT DOCUMENTAIRE

NQ 04 HICDO0G T 16099 PAYABLE A VUE OUVERTE
AUPRES DE:

BANQUE EXTERIEURE D’ ALGERIE
(DIRECTION DES OPERATIONS AVEC L'ET O RS
ALGIFRS sl b e COMPX
SWIFT BEXADZALDOE ABTA. U”‘*’rrf
FACTURE ARRETEE A LA SOMME DE CENT TRENTE -

DEUX MILLE EUROS (132.000.00 € CFR PORT DE
BEJAIA
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Annexe p02 - La chemise du dossi
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o e
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Annexe n°03 : La pré-domiciliation

ANNEYE ¥ 03

Demande de Domiciliation Bancaire

Type de Ia domiciliation 1 IMPORTATION i _ Numra de b dnmiciliation *
L capi Sﬂci:ﬂ*
e L Si‘yviﬂéphomm

4 " Cf;f}ppte Bancaire: m

- Agence: BEJAIA IHADDADENE

Nom oy Raison Sociale ;
Nom d Gérant iR

sl CRSteeges v -
Adresi Bttt enn

Messicurs. Mesdames,

Conformement aux dispasitions réglementaire en vigueur, notament celles édictées par le Réglement du 07/61 DU 03/022007.
refatif aux régles applicables de transactions courantes avee Fétranger, nous vous demandons de bien vouloir

procéder i fa damiciliation de Vopération cités-ci aprés -

Nature d¢ ta Marchandise/ Bien ou Service : ABRASIF POUR SABLAGE
Origine de fa Marchandise :~

Facture Proforma N%35 Diste de Facture?:2016-12-05

Finalite Eeonomique: FONCTIONNMENT

Foumisseur (Non de Ia Socidte Errangére )m

Adresse du Fournisseur m

Téléphone du Fournisseur ”

Montant (SSGRREE Type Devise: KUR
Code Douanier / Nature Exacte du Service : 2618000000

Mode paiment: CREDIT DOCUMENTAIRE incoternt : CFR
N7 du Registre de Commerce m

N* Licence dimporiation :

REFE Agrément d'exercice d'activité:

NE Diidentification Fiscate(NIF ) (S ieiiangs

N° Diidentification Statistique (NIN )RR ERSEe

Adresse du Bureat de racachement des impots m

Aussi, Nous nous dégageens Ta Banque Extéricare d'Algérie de toute responsabilité pouvant résulter de lfnon réalisation de

cette opération,




Annexes

Annexe n°03bis : La confirmation d’un rendez vous fixer par la banque
JNERE 05 s

St sLBM 4 SPSl aL

Banque Extéricurc d'Algérle

Medames, Messieurs :
Nous vous privns de bien vouloir vous présenter & nos guichets le:  14/12/2016 3 09:30 miunis des documents suivants:

e ST : 3 & § i 7 S
- La demandé de domiciliation model en vigueur, dument renseignéu et signée par le client importateur ou le gérant Gument

mandaté,

- La facture pro forma ot contrat cémmércia! ou autres documents prévus par fe réglement 07/01 duy 23:’02%2001

- L'attestation fiscale et parafiscale, ‘

- Lattestation de conformité pour les produits destings & la revente en Iétat , délivrée par les services du Ministére du
Commerce .

- La quittance de I3 taxe de d{\ﬁwiéiliminn pour fes opérations de biens destings 4 la revente en Pétat,délivrée par la direction
des impdts de wilaya/recente des impdts.

« L'autorisation ou visa technique délivré bm les Ministeres coneernés pour Mmportation de certains produits réglementés,
- L'attestation de transfert de fonds b:mcah;s ;‘(ﬂp:xiemcm de la 1ax de Z%% pour les opérations d'importation de service,

5 SRS :
délivrée par la direction des impots territorinlement compétente.

L T ST
- Le bilan et Ie tableay des comptes de resultats de Ventreprise tels que declarés 4 administration fiscale (bilan fiscal).
& ¥ ‘/‘.‘.' A

- Pour les importations destinées aux hesoins de V'exploitation: une lettre d'engagement de Fopérateur certifiant

que la marchandise & importer ne sera pas destinée a la revente en 'état.

Siege Social: 1| Bawevard Colonel Amirouche- Alger B EA
BP 323 Alger Gare - R.C.0011432 B 00

1a Bangue : « Hauteur g
Spa au Capital de 100 000 000 000 DA ‘

. vas Aspirations.
» : %
td
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Annexe n°04 : La demande de domiciliation

ANNeXE N 204
DEMANDE DE DOMICILIATION IMPORT

Cadre réservé i Dimportateur

Nom ou raison sociale ..
Adresse : .8

NeTél. 1,
N® de compte ; » £ e Date d’ouverture
Ne d*identification fiscals N7 '

...‘.’x’ucf—,-gm

MAeR s sy

B R R R R S

1
d'identification statistique g

Dans le cadre de notre: aotwue et dt: la réglementation des changes, notamment |* mstruuncm n% 07*0[ de la
Banque d*Algérie, nous vous demandons de nous domicilier ! Gpcrazxun ci apres::

Cadre réservé a ° opérat" '

BRODUIE .
Nature du produit & importer - Aﬁ&&'é& 56 SABLAGE |\ —
Tarif douanier - %A oo . |

Quantité ;.. A &w 0% TTaanes, ‘I’nx unitaire ; 2 X me .
Destiné 4 : . Fom. ¢ wwnemonet .

FOURNISSEUR : ]

Raison sociale :

Adresse : Pays : ..o Be L. . '
Lo REGLEMENT *
L | N dela facture s .. 574 Sl Ddte de la facture : 047 LA/ g
i1 Mode durugiwlcm il G Terme de vente - . CFEA
i Hapquc du fournisseur l\l‘{f Hﬂmf ga’mﬁ o é]%(a
\tnnmm en devises L AS .. 61D, A JGvendinalss o gL
i : fﬂ

Nous nous engageons & vous déposer'1¢ 'D!() exemplaire déclarant d\.mcm annotée par les services de dovanes
dans les 48 h qui suivent Je dédovanement de la marchandise. ¢

La présente domiciliation vous est demandée et les déclarations* qui précedent fournies sous notre entiére
responsabilité, nous vous dégageons par la présente de toutes les com::qucns.es pouvant Len resulter,

D&\&/}{/ﬁ"?’)’&]ﬂd ;

v §
fa
#
_, | i}
! G 7
i Laprésente Opéx.mon seréaliserapar.. . o DS St i Seene L
| Estautorisée dans le strict respect de la reﬂlumenmmn des changes et du commerce extérieur en Algérie et
: en application de |* m:.;xg tion ~°9 Pf Adu29.12.94
{ CVendevisesde .. /124 &3¢ G a fait Uobjet d'une provision a
| nos livies ne =247 }r’? fh e Lbal) e
[ Atltorisationde crédit N2, du
!
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Annexe n°05 : La déclaration d’engagement

[

»
ok

© pwenE #005

Rupublu[uc Algéricnne Dﬂnwrrat:qm’ ef popudaire
Ministére des Financey'

A

DECLARATION D’ENGAGEMENT

{Référence art .95 loi des finances pour 2003)

N du registre dccommerce....mm...............‘....,..........
N° (identification stzttisﬁquc..M...................... ...... -

Atteste par la présente que la FACTURE N° £27 DU gg’/,m‘ljoé DE W

Entre dans e cadre de :

{ ) Mati¢res, produits marchandises importes par nos soins sont destines 4 la
Fransformation ou le conditionnement par notre établissement.

{ ) Importations entrant dans le eadre de notre activité de distribution
A travers notre réseau.

() Importations entrant dans le eadre de 1a maintenance et du service
Apres - vente réalises & (ravers notre réseau.

(¥ ) Importations cotrant daus le cadre d’une activité agréde
{ ) Importations sont effcctuew dans le eadre de contrat dc fournituré L
D’équipements ¢t de prestation de service, :

Je certific sincére les renseignements portes ci- dessus

’
Fait en quatre exemplaire originaux a..@.gﬁf@ky.,.ggu

Dl : o lap cwdTEel
Cachet et numéro de domiciliafios
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Annexe n°06 : Engagement

ANNEE W08

ENGAGEMENT

Je soussigné Mr..”’. ‘” Responsable légal de
Lu socicté mm,~9
5 RS

Raison social ”MM”“ .......
Activité mmmw
Adresse m"”mﬁ
NIF M .........

M’engage au nom de la société

e A affecter les biens ¢t matitres premieres impartés evelusivement au boroin
d¢ Pexplottation de Uentreprise .

e De m’abstenir de (oute revente en Pétat des biens of guticres premiéres
importés

En outre, j’atteste que les quantités importées correspondent aux capacités de
production et aux moyens humains, matériels et de stockage de la sociéré,

J7ai pris connaissance des sanctions encourues pour ie non respect des termes de
cet engagement en application de Particle 74 de Ia loi de finances complementaire pour
2015 qui stipule que « les personnes exemptées de la taxe de domiciliation bancaire an
titre des importations des biens d’equipements ¢f matiéres premitres qui ne sont pas
déstinées & la revente en etat sont passibles lorsque Pengagement qu’ils sont souserit n'a
pas ¢t¢ respecté, d’une amende égale a deux (02) fois la valeur de ces importations »

SR e

Faite . %ﬁ&...m.ﬂfj/ml.«amé

-

>
; -Cachet et signature. :
e SRR (Précédé de Ii] 1S iton ¢l mt approuve »)
7 i ; ,.‘. syt




Annexes

Annexe n°07 : La facture pro format

Annieke  w° 0%

'Fei!'l?am

Larymna, 05 December 2016

S

PROFORMA INVOICE No:5s

¥
| Gross-Net | Description of Coods | Unit Price T Amount |
| Weight § !
i ) i i i
(1360 tons  Girit i big bags wath 1€ 88amt CFR Bejata, | 132 000 00Euro
line (cach bugst Smn) | Algeria § |
A .i ML ooyl s b A oo oo e e RS O ORI

Original of Product: S
Terms of Payment; Irevocable Letter of Credil st Stglyt
Time of FOB at Port of Larvmna: within 40 days from L/C issue date

Baok of the senerm ,

IBAN:

SWIFT: ETHNGRAA
Account 470160-72
Accait :

e

[ B g
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Annexe n°08: Bordereau d’ouverture de la domiciliation

7
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Annexe n°09 : Avis de débit

5PA s sulal 160 068 D03 0D A -

e L L o it e i e e R

%
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Annexe n°10 : Fiche de controle

AWAXE #N0 Ficu pE conTROLE 1

" Modéle E DI

Intermédiaire Agrée

méro de guichet
domiciliataire

 Références diverses
_concernant 'imporiateu

~ PIECES JUSTIFICATIVES PRESENTE

ENAG - ULC - Réahain

~ CONTRAT COMMERCIA
. TREFERENG

DATE - - Paysd’ ungmé
: et smrehindis

NATURE DE LA MM@CHAND*SF— 0

du comtrat

’Aj/quh# (*hk. 3

m."rs DE LA PBREMPTION :
Db Tl 5 S

ndeux exemplaires (of, art. 133 15
~ un eremplaire rx)e de hrun mmmnanz les qumm PRRES.
violet comportant seulement i premisre pags.

- un exemplaire raye
£2) A remplir dans tous les cas {valeur ou mmrc-\:ﬂcun :

BEA. 5256
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Anngxe n°11 : Deman ? 7 ”M |
il&fﬂ_q_li_rﬁis____“ social ANA/&ME’ ot Banque Extéricure d’Algérie

Béjaia 041
M Bd Krim Belkacem Bejaia
Copre o o e

DEMANDE D'OUVERTURE CREDOC A L IMPORTATION

Messieurs, :
Nous vous prions d'ouvrir par courrier / Svwift un crédit documentaire
Irrévocable ot corfirmg S
Auprés de Watigna! %ﬂ# k' ﬂfgfkﬁlfc ( S
En faveur deo :

Pour un montans .. A Sﬁmf oo

Maximum  / enyivon .

Contrat : EQBeFes.CF R-CPF— o
Ltilisable o vue - pavabdle q éz. Re. a(:

#

Contre remise des documents suivants -
PLI BANCAIRE
AL BANCAT]T

Pt Slaia 5 e - SIS D =
) Facture originale ditment sienée et cachetée par le bénéficiaire, indiquant le montant  en chiffres et
en leltres,

(3 } Connaissements clean an bord a Pordre do In Bangue Extéricire d'Algérie notifie donnenr d’ordre
marquer fret P4YVE ~

(W Lettre de transport adrienné LTA marchandise an nom de la Bangue Extérieure d "Algérie,
(4 Original EURT établi par les services de douanes,
(i Original certificar de conlrdle de qualite delivré par un organisme diment habilite,

i Qviginal certificar ‘origine établi et signé par la chambre de coml/mrgl et de l'industrie
&mﬁu {Origine .. pece......... J b

e

£

( 8) Original bordereny de colisage diiment sigué er cacheré parfe
(Y Copie Ex I délivré par fes services de donnnes

‘5«'0Q < ‘_ o

o . i
&) Original certificat de conformied diiment signe et cachetd parte f?z{;mg;grre > 9
‘ ~ & F i
' , . ten .
le tour se rapportaie a Pexpédition de Mj}aiﬂfﬁ&ké‘éjﬂ?&% sm‘:-m;rﬂzcmrepro}bi’;?ﬁ?t/ q Z 7
— : S Mo o 2

s e - 5 i 2 e

nede D{/ﬁ%/;@aﬂé Quantité .ﬂ{(k;lﬁ..’ﬁh’?ﬂ_«, - > aall

£

crédit vatable jusquas | - Ado &1 P&V,ﬂz'
Date limite d'embarquement au plus ~tard le . 30 JOA /«gD/b?’ ..........

o B 2 -
Entbarquement 64€CQL . destination ..36. }ﬂlﬁ.
Transbordemen: [, 1 expédition partielles : ... Mg'u.

Tout frais ors 4 [gérie concernant cette 1 /e sont o charge du .. ;‘.Fﬂt.hlh 17¢ i?l\-bf. ey :



Annexes

e e R e S R

Annexe n°12 : Bordereau d’ouverture du Credoc

g #os NI 03 GO 901 41 oS 1 et

£

41100 2 0 - mity “epmansy usyss et

23

2




o e

i

: a;xa anbu

TR 1 a2

i G e Gt

j:p oxm3

Sy




Annexes
E

Annexe n°14 : Message Swift MT 700 (ouverture)

AWNEXE NIy

Page 1 of'3

Raprt Haader
Application: Alliance Message Managemeant
Report type: Instance Search - Detailed Report
Operator: QUHADJ
Alliance Server Instance: init )
Date - Time; 2016/12/18 18:23:17

Report Cantent

Reprint From MFA-0000-000000

Instance Type and Transmission

Notification

{Transmissicn; of Original sent to SWIFT (ACK)
Network Delivery Status: Network Ack

Priosity/Delivery : Normat
Message Input Reference :
Message Header .
Svaift input: FIN 700 Emission d'un cradit docum
Sender ; BEXADZALO41
BANQUE EXTERIEURE D'ALGERIE
(AGENCE BEJAIA 041)
BEJAIA Dz
Receiver

BANQUE £XTERIEURE D'ALGERIE

(DIRECTION DES OPERATIONS AVEC L'ETRANGER - DEPARTEMENT LIC ET
NOSTRO)

ALGIERS DZ

Message Text
FA27 Sequence d

£ Wumers dan
0413Cp000L]

UOE LATEST Wi

BT C3 20N8 F
SIRIR Q6000

https:ibeaswilt2:2443/swp/access? 1 21 /messenger/reportDownloadreportld=7408...  18/12/2016



Annexes
M

ANNEKE V% /0 ' ‘ Page 2 of 3

1d&nL1£L¢wCudm. Tade J'ideht Elantt
! CoomekmnrAnmer : B
?ANQUE E..aFRIFUKE,D'AL(’E TE 3 !
U}IR‘“C IO‘! D“S OE“"RA”IOWS A‘ CILCETRENGER '~ DEFARTEMENT
L/C ET NOSTRD) e i o ‘
: S ‘ .mm,jrz-ms;m‘ A ¢ i :
ialgLial L twmo{ il . \ | i
FA3P: Enveis partialy i : ; i i i \
LHTERDINS ‘ S . : St -
F437: Transbordemant i S : :
Ly S SUTCRIRE ' i
FA4Ev Port de Cﬁaxgému/ré’tﬁﬂ*t depa:t i
PORT GREC
FA4E: Portide déahrqemthérpc» e des*
: : BORT DR BEIRIA =0 :
F44C: Date uvitime dlenvoi -
3 ; "UJJU DI A Tan
E45K; Desc biens et/ou prestarions
CFK PORT DE BEJAIA ‘r\wrwam 701&)
ABRASIF POUR SABLAGE L :
QUANTITE 1 Hl ’T{}N‘;“’" : : : B ik
PRIX U?FW'AIR:‘. 88 A0 ZUROS
MONTHENT O’I’l\L f"k"{ CPORT DE BEJEIA-,.‘.3£‘CVO i EUH
SUIVANT FACTURE ?ROFQRI&A H: 55 DU 05/12/”626 i
Féga: Documents ragquis
FACTURES C(\thERﬂ“thbﬁ DJ‘A!ENT CACHETERS BT 81¢ GHEES pan LE
BENEFICIAIRE EN 05 }SX,..M"’uRJ,R.‘S de("lkﬁﬂ&) “C’)R’PT\MT iR MENTARY F!
"hIE‘FRnS £ E!n LETTRLS. ;

3§'

ccmmms,msws <3/3 ;Rrunw.*cwm oN wan A L' CRORE
DE LA BANQUE EXTERIZURE D'ALGERIE (ol NOTIEIE DONNEUR. D’ORDRE
manus E‘Rz,’l' PA‘A"E-: Sl ; :

CRI\:;HA’L EUR 1 DELIVE‘\E PAR LES SERVICES DE DOUANES .

ORIGINAL CERTIFICAT DIORIGINE (CRIGINE GRECE) ETARLIE FAR

La CHAMBEE  OE m’wwsz'“a BT DE LINDUSTRIE 6 EC

BCRDEREAU DB £0L s.ﬁ.ts JENAO
ICIRTRE

L IEE‘L&IR"‘ ORIGINAL DUMENT * SIGNE
ET C"‘C‘EE"‘ES PARCLE nEN E‘ @2 :

3
o

o ‘omcmm. csm‘xmcm DE. cor:%‘c&ﬂ% wnm"‘ szwa BT CACHETES PAR
IE EFD:E“ICIAI? i

COPIE X1 I} L’Vu" PRE '”‘"S SERVICES EE ﬁOUt\NE.n
?47A~ Autres conﬁlrians .
LIBNVOI DES DES DOCUBENTS 201IT SE FAIRE OBLIGHTOIREMENT PAR WOTRE
BAMQUE ET DnF COURRIER EXPRESSE A NOTRE AGENCE CITEE AU
L CHAMP 851D : o

Pﬂi}k CHAQUE JEU Z‘E DOL(J EleS IRRE’.GUI‘ ER‘ }\r CE:"L‘&S “*K:,'E s
DONHEOR D'()RERE,"\’OUS SEREZ APFELES A ROUS CREDITER DE NOTRE
CCM?'JIS“ION ﬁ'INTLZ{x’LNT 10 "'ﬁ EV:'\R’?‘ g‘x EU“ 100, OD. : o

VQTRL MT 730 DQIT ZNDIQHCQ L& DAT* RE. ROT FTLAMTJW
DE LA L/s.“ au BE}T"E‘ECI}'& RE Z\IN‘EI QUE LA EMNQUE ‘{‘!‘PSF{"&DE—’J:‘L.
¢DRTE: DE DEPOY, LE 18/12/201%
Don 366332”0;64106Q0§!¢uﬂ Du 18/12/2016
D:261R00060
: F£HR9ITL KCuRQMEQUE,¢ WOT LONNENENT
NIF:171050700234187 @
NIS:197106070023445 e
i 7
YOS FRATS BT COMMISSIONS BOMT & 1A
CHARGE DU BENEFICIAIRE MEME EN 0AS
D! ANNULATION O bE Do L’;‘I.;L;A‘IIL
DE UA LAC. L'ARTICLE 37C DES sy
HOW OPPOSABLE & LA BEA.
Fi8: Périsde de présentation
%1 JOURS

https:fibeaswit12:2443fmpiaccess7_l_21f’messexlgerlrepanDoxvnload‘?reportld=7408... 18/1222016
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ANNfXE ”g/(f Page 3 of 3

F49: Tnstractions de confirmation
WITHOUT ‘ g :

Banque de remboursement - Identifiant de partie = Code clidentifiant
IdentifinrCodey Code d'identifiant:

n‘ﬂ'?'f‘("""" M r'm’q ORR ?RLIHH‘ AR VTRSNGET 7 DEDANTDR T

BT NASTRAY
ﬁECIaFS B.

F78: Instruc bangus de pmt, acc, négo
PAYEMENT AUPRES DX VOS CRT

SES,: REMBO! JQEE.IHW‘ “’1"" LE
MOTRE COMETE FN EUR VALEUR 07 JOURS oUyRESs
APRES LA DATE DE VOTRE SWifT MT 734 4

DE '7* LEYEE DE DOCUMENTS CONFORMES

FRTA: ificatrics - rdentifiant de partia - Code 4'idantifiap:
IdentifierCode: Codé o’ identifiany
- RTHNGRAAKKK
; : vrmrzow BANK OF GREECE 8.4,
ATHENS GR
HI2 tteur -~ desiinataire

¢ /REC/TOUTE DEMANDE DE MODIFICATION
/{AVIS D'IRRECULARITES ALNSI

#IQUE rOuTE INTERROGATION SUR
//CETTE L/C B TRANSNETTRE A NOTRE

J/RGENCE INOIQUEE AU CHAME 51D,
Message Trailer

{CHK:CEE88BIATO0D}

PKI Signature: MAC-Equivalent

Interventions

formatied_interventions Category  : Network Report

Creaticn Time © 18/12/16 16:18:47

Application : SWIFT Interface

Operator. : SYSTEM

Text

{1:F21BEXADZALAG412721514496)4:(177- 1612181623}{451:0}}

End of Message
Report Footer

Number of ‘Entiﬁes: 1
End of report

:J
[

hups://beaswifi2:2443/swp/access7_1_21/messenger/reportDownload?reportld=7408... 18 016
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Annexe n°15 : Lettre d’instruction ,
Awwere NS

SUPLAIEERY s Bl Ackbai-1816=0031707 o

Instance Type and Transmissior

of Original sent to SWIFT
Network Aok
Horma

1104 1610

tARZALADORZT 2

ALGIERS DZ
Receiver : BMICDZALZNX
BANQUE DU MAGHRER ARABE

Message Text

27: Seguence des totaux
172 :
Forme de credit documentalire
IRREVOCABLE

20: Numere du credit documentaire
041ICDR001116099

408 Regles dlapnlication

021 3ALGERTE
Bangue deménderesse -nom/adrésse
BA AGENCE. BEJALIA 041
BT O3 Z0NE INDUSTRIEBLLE IHADDADEN
BEJAIA 06000 ALGERIE
BEXARIRLXOSS
: Partie demanderesse

s
¥

ALGERIE

59: Peneficiaire - nom/adresss

32B: Code devise et montant

Currancwy. : 1 y b

Amount > 5 : $132.000,00¢
39B: Credit maximum

U HOT EXCEEDING :

418 Digponible chezy/via - Frogio
ZAL :
JE DU MAGHRER BRRABE POUR L'INVESTI

ALGIERS - DZ
BY PAYMENT

s ordamani
AUTORTAR

de char
GREC
de dechrasmt/Rerprt de desi

9
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/4&//‘/‘5’)(5: NYs

PORT DE BEJAIA
d4C: Date uluine dlenvol:
1704300
toh thoon! pbenn uL,uu plvatdtluu&
CER PORT DE BEJAIA {INCOTERMS 2010}

2’3&2/16*11:03 piEs : Acmm—;@m—acwm_
2
_KSKRS*F POUR S&ELEGE
QUANTIT 500 TONNES :
CPRIX Uf\h!'ﬁl%, -:»H G0 EUROS
MQNT}\&T TGT}\L E‘R ?ORT i}E B JF&IA 1‘ 000, DG &,U%
SUTVART “;‘BCTHES PROE‘ORMA ’\! 28 DL 05/12/2016
46RA: Documents reguis o
FACTURE LQMMERCI%E EN 05 XEMP;.;MRES ORIGINAUX DUMESRT
CACHETEES ! : :
ET SiG‘ILI‘S AR LE BENE FILIB- E ET PORTANT LE MONTANT EN
C?;E‘E"{LS ETOBN uL’f‘TRES S i i
‘JEU COMPLET DE FL‘NNATSSEVE TS 3/3 GR;CIE WK CLEAN. ON
BOARD A
L! ORDRE DE LA hm\QU» u>‘.*HzRILUR D‘A i:ERIE AGENGE. ?LJﬁIn
041 ¢
NOT.‘.F* DONI"‘U:& {20 ORORL I*ARPUE’ '«-RL‘Z‘ E‘A&E nT ibe’I‘nMx CODL,
NIg~

DU DONNEUR moaoaa:l,mm?eo.m;ﬁ }
ORIGINAL EUR 1 DELIVARE PAR LSS SE RVICES DES DOUANES
ORIGINAL CERTIFICAL Q"GRI.GINE} iDRIGINF‘ GR E‘ CE} ETABLI BT
SIGNE PAR
~ L& csmsm. |DE COMMERCE ET DE . 'rwu STRIE GREQUE

sORDER A‘aU DE COLLSF&GE A 03 1309 OR&E‘:N: ‘iK DDM...N‘?’ SIONES
BL C’}\CHSAE’S PAR LE BE !\‘E?TCIATRL_ b :

DRIGTNAL C:.R’ E"ICB,”‘ Dx; CO\!F‘OR :

&& £E ﬂSn§C1k Rbruwwm . - »
GOPIE EX1 uE.INRVE Er sones PAR LES SERVICES DES

’L‘

]

DUMENT SICGNE E

CACHETE PAR

DOUSNES.

"OI Dx:,S DOCUM N S m’}ﬁ‘ .:xE “AIRF OBIJILA" ?_. MENT W\E

et
IhR F)&ERFSS A I\G’"L. PGEM

LA BANQUE 5t BENEF reratRE ds" TENUE DE BESPECTER
. SCRUPULEUSEMENT i o
CETTE CLAUSE

TOUT ENVOI DE DOCUMENTS 'E?F“ CTUE EN DEHORS DE VOTRE
BANQUE SERA A
UTOMATIOUEMENT RENVOYE AU PRESENTATEUR

FOUR CHAQUE JEU DE DOCUMENTS TRREGULIERS ACOEDTES PAR LE

DONNEUR D'ORDRE, V0US SEREZ APPRLES A NOUS O

SERAREMENT DE ‘
NOTRE COMMISSION D'INTSRVENTION §'ELEVANT A BOUR 100,00

UG?RE MT 730 DOIT INDIQUER L& DATE DE NOTIFICATION DR LA

fEe iay
LiC A
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Awnere ¥os

'BENEFICIAIRE AINSI-QUE LA BANQUE Iwrzampnxaxﬁs

DOCUMENTA. PRESENTES APNES DATE DE vnm*axwa W
ﬂC\n'TnﬁLxu

bbby X ¥ i R
‘T@HS;LEé &&ﬁpﬂﬂﬁfs,gOEVExe a@sg SrENEs NS ER
: DE L%'YIC SAU“ ”Xl’
T1B: Frais .
. Y05 FRAIS ET CQYEISS:OVS S0NT &
”EPQQM i BV%EFAC;PIRE.diﬂE EN CAS
B ANNU; ?IGN O b NoN. UT‘LTSA?LON»
L LIART IbLE 37C DFS RUL NoM-
'JPPGSRBLV A LA BuA
483 lnsgruculons ‘e con 'rmaL;oﬂ
; WITHOUT
T¥: Instruc bangue de pmt acc, neq¢
: PAIEMENT AUBRES DE VOS CAISSES, REMSQQRSEMFNT A ”O?RE

MEIILEURE
CONVENANCE. EN EUR VALEUR 07 JOURS OUVRES. QHLGER E/GRECE )
DONT. vauaaux FERIE EN BLGERIE APRES LA DATE DE vOTRE

SWIET MT

I54 B8
CONFORMES

IO 10US AVISANT DE LA LEVEE DE DOCUMEN
12/16- z*»eo g Ack041-1616-001707

57A Banque ' hotxt:caﬁr;cp = PTIRTO
ETHNGRAANKY |
NATIONAL BRANK OF GREECE S.A.
ATHENS = GR : -

72; Info emetteur - destinataire :
ZREC/TOUTE. DEMANDE DE MODIFICATION
//AVIS DYTRRECULARITES AINSI
FEdeini TﬂU“L INTERROGATION SUR

- //ca YE L/C A TREANSMETTRE A NOTRE
*NGXQUEE AU CHAMF 51D, :
- xassace Trai;kr 7

*8023DRED1Q}

PKI Wignatnre‘ MAC“LqJ‘leﬁﬁt
——7—~<f In erventaﬁns
‘eicgcry”‘ i Retwork Rﬂocrt

ureazzon Time : 20/12/16 10:55:%
osaren ~ate*fdue
e SfﬂTEh e :

;1 F21BEXADZ ataao;z7zss:521@;{4.1177?‘ 2201104} 1451:0)
{108 CREDGC)
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Annexe n°16 : Message Swift MT 730 (accuser de réception)

MNexe Wl b

Report Headar
Application: Alliance Message Management
Report type: Instance Search - Datailed Report
Qperator: QUHADJ
Alliance Server Instance: init
Date - Time: 2016/12/22 15:56:29

Report Content

Reprint From MFA-0000-000000
Instance Type and Transmission

Copy

received from SWIFT

Priority ; Normal

Message Output Reference : 1131 181222BEXADZALADOER732699605

Correspondent Input 11311681222BMICDZALAXXXE457276778

Reference ;

Message Headeor

Swift Output; FIN 730 Accuse de reception

Sender BMICDZALXXX
BANQUE DU MAGHREB ARABE POUR LINVESTISSEMENT ET L
ALGIERS i Dz

Racaiver

BANQUE EXTERIEURE D'ALGERIE
(DIRECTION DES OPERATIONS AVEC L'ETRANGER - DEPART
ALGIERS D2

Message Text

F20:

reception du mag
2016 Dec 20

Wessage Trailer
{CHK2771FC9670C4}

PKI Signature: MAC-Equivatent
End of Message

Report Footer

Number of Entities: . g
End of report

https://beaswi f12:2443/swp/access7 1 2 1fmessenger.freponDownload?rcpo11,Id‘-=c788... 2271212016



Annexes

“

Annexe n°17 : Demande de prolongation de délai

Entreprise de Travaux de peintures Batiments & industriels

AMnexe whY | | Bejala, Le 30/01/2017

A Madame
La Directrice de iz BEA Béjaia
: Agence 41

Objet : Modification du Swift

Madame,
Honneur de vous solliciter ; suite 3 Ia demande de notre Fournisseur d’abrasif, nous

vous demandons de bien vouloir modifier notre swift , comme suit :

*
e,

2- reporté la date ultime d’efivoi de la marchafidise au 15/02/2017, prévu initialement pour
le 31/01/2017, et cela suite & la demande de hotie fournisseur, motivée par I'absence d'une

frette vers notre port de destination .

Veuillez agrée madame nos meilleures salutations

LENTREPRISE :
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Annexe n°18 : Message Swift MT 707 (modification)

Report Header

Application:~ »

Report typat

Operator:

Alliance Server Instance;
Uote - Tima!

Report Cantent

ANNEKE KT

Page | of 2

R S

Alliznce Message Management
thstare Seardh - Duldlied Repdit
CGUHADY

il

2OTT04180 1535163

Reprint From MFA-0000-000000
Instance Type and Transmission

Notification

{Transmission) of Original sent lo SWIFT (ACK)

Network Delivery Status:
Priority/Delivery -

Message Input Reference
Message Header

Swift Input:

Sender :

Receiver

Message Text

Netwaork Ack .

Normal. o o .
EiN 707 Modif d'un credit docum
BEXADZALD41

BANQUE EXTERIEURE D'ALGERIE

{AGENCE BEJAIA 041)

BEJAIA DZ

BANQUE EXTERIEURE 'ALGERIE

{DIRECTION DES OPERATIONS AVEC L'ETRANGER - DEPARTEMENT LIC ET
NOSTRO)

ALGIERS DZ

IEiant

tdentifiant de partile = Code
des Code dlidentifiant

BEXRDIALDAY

F21C: Date dléminsion
E38 mogiE

130

PR

CHAME 44

1B RESTE I

SALUTATIONS
Message Trailer
{CHK:Z861DEFODEFS)

2 MOUIFIER CO

BANGUE
IAGENCE BEJATA D41)
BEJAIA DI

2053 Jan 20
an

203 Gan 30

268 Numéro de la modification

1ANGE

BEGAKIN 041

P igiatuie, MAC-Byulvudlent

interventions
formatted_interventions

https://beaswil2:2443/sw

Category  : Metwork Report
Creation Time : 30/01/17 15:24.38
Application : SWIFT Interface
Operator  : SYSTEM

placcess7_1_21/messenger/reportDownload?reportld=Sb21f.. 30/01/2017
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Annexe n°19 : Message Swift MT 707 (modification)

ANNEXE W49

o

i

CkO41-1658-001740 1

TS,

instance Tyoe and Transsiseion

tion (Transmission) of Original seng to SWIFT (ACK)
Delivery Status Hetwork Ack :
/helivary ¥ Normal

Input Refe

T gresiy docum

BANGUE BXTERIEURE O BLGERLE

(DIRECTION DES OPERATIONS AVEC L'ETRANGER - DEBA
JALGIERS D7 - i e ; :

Beceiver : BMICDZALYNY . :

BANQUE DU MAGHRER ARABE POUR 1'INVESTISSE

Botwork Hepart
01702717 15:34:54 2
FET Interface
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Annexe n°20 : Bordereau de modification de Credoc

UL pEROGAT TON amz»za% 1491 Lo e
qunzo Exterieure d’Algérie

BRSO LS Ui v EhiEy e P KS)

N° compte : [En Le:

t

w0

U w//.u g : «
X L
o
! ; ¥
B
\.Vw. :

~,

SEA it chtal i 100 005 000 900 14 Gubge soctut 7 11 Dantevid Sotonel Anirtche, Shgrs W0 Mlgew 0614 § AL S0



Annexes

Annexe n°21 : Lettre de modification

‘A% Entreprise de Travaaje peintures Batiments & industriels
)

Y : Bejaia
Tel: Fax :

—

/ 70 P :
AA,{%C’}’L’“ (,{2/ ‘g ,/ : Béjaia, Le 05/02/2017
A Madame

La Directrice de la BEA Béjaia

Agence 41

' Objet : Modification dy Swift

Madame,
Honneur de vous solliciter ; suite a la demande de notre Fournisseur d'abrasif, nous

vous demandons de bien vouloir modifier notre swift , comme suit :

2- reporte la date de validite de la lettre de crédit au 10/03/2017, prévu initialement pour le

21/02/2017, et cela suite 3 fa demande de notre fournisseur.

Veuillez agrée madame nos meilleures salutations

L'ENTREPRISE :

S B U R B ey
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Annexe n°22 : Message Swift MT 707 (modification)
Anwere N4

rage 1 ot 2

Report Header

Application: Alliance Message Management
Report type; instance Search - Detailed Report
Operalor; QUHADY
Alliance Seiver Instance: it
Date - Time: 12017/02/05 11:33:38

Report Content

Reprint From MFA-0000-000000

instance Type and Transmission

Notification

(Transmission) of Original sent to SWIFT (ACK)

Network Delivery Stalus: ~ Network Ack

Priomity/Delivery : Mormal

Message Input Reference :

Message Header o 3
Swaft Input: FIN 707 Modif d’'un credit docum

Sender BEXADZALDAT

BANQUE EXTERIEURE D'ALGERIE

(AGENCE BEJAIA 041}

BEJAIA Dz
Receivar : BEXADZALDOE

BANQUE EXTERIEURE D'ALGERIE
(DIRECTION DES OPERATIONS AVEC LETRANGER - DEPARTEMENT L/C ET

NOSTRO)
ALGIERS DZ
Message Text
F20: Référence de L'émartenr

gLy

o Edentifiant
de: Code d'iden
BEXADZALOAL

Fid: Date dola modification

Message Trailer
{CHICFT4SFODITETS)
PKI Signalure: MAC-Equivalant
interventions
formatted_interventions Categery - ; Network Report
% Creation Time ; 05/02/17 11:33.02
Application : SWIFT Interface
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Annexe n°23 : Message Swift MT 707 (modification)

Anexe ~33

bt

Noho41 1060 001762

DEAOG/AT IR d a0

inditator set: Poexl

o

Pussible duplicate ¥

£

Instance Tvpe and Transmission

gent Yo SWIEt

sion) of Original
U - o Nebwork Aok

Swiit Inpph

S T

ANGER = DEBFART

Beceiver : BMICOZALXKX o
BANQUE - hD MBGH.EE ARABE BOUR LUINVESTTCSRMENT £ 1

s

COMMERCE
‘g

»
Message Text

ilemerteux

20z Referance de
041 1CRG00T 110! »
21 rence di destinataire
1 0
29: Beneldciaire lavt modif)-dom/adr 4
e ,*

GR=380 12 TARYMNA GREECE

b LS

F o

31k Nouvells dave dlexpivation

OLFREE
req MAC-Equivalent
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Annexe n°24 : Bordereau de modification

AN gy

i
9ldwos

W l.w

IV.p SIMoLIgyxey enbupg

21193
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Annexe n°25 : Message Swift MT 754 (avis de paiement)

hitps: Theaswifi2:2443/swplaccessT | 2 Umessenper/repoct Dow il

ANNERE NS

Report Header

Apphication: Aittlance Message Managemant
Report type [nstance Seatch - Detailed Report
Operalor CLIHAD
Alllance Server nstanga: init
Date - Time! 20N 7A030E 14T AG

Report Content

Reprint From MFA-0000-000000

Instance Type and Transmission

Copy

received from SWIFT

Priority Normal :

Message Cutput Reference : =

Correspondent Input « :

Reference e it

Message Header e

Swift Dutput EIN 754 Avis protiacceptineqociation
Sender BICDZALXAX
BANQUE DU MAGHRER ARABE POUR LINVESTISSEMENT ET L
ALGIERS DZ
Receiver : BEXADZALDOE

BANQUE EXTERIEURE DALGEREE
(DIRECTION DES OPERATIONS AVEC L'ETRANGER - DEPART
ALGIERS DZ

Message Text

F20¢

BRUSSELS

Message Trailer
{CHK 1C1BFAGCEBRT)

PKi Signature: MAC-Equivalent
End of Message

Report Faoter

fsur2

14,0
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Annexe n°26 : Message Swift MT 730 (avis de retus)

@
*4‘ NNEKE 4 ’&é Pape 1 of 2

Report Header
Application: Alliance Message Management
Report type: Instance Search - Detailed Report
Operator: OUHADY
Alliance Server Instance; init
Date - Time: 2017/03/12 14:53:32

Report Content

Reprint From MFA-0000-000000
Instance Type and Transmission
Notification :
{Transmission) of Original sent lo SWIFT (ACK) =
Network Delivery Staius; Network Ack
Priority/Detivery Normal
Message Input Reference -
Message Header : ;
Swilt input: FIN 734 Avis de refus
Sender ; BEXADZALO41
BANQUE EXTERIEURE D'ALGERIE
(AGENCE BEJAIA 041}
BEJAIA 0z
Recsiver BMICDZALXXX

BANQUE DU MAGHREB ARABE POUR LINVESTISSEMENT ET LE COMMERCE
ALGIERS DZ

Message Text
207 TR de 1

Fil: RéPérence bangue

160350H

F32A: Date et montant de lturitisation
Date: 120312 2017 Mar 1?2
Cuzrency: havige: EUR EURGC

Amount; Monrtant: 132080,00 E132.000,008

RUCLIEQ
1./3 z»L'

DE U5 FACTURES

J..xf'_'J DE

ISCET NOUS ?\TTE‘W;}*}:‘ r‘rm 1
FOUS DEMANDONS DE VOUS ABRSTENIR Db
COMPTE | :

1
F778: Remisa de

Message Trailer y
{CHK.E3F48EEC3154)
PKI Signature: MAC-Equivalent
interventions
formatted_interventions Category  : Network Report
Craation Time ! 12/03/17 14:49:50
Application : SWIFT interface
Qperator - SYSTEM
Teext
{1:F21BEXADZALAC4 12980554 79214.(177:1703121455){451:0)}
End of Message

Report Footar

hitps:/beaswift2:2443/swplaccess? 1 21/messenger/reportDownloadZreportid=ad02..  12/03/2017
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Annexe n°27 : Lettre de levé de réserve

Tal 9§ ax

,4/2./.4/51%’ Wt

Boaia, Lo UBA03/ 001 ¢

A Madame
La Directrice de Ia BEA Bjaia
Agence 41

Objet : Levée de Reserve sur LC n°041 I€0 1600011
de 13200800 e

Madame, o ity

Honneur de solliciter votre haute bienveillante de bien vouloir levée les réserves
£ 5 = L TS A
sur notré LC n°041 16D 160(5011_‘(1%3;‘-1320’09'0 Eae

Veuillez agrée madame nos meilleures salutations

L'ENTREPRISE :
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Annexe n°28 : Message Swift MT 799 (format liber)

Page 1 of 1
A Yy ) ,/ d 7
/114//\/55 re A j{

héport Header

<DOpplication: | Affiance Message Management
Rapart typn HtIt S Arer - Lirtallid Kopor
Uperator: : QUHADJ ; :
Aliiance Server instance: init

Date o Tima: LU A0UN L B 3S 4
Report Content

Reprint From MFA-0000-000000

Instance Type and Transmission

Notification ;
(Transmission) of Original sent to SWIET (ACK)
Network Delivery Status:  Network Ack
Prionty/Delivery - Normal

Message Input Reference

Message Header

Swift Input: FIN 799 Msqg au format libre
Sender BEXADZALD4T
BANQUE EXTERIEURE D'ALGERIE
(AGENCE BEJAIA 041) :
BEJAIA Dz
Receiver BMICDZALXXX
BANQUE DU MAGHREB ARABE POUR LINVESTISSEMENT ET LE COMMERCE
ALGIERS DZ

Message Te:

Pt N

transsction
9411 ;

TiRAfErence d

o i

L8 NATIOHAL

LIORIGINAL E
I

ey

X \UTORIGONS A DEHITER NOTRE

NE- DATE WALE(R

Message Trailer

<
{CHK BCAS10334710)
PKI Signature: MAC-Equivalent
interventions : :
formatted interventions Category.  © Network Report

Creation Time : 12/03/17 16:30:23
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Résumé

De nos jours, ’environnement des échanges international reste trés vulnérable aux
différents risques : marchandises, non-paiement, change.

L'mtensit¢ de ces échanges a nécessité la mise en place de nomhreuses procédures parfois
assez difficile & mettre en ccuvre visant a protéger les intérlls des différentes parties
concernées.

Tout d'abord il est important pour mener a bien une opération internationale de bien
négocier et rédiger le contrat commercial. Pour ce faire I'opérateur doit disposer de technique
afin de palier a ces risques par I’intermédiaire des banques.

Dans ce cadre, nous nous sommes intéresses 3 une opération d’importation par le crédit
documentaire qui apparait comme une technique tout aussi sécurisante que complexe.

Nous avons pu, dans ce cadre, élaborer un cas pratique au sein de la Banque extérieur
D’Algérie pour mettre en place un crédit documentaire et Pinterpréter afin de déterminer les
différents aspects de cette technique.

Mots clés: Commerce international, Commerce extérieur, Technique, Risque, Crédit
documentaire, Algérie.
ABSTRACT

Nowadays, international environment of the exchanges remainder very vulnerable to
the various risks: goods, non-payment, and changes.
The intensity of these exchanges required the installation of many procedures sometimes
rather difficult to implement aiming at protecting the interests from the various parts
concerned.

First of all it is important to carry out has well an international operation to negotiate and
write the commercial contract well. With this intention the operator must lay out of technique
in order to stage at these risks via the banks.

Within this framework, we are interest in an operation of importation by the credit on security
which seems a technique also making safe those complexes.

We could, within this framework, to work out a practical case within the Bank outside
Of Algeria to set up a credit on security and to interpret it in order to determine the various
aspects of this technique.
Key words: International business, Foreign trade, Technique, Risk, Credit on security,
Algeria.




